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\océ esta recebendo a mais nova versao do Guia de
Exportacao de Maquinas e Equipamentos, editado
especialmente para a Campanha Esforco Exportador 2015,
que esta sendo lancada neste més de marco. A iniciativa
da Associacao Brasileira da IndUstria de Maquinas e
Equipamentos (ABIMAQ), viabilizada pela Agéncia Brasileira
de Promocéo de Exportagdes e Investimento (Apex-Brasil)
por meio do Projeto Brasil Machinery Solutions, visa
estimular e reforcar a cultura exportadora do setor.

A Apex-Brasil, a ABIMAQ e o Programa BMS acreditam
gue mais do que nunca, apesar de todos 0s desafios
impostos pelo atual cendrio econémico no Brasil, o
momento € propicio para as exportacoes. Por essa razao,
a Campanha Esforco Exportador 2015 traz propostas
que incluem acdes que estimulem os empresarios

do setor a crescer no mercado internacional. Como
acoes iniciais, serdo realizadas reunides com as camaras
setoriais, com o objetivo de discutir e criar condi¢oes
para ampliacdo de vendas para o mercado externo, bem
como o0 acompanhamento dos pleitos da ABIMAQ a serem
inseridos no Plano Nacional de Exportacdo do Ministério
do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior.

Este Guia € mais'Uma ferramenta importante para nortear
este caminho, na medida em que traz informacdes
relevantes e fundamentais para cada uma das etapas e
processos que envolvem a exportacdo de maquinas e
equipamentos. Aproveite. A hora é essa!
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(_ ® ) A Agéncia Brasileira de Promocéo de Exportacoes

ApEXBraSi l e Investimentos (Apex-Brasil) atua para promover
produtos e servicos brasileiros no exterior e

atrair investimentos estrangeiros para setores
estratégicos da economia brasileira. Apex-Brasil
coordena os esforcos de atracdo de investimento
estrangeiro direto (IED) para o Brasil com foco nos
setores estratégicos para o desenvolvimento da
competitividade das empresas brasileiras e do pais.
Mais informacdes: www2.apexbrasil.com.br

AGENCIA BRASILENA DE PROMOCION
DE EXPORTACIONES E INVERSIONES —

cistema A ABIMAQ - Associacdo Brasileira da IndUstria
{ \ ABI M':‘Q de Maquinas e Equipamentos - atua em
ABIMA!
\\ / SINDIMAQ favor do fortalecimento da indUstria nacional,
T ipbmaa

mobilizando o setor por meio de a¢des junto as
instancias politicas e econdmicas. Diariamente,
trabalha para a inovacdo e desenvolvimento
tecnoldgico, desoneragéo total dos investimentos,
financiamentos competitivos e incentivo as
exportacoes da indUstria brasileira.

Mais informagdes: www.abimag.com.br

O resultado da alianca estratégica entre

() Brazil ABIMAQ - Associacéo Brasileira da Industria

Machinery Solutions de Maquinas e Equipamentos e Apex-Brasil -
Theinventive global partner ~ Agéncia Brasileira de Promocdo de Exportacoes e

Investimentos, do Programa de Solugoes
Machinery Brasil tem como objetivo promover

as exportacoes brasileiras de maquinas e
equipamentos, e fortalecer a imagem do Brasil
como um fabricante de bens de capital mecanicos.
Mais informagdes: www.brazilmachinery.com
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Introducao

O Guia de Exportacdo tem por finalidade mapear todos os processos envolvidos em uma
exportacao, desde os eventos pré-embarque, como a negociacao e a formagéo do preco, até
todo o procedimento operacional envolvido. O guia pode servir como passo a passo para as
empresas que nunca exportaram, e para as empresas ja exportadoras, ele se propde a servir
como um guia estruturante no qual o departamento de vendas externas possa se apoiar para a
otimizacdo de seus processos.

Para melhor entendimento, este guia foi divido em duas partes. A primeira parte abordara as
informagdes conceituais que a empresa deve estar a par para iniciar um processo de exportacao.
A segunda parte, por sua vez, abordara as informagdes operacionais necessarias para que a
empresa realize seu processo de exportacao do inicio ao fim.
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A.  Classificacao do Produto

Para facilitar as transi¢des tarifarias e negociacdes internacionais, foi necessaria a criagédo de
uma classificagdo internacional comum para as mercadorias. Foi criado entdo a Nomenclatura
Comum do MERCOSUL (NCM) e a Nomenclatura Aduaneira da ALADI (NALADI/SH).

1. Nomenclatura Comum do MERCOSUL (NCM)

Criada em 1995, aprovada pelo Decreto 2.376, de 13 de Novembro de 1997, assim como as
aliquotas do imposto de importagdo que constituem a Tarifa Externa Comum (TEC). A NCM
possui 8 digitos, e esta dividida em 21 Secdes, 96 Capitulos, Posicdes e Subposicdes, Itens e
Subitens, obedecendo aos seguintes critérios:

As Secdes agrupam as mercadorias em fung¢do da sua natureza, mas nao integram o codigo
da nomenclatura.

Os Capitulos (correspondem aos dois primeiros digitos da nomenclatura) séo numerados
de forma sequencial crescente e identificam as caracteristicas de cada produto dentro das
Secoes.

As Posicoes (correspondem aos quatro primeiros digitos) e Subposicoes (correspondem
aos seis primeiros digitos) indicam o desdobramento da caracteristica de uma mercadoria
identificada no Capitulo.

Os Subitens correspondem a classificacdo integral, em oito digitos, e apresentam a descricdo
mais completa de uma mercadoria.

A sistematica de classificacdo dos cédigos na Nomenclatura Comum do MERCOSUL (NCM)
obedece a seguinte estrutura:

00 00 00 0O
T [ T |Subitem 80 digito de NCM
[tem 70 digito de NCM

Subposicdo 6 primeiros digitos do SH

» | Posicao 4 primeiros digitos do SH
» | Capitulo 2 primeiros digitos do SH

Exemplo:
8436.10.00 - Maquinas e aparelhos para preparacao de alimentos ou racdes para animais

8436.80.00 - Outras maquinas e aparelhos.

2. Nomenclatura Aduaneira da Associa¢ao Latino-Americana de Integracao
(NALADI/SH).

E de uso regular, ainda, outra nomenclatura - a NALADI - Nomenclatura Aduaneira para a ALADI,
que prevalece nos acordos firmados no ambito do referido mecanismo.

A NCM e a NALADI apresentam muitas semelhancas, pois estdo baseadas no Sistema
Harmonizado de Codificacdo de Mercadorias - S.H. Ambas dispéem da mesma estrutura,
idéntico numero de digitos, sendo que os quatro primeiros sdo absolutamente coincidentes.
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B. Preferéncias Tarifarias

Ao planejar uma exportagao, a formagdo do preco do produto € um dos pontos mais criticos

para o sucesso do negocio. Em um mundo competitivo como o atual, é essencial ter um
preco atrativo no mercado internacional, e uma das formas de se conseguir uma maior
competitividade é através dos Acordos de Complementacdo Econémica (ACE).

Os ACE’s sdo permitidos apenas para pafses em desenvolvimento, e tem por objetivo criar
Zonas de Preferéncia Tarifaria, através das quais os paises eliminam parcialmente as barreiras
alfandegérias, sob a forma de concessdes mutuas (ou ndo) de reducéo de aliquotas, ou seja, 0s
produtos terdo suas aliquotas dos impostos de importacao reduzidas ou zeradas.

O Brasil possui hoje ACE’s firmados com 12 paises, além da Zona de Livre Comércio formada
junto com os demais Estados-Membros do Mercosul. Destes 12 pafses, grande parte encontra-se
na América Latina, porém h4 ainda acordo com pafses mais distantes, como Israel e india. A lista
completa de Acordos de Complementacdo Econémica que o Brasil possui encontra-se no site
do Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior, no link:
http://www.mdic.gov.br//sitio/interna/interna.php?area=5&menu=405.

Para saber se o seu produto possui alguma preferéncia tarifaria no Pais de destino, a Secretaria
de Comércio Exterior (SECEX) lancou o sistema de Consultas aos Acordos de Preferéncia Tarifaria
- CAPTA.

O CAPTA permite o facil acesso as preferéncias tarifarias recebidas e concedidas pelo Brasil em
seus acordos comerciais internacionais. Trata-se de um sistema inteiramente gratuito e que
néo exige cadastro, através do qual em pose da classificagdo do Sistema Harmonizado (SH) do
produto é possivel consultar todas as preferéncias tarifarias que ele possui, em seus respectivos
paises de destino.

Para acessar o CAPTA, basta acessar o site http://capta.mdic.gov.br.

Guia de Exportagao Brazil Machinery Solutions
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C. Incoterms 2010

Os Incoterms - International Commercial Terms sao condicdes de vendas que definem nas
transagdes internacionais de mercadorias, as condi¢des em que os produtos devem ser
exportados. Essas formulas contratuais fixam direitos e obrigacdes, tanto do exportador como
do importador, estabelecendo com precisao o significado do preco negociado entre ambas as
partes.

Uma operacéo de comércio exterior com base nos INCOTERMS reduz a possibilidade de
interpretacdes controversas e de prejuizos a uma das partes envolvidas. A importancia desses
termos reside na determinagao precisa do momento da transferéncia de obrigacdes, ou seja,
do momento em que o exportador é considerado isento de responsabilidades legais sobre o
produto exportado. Os INCOTERMS definem regras apenas para exportadores e importadores,
ndo produzindo efeitos com relagcdo as demais partes, como transportadoras, seguradoras,
despachantes, etc.

Os Incoterms sofrem alteracoes periddicas, sendo que a Ultima atualizacdo € a de 2010, portanto
o exportador e o importador devem indicar no contrato, de maneira expressa e clara, 0 ano que
corresponde ao Incoterm utilizado.

A fim de facilitar o entendimento, os Incoterms foram agrupados em quatro categorias, sendo:

« Grupo E — Partida

« Grupo F - Transporte principal ndo pago
+ Grupo C - Transporte principal pago

+ Grupo D - Chegada

Incoterms 2010

Grupo Sigla Incoterm
F FCA Free Carrier
FASF Free Along Ship
FOB Free on Board
C CFR Cost and Freight
CIF Cost, Insurance and Freight
CPT Carriage Paid to
CIP Carriage and Insurance Paid to
D DAT Delivered at Terminal
DAP Delivered at Place
DDP Delivered Duty Paid

o EXW - Ex Works: o produto e a fatura devem estar a disposicdo do importador no
estabelecimento do exportador. Todas as despesas e quaisquer perdas e danos a partir
da entrega da mercadoria, inclusive o despacho da mercadoria para o exterior, sdo da
responsabilidade do importador. Quando solicitado, o exportador deverd prestar assisténcia
ao importador na obtencdo de documentos para o despacho do produto. Esta modalidade
pode ser utilizada com relagcao a qualquer via de transporte.
Nessa modalidade o exportador assume os riscos até o momento da colocacdo do produto
a disposicédo do importador, no estabelecimento do exportador.
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FCA - Free Carrier: o exportador entrega as mercadorias, desembaragadas para exportagao,
a custédia do transportador, no local indicado pelo importador, cessando ai todas as
responsabilidades do exportador. Essa condicdo pode ser utilizada em qualquer tipo de
transporte, inclusive o multimodal.

Nessa modalidade o exportador assume os riscos até o momento da entrega da mercadoria,
desembaracada para exportacao, a custédia do transportador.

FAS - Free Along Ship: as obrigacdes do exportador encerram-se ao colocar a mercadoria,
ja desembaracada para exportagcao, no cais, livre junto ao costado do navio. A partir desse
momento, o importador assume todos os riscos, devendo pagar inclusive as despesas de
colocacdo da mercadoria dentro do navio. O termo é utilizado para transporte maritimo ou
hidrovidrio interior.

Nessa modalidade o exportador assume os riscos até o momento da colocagcdo do produto,
desembaracado para exportacdo, junto ao costado do navio.

FOB - Free on Board: o exportador deve entregar a mercadoria, desembaracada, a bordo
do navio indicado pelo importador, no porto de embarque. Esta modalidade é vélida

para o transporte maritimo ou hidroviario interior. Todas as despesas, até 0 momento em
que o produto é colocado a bordo do veiculo transportador, sdo da responsabilidade do
exportador. Ao importador cabem as despesas e os riscos de perda ou dano do produto a
partir do momento que este transpuser a amurada do navio.

Nessa modalidade o exportador assume 0s riscos até o momento em que a mercadoria,
desembaracada para exportacao, tenha cruzado a amurada do navio no porto de embarque.

CFR - Cost and Freight: o exportador deve entregar a mercadoria no porto de destino
escolhido pelo importador. As despesas de transporte ficam, portanto, a cargo do
exportador. O importador deve arcar com as despesas de seguro e de desembarque da
mercadoria. A utilizacdo desse termo obriga o exportador a desembaracar a mercadoria para
exportacao e utilizar apenas o transporte maritimo ou hidrovidrio interior.

Nessa modalidade o exportador assume 0s riscos até o momento em que a mercadoria,
desembaracada para exportacao, tenha cruzado a amurada do navio no porto de embarque.

CIF - Cost, Insurance and Freight: modalidade equivalente ao CFR, com a diferenca

de que as despesas de seguro ficam a cargo do exportador. O exportador deve entregar

a mercadoria a bordo do navio, no porto de embarque, com frete e sequro pagos. A
responsabilidade do exportador cessa no momento em que o produto cruza a amurada do
navio no porto de destino. Esta modalidade s6 pode ser utilizada para transporte maritimo
ou hidroviario interior.

Nessa modalidade o exportador assume 0s riscos até 0 momento em que a mercadoria,
desembaracada para exportacao, tenha cruzado a amurada do navio no porto de embarque.

CPT - Carriage Paid to...: como o CFR, esta condicao estipula que o exportador devera
pagar as despesas de embarque da mercadoria e seu frete internacional até o local de
destino designado. Dessa forma, o risco de perda ou dano dos bens, assim como quaisquer
aumentos de custos sao transferidos do exportador para o importador, quando as
mercadorias forem entregues a custédia do transportador. Este INCOTERM pode ser utilizado
com relacdo a qualquer meio de transporte.

Nessa modalidade o exportador assume os riscos até o momento da entrega da mercadoria,
desembaracada para exportacao, a custédia do transportador.

Guia de Exportagao Brazil Machinery Solutions
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« CIP - Carriage and Insurance Paid to...: adota principio semelhante ao CPT. O exportador,
além de pagar as despesas de embarque da mercadoria e do frete até o local de destino,
também arca com as despesas do seguro de transporte da mercadoria até o local de destino
indicado. O CIP pode ser utilizado com qualquer modalidade de transporte, inclusive
multimodal.

Nessa modalidade o exportador assume os riscos até o momento da entrega da mercadoria,
desembaracada para exportacao, a custddia do transportador.

« DAT - Delivered At Terminal: O vendedor completa suas obrigacdes e encerra sua
responsabilidade quando a mercadoria é colocada a disposicdo do comprador, na data
ou dentro do periodo acordado, num terminal de destino nomeado (cais, terminal de
contéineres ou armazém, dentre outros), descarregada do veiculo transportador, mas néo
desembaracada para importagao.

« DAP - Delivered at Place: O vendedor completa suas obrigacdes e encerra sua
responsabilidade quando coloca a mercadoria a disposicdo do comprador, na data ou
dentro do periodo acordado, num local de destino indicado que nao seja um terminal,
pronta para ser descarregada do veiculo transportador e ndo desembaracada para
importagao.

« DDP - Delivered Duty Paid : O vendedor completa suas obrigagcdes e encerra sua
responsabilidade quando a mercadoria é colocada a disposicdo do comprador, na data
ou dentro do periodo acordado, no local de destino designado no pais importador, néo
descarregada do meio de transporte. O vendedor, além do desembaraco, assume todos
05 riscos e custos, inclusive impostos, taxas e outros encargos incidentes na importagao.
Utilizadvel em qualquer modalidade de transporte.

Principais atribuices do importador e do exportador

EXW [FAS |FOB FCA [CFR |CPT CIF |CIP |DAT DAP |DDP

Formalidades
alfandegarias
pais de origem
Seguro \ E E E E E
internacional

-
-
-
-
-
-
-
-

-
-

Embarque

m
m
m
m
m
m

m
m

Transporte

m
m
m
m
m
m
m

internacional

Desembarque

™
m

Formalidades

m

alfandegérias no
pafs de destino

2) em virtude de o vendedor estrangeiro ndo dispor de condicdes legais para providenciar o desembaraco para entrada
de bens do Pafs, este termo ndo pode ser utilizado na importacao brasileira.
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D.  Tratamento Tributario na Exportacao

1. Impostos

Com o objetivo de proporcionar maior competitividade as empresas do pafs, o governo
brasileiro adota, no ambito tributario, o principio da tributacdo no pais de destino, ou seja, as
exportacdes de produtos néo sofrem a incidéncia de impostos internos, respeitando-se os
principios e as regras internacionais.

Dessa maneira, tributos que normalmente incidem sobre os bens comercializados no mercado
interno, a saber, o Imposto sobre a Circulacdo de Mercadorias e Servicos (ICMS), o Imposto sobre
Produtos Industrializados (IP1), o Programa de Integracdo Social e Programa de Formacdo do
Patriménio do Servidor Publico (PIS/Pasep) e a Contribuicdo para Financiamento da Seguridade
Social (Cofins) ndo entram no célculo do preco de exportacao.

Esse incentivo a exportacao, pela desoneracao dos tributos do mercado interno, estd embasado
nas respectivas legislacoes especificas e vigentes, tributo por tributo, conforme apresentado
abaixo.

1.1. Imposto de Exportacéo (IE)

Apesar de ndo se tratar de um tributo a ser recolhido quando de uma operacdo de mercado
interno, o Imposto de Exportacgao (IE), tratado nos artigos 212 a 236 do Regulamento Aduaneiro
(Decreto 6.579/09), é um imposto federal que incide sobre operacdes de exportacdo de
produtos nacionais ou nacionalizados constantes em lista publicada pelo governo brasileiro.

Obs: os produtos do setor de Bens de Capital ndo estao sujeitos ao pagamento do Imposto de
Exportagao

1.2. Imposto sobre Produtos Industrializados (IPI)

O IPI é o imposto de competéncia federal que incide sobre operagdes com produtos nacionais
ou estrangeiros que sejam industrializados. Quando de uma exportagao, tem-se o incentivo da
desoneracédo do IPI.

Nas operacdes de exportacao direta concede-se, pelo artigo 153, paragrafo 30, Inciso Il, da
Constituicdo Federal de 1988, a imunidade de IPI. Essa imunidade, atribuida por meio de
incentivo fiscal, permite que a safda dos produtos destinados ao exterior seja efetuada com
isencdo do IPI, de acordo com o artigo 18, inciso I, do Regulamento do IPI (RIPI).

No caso da venda de um produto no mercado interno, com destino a exportacado ou equiparada
a exportacao, para empresa comercial que opere no comércio exterior, ou seja, de uma
exportacao indireta, também é concedido o incentivo fiscal, porém, a saida é efetuada com
suspensao do IPI, conforme o artigo 42 do RIPI.

O enquadramento acima mencionado também vale para uma venda com o fim especifico de
exportacao, nos termos do DECRETO Ne 6.759, De 5 De Fevereiro De 2009, a empresa comercial
exportadora. Consideram-se destinadas ao fim especifico de exportacao as mercadorias que
forem diretamente remetidas do estabelecimento do produtor-vendedor para:

+ embarque de exportacdo por conta e ordem da empresa comercial exportadora;

« depdsito sob o regime extraordinario de entreposto aduaneiro na exportacao.

Guia de Exportagao Brazil Machinery Solutions
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A suspenséo do IPI aplica-se, ainda, a matéria-prima, produto intermedidrio e material de
embalagem, de fabricacdo nacional, vendidos a (Lei n° 8.402, de 08 de janeiro de 1992, art. 3°):

- Estabelecimento industrial para industrializacdo de produtos destinados a exportacao; ou

- Estabelecimento comercial, para industrializacdo em outro estabelecimento da mesma
empresa ou de terceiro, de produto que também se destinem a exportacao.

Crédito do IPI

E importante observar que, além do incentivo da isencio/suspenséao desse imposto na
exportagao, ao fabricante/exportador é concedido o direito a manutencao do crédito

do IPI relativo a matéria-prima, produto intermedidrio e material de embalagem adquiridos

no mercado interno como insumos na industrializacdo de produto exportado (exportacao
direta: Decreto-lei n° 491, de 1969, art. 59, e Lei n° 8402, de 1992, art. 19, inciso Il / exportagao
indireta: Decreto-lei n° 491, de 1969, art. 59, e Lei n° 8.402, de 1992, arts. 1°,inciso Il, e 3°, e Lei n°®
9.532,de 1997, art. 39, § 19).

1.3. Imposto sobre a Circulacdo de Mercadorias e Servicos (ICMS)

O ICMS é um imposto de competéncia estadual que incide sobre as operacées de circulacéo
de mercadorias e prestacdo de servicos especificos, como de comunicagdo e transportes
(interestadual e intermunicipal).

A Constituicdo Federal de 1988, em seu artigo 155, paragrafo 29, inciso X, alinea a, com redagao
dada pela Emenda Constitucional n° 42 de 2003, concede a ndo-incidéncia constitucional do
ICMS nas operagdes de exportacdo de produtos ao exterior e nas operacoes de prestagcao de
servicos a destinatarios no exterior, assegurada a manutencgao e o aproveitamento do montante
do imposto cobrado nas operacées e prestacdes anteriores (artigo 39, inciso Il e artigo 32, inciso
I, da Lei Complementar 87/96).

Conforme o artigo 3°, paragrafo unico, da Lei Complementar 87/96, o ICMS néo incide, ainda,
sobre a saida com fim de exportagéo, em opera¢oes destinadas a:

« empresa comercial exportadora, inclusive a constituida nos termos do Decreto-Lej n° 1.248,
de 29.11.72 ou outro estabelecimento da mesma empresa;

+ armazém alfandegado ou entreposto aduaneiro.
- crédito ICMS

Pela Lei Complementar 87/96 (artigo 32, inciso Il) também é concedido o direito a manutencao
do crédito de ICMS relativo a mercadoria entrada no estabelecimento para integragdo ou
consumo em processo de producéo de mercadorias industrializadas, inclusive semi-elaboradas,
destinadas ao exterior.

1.4. PIS/PASEP

O PIS/Pasep é a contribuicéo federal que incide sobre o faturamento ou receita de empresas
e tem por objetivo de seu recolhimento o financiamento da seguridade social. Os incentivos
fiscais a exportacdo também abarcam essa contribuicdo e sao efetuados de acordo com o
regime da empresa, se ndo-cumulativo ou cumulativo.

Contribuicao Nao-Cumulativa (Aliquota de 1,65%)
O regime ndo-cumulativo nas operagdes de exportacdes beneficia-se da nao-incidéncia da
contribuicdo. De acordo com o art. 5, incisos |, Il e Ill, da Lei n® 10.637/02, a contribui¢do para o
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PIS/PASEP néo incidird sobre as receitas decorrentes das operagdes de:

exportacdo de mercadorias para o exterior;

prestacao de servicos para pessoa fisica ou juridica residente ou domiciliada no exterior, cujo
pagamento represente ingresso de divisas; e

vendas a empresa comercial exportadora com o fim especifico de exportacéo.

Os créditos da Contribuicdo do PIS/Pasep referentes a custos, despesas e encargos vinculados
as receitas decorrentes das operacdes mencionadas acima, que nao puderem ser deduzidos
na forma do art. 59, §1°, inciso |, da Lei n° 10.637/02, e art. 6°, §1°, inciso Il, da Lei n® 10.833/03,
poderao ser utilizados na compensacao de débitos proprios, vencidos ou vincendos, relativos a
tributos e contribui¢des administrados pela SRF, observada a IN SRF n° 460/04, alterada pela IN
SRF ne 534/05.

Contribuicao Cumulativa (Aliquota de 0,65%)
No regime cumulativo as operacdes de exportagcao sdo isentas da contribui¢do para o PIS/Pasep,
conforme o artigo 45, inciso I, do Decreto n° 4.524/02:

S&o isentas do PIS/Pasep e da Cofins as receitas (Medida Provisoria n® 2.158-35, de 2001, art. 14,
Lein©9.532, de 1997, art. 39, § 29, e Lei n° 10.560, de 2002, art. 3°, e Medida Provisdria n° 75, de
2002, art. 7°).

1.5. Contribuicdo para Financiamento da Seguridade Social (Cofins)

A Cofins é a contribuicao federal que incide sobre o faturamento ou receita das empresas
e seu objetivo é o de prover investimentos na drea de saude, previdéncia e assisténcia
social. Essa contribuicado também é passivel de incentivo tributério quando da exportacao.
O enquadramento do incentivo é dado pelo regime no qual a empresa esté inserida: ndo-
cumulativo ou cumulativo.

Contribuicdo Nao-Cumulativa (Aliquota de 7,6%)
De acordo com o art. 6°, da Lei n° 10.833/03, a contribuicdo para a Cofins nao incidira sobre as
receitas decorrentes das operagoes de:

exportacdo de mercadorias para o exterior;

prestacao de servicos para pessoa fisica ou juridica residente ou domiciliada no exterior, cujo
pagamento represente ingresso de divisas; e

vendas a empresa comercial exportadora com o fim especifico de exportagéo.

Crédito Presumido do PIS/COFINS

Os créditos da Contribuicdo do PIS/Pasep e da Cofins referentes a custos, despesas e encargos
vinculados as receitas decorrentes das operacdes mencionadas acima, que ndo puderem ser
deduzidos na forma do inciso |, do §1°, do art. 59, da Lei n® 10.637/02, e do inciso |, do §1°, do
art. 6°, da Lei n° 10.833/03, poderéo ser utilizados na compensagao de débitos proprios,
vencidos ou vincendos, relativos a tributos e contribui¢cdes administrados pela SRF, observada a
IN SRF n° 460/04, alterada pela IN SRF n° 534/05.
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Contribuicao Cumulativa (Aliquota de 3%)
Em relacdo ao regime cumulativo, héd isengao da Cofins, conforme o art. 45 do Decreto n°
4.524/02, as receitas:

- daexportacdo de mercadorias para o exterior;

+dos servicos prestados a pessoa fisica ou juridica residente ou domiciliada no exterior, cujo
pagamento represente ingresso de divisas;

- do fornecimento de mercadorias ou servicos para uso ou consumo de bordo em
embarcagdes e aeronaves em trafego internacional, quando o pagamento for efetuado em
moeda conversivel;

- de vendas realizadas pelo produtor-vendedor as empresas comerciais exportadoras nos
termos do Decreto-Lei n° 1.248, de 29 de novembro de 1972, e alteracdes posteriores, desde
que destinadas ao fim especifico de exportacao para o exterior;

- de vendas, com fim especifico de exportacao para o exterior, a empresas exportadoras
registradas na Secretaria de Comércio Exterior do Ministério do Desenvolvimento, Industria e
Comércio Exterior.

Crédito Presumido do IPI

Consoante as disposicdes das Leis n° 9.363/96 e n° 10.276/01 é concedido crédito presumido
do IPI a titulo de ressarcimento dos valores da Cofins e do PIS/Pasep que hajam incidido sobre a
aquisicao de insumo nacional utilizado em produto exportado.

O incentivo aplica-se, inclusive, nos casos de venda a empresa comercial exportadora com
o fim especifico de exportacao para o exterior. O crédito pode ser transferido para qualquer
estabelecimento da empresa para efeito de compensacdo com o IPI, observadas as normas
expedidas pela Secretaria da Receita Federal — SRF.

A base de célculo do crédito presumido estabelecido na Lei n° 9.363/96 é determinada
mediante a aplicacdo sobre o valor total das aquisicdes de matérias-primas, produtos
intermedidrios e materiais de embalagem, do percentual correspondente a relagéo entre a
receita de exportacao e a receita operacional bruta do produtor exportador.

O crédito presumido do IPI, como ressarcimento, cumulativamente, do PIS e da Cofins, é o
resultado da aplicacao de 5,37% sobre a base de calculo (Lei n® 9.363/96, art. 2°, paragrafo 19).

Alternativamente a sistematica de apuracdo supra, a pessoa juridica produtora e exportadora
de mercadorias nacionais para o exterior poderéa determinar o valor do crédito presumido do
IPI, mediante a aplicacdo do fator (F) sobre o somatério dos seguintes custos, sobre 0s quais
incidiram a Cofins e o PIS/Pasep:

| - deaquisicdo de insumos, correspondentes a matérias-primas, a produtos intermedidrios
e a materiais de embalagem, bem assim de energia elétrica e combustiveis, adquiridos no
mercado interno e utilizados no processo produtivo;

Il - correspondentes ao valor da prestacao de servicos decorrente de industrializacéo por
encomenda, na hipdtese em que o encomendante seja o contribuinte do IPI, na forma da
legislacdo deste imposto.
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O fator (F), antes mencionado, sera calculado pela formula constante do Anexo a Lei n®
10.276/01, a seguir reproduzida:

F=0,0365.RX/(Rt-C), onde:

F é o fator;

Rx ¢ a receita de exportacgao;

Rt ¢ a receita operacional bruta;

C é o custo de producdo determinado na forma do § 1° do art. 19, da referida Lei;
Rx é o quociente de que trata o inciso | do § 3o do art. 1o da referida Lei.

De acordo com a Lei n° 10.637/02, que dispde sobre a ndo-cumulatividade do PIS/PASEP, o
direito ao ressarcimento do PIS/PASEP ndo subsiste para a pessoa juridica submetida a forma de
apuracao da referida contribui¢do. Em razdo disto, e porque permaneceu a cumulatividade da
COFINS, a mesma Lei n° 10.637/02 reduziu a 4,04%, aquele percentual de 5,37%, definido pela
Lein©9.363/96, e a 0,03 (trés centésimos) o fator (F) de 0,0365, utilizdvel no célculo do crédito
presumido do IPl estabelecido na Lei n° 10.276/01.

De acordo com o Art. 14 da Lei n° 10.833/03 as pessoas juridicas submetidas a apuragao do PIS/
Pasep e da Cofins de forma ndao-cumulativa néo terdo direito ao crédito presumido do IPI, pois
passarao a efetuar os créditos efetivos dessas contribui¢ées de acordo com as Leis n° 10.637/02
en°10.833/03.

1.6. Imposto sobre a Renda (IR) e Contribuicdo Social sobre Lucro Liquido (CSLL)

N&o hd nenhum beneficio fiscal que se aplique ao IR e a CSLL quando da geragao de lucro,
renda e/ou proventos de uma operagéo de exportacao. Logo, o lucro da exportagéo recebe a
tributacdo normal do |R. e da CSLL, inclusive adicionais.

1.7. IOF

Nas operagdes de cambio relativas ao ingresso, no Pais, de receitas de exportagdo de bens e
servicos a aliquota do Imposto sobre Operacdes de Crédito, Cambio e Seguro ou relativas a
Titulos ou Valores Mobiliarios (IOF) é zero (Decreto n° 6.391- DOU de 13/03/08).

2. Resumo - Tratamento Tributario na Exportacao

2.1. Exportacgao Direta

Tributo Enquadramento (Incentivo Fiscal - Exportacao)

IPI Imunidade de IPI (artigo 18, inciso II, do RIPI)

ICMS Néo-incidéncia de ICMS (artigo 3°, inciso I, da Lei
Complementar 87/96)

PIS/Pasep (Nao-cumulativo) Néo-incidéncia (artigo 5°, inciso |, da Lei n® 10.637/02)

Cofins (Nao-cumulativo) N&o-incidéncia (artigo 6°, inciso |, da Lei n° 10.833/03)

PIS/Pasep (Cumulativo) Isencdo (artigo 45, inciso Il, do Decreto n° 4.524/02)

Cofins (Cumulativo) Isencéo (artigo 45, inciso Il, do Decreto n° 4.524/02)
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Emissdo da Nota Fiscal
Enquadramentos dos CFOP possiveis para emissdo da Nota Fiscal:

7.101 — para a exportacao de producdo do estabelecimento
7.102 — para bens de revenda (mercadorias)

7.127 - para venda de producao sob regime de drawback
7.551 - para venda de bem do ativo imobilizado

7.930 - para retorno de admissdo temporaria

7.949 - para outras saidas ndo especificadas

CST: 041 - bem nacional ndo-tributado

2.2. Exportacdo Indireta

Tributo Enquadramento (Incentivo Fiscal - Exportacao)

1Pl Suspensao de IPI (artigo 42, inciso V, do RIPI)

ICMS N&o-incidéncia de ICMS (artigo 39, inciso Il, da Lei
Complementar 87/96)

PIS/Pasep (Ndo-cumulativo) Néo-incidéncia (artigo 5°, inciso I, da Lei n® 10.637/02)

Cofins (Nao-cumulativo) N&o-incidéncia (artigo 6°, inciso |, da Lei n° 10.833/03)

PIS/Pasep (Cumulativo) Isencdo (artigo 45, inciso VIl e IX, do Decreto n° 4.524/02)

Cofins (Cumulativo) Isencéo (artigo 45, inciso lll, da Lei n® 10.833/03)

Emissao da Nota Fiscal

Efetuar uma remessa com o fim especifico de exportacdo, nos possiveis enquadramentos fiscais
na emissao da Nota Fiscal:
Possiveis enquadramentos CFOP do fornecedor:
- 5.501/6.502: remessa de producao, com o fim especifico de exportacéo
- 5.502/6.502: remessa de mercadorias de terceiros, com o fim especifico de exportacao
Enquadramento CFOP do exportador:
— 7.501: exportacao de mercadorias recebidas com fim especifico de exportacao

— CST: 041 — bem nacional nao-tributado

3. Reintegra

O REINTEGRA possibilita, dentro de determinadas condicdes, que empresas brasileiras
exportadoras de todo o setor manufaturado, que utilizem até 40% de insumos importados na
sua fabricacéo, recuperem um percentual da receita decorrente da exportacéo.

De acordo com o Decreto n° 8415, de 27 de fevereiro de 2015, o percentual restituido pelo
REINTEGRA sera de:

1% entre 1° de marco de 2015 e 31 de dezembro de 2016.
2% entre 1° de janeiro de 2017 e 31 de dezembro de 2017.
3% entre 1° de janeiro de 2018 e 31 de dezembro de 2018.
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A recuperacéo destes percentuais pode ser feita de duas formas:

via compensacdo com débitos préprios, vencidos ou vincendos, relativos a tributos
administrados pela Secretaria da Receita Federal do Brasil, observada a legislagdo especifica
aplicavel a matéria; ou

+ Via ressarcimento em espécie, nos termos e condicoes estabelecidos pela Secretaria da
Receita Federal do Brasil.

Essa medida foi adotada como uma das formas de incentivar a desoneragao das exportacoes
brasileiras, e poderd ser de grande auxilio as empresas que j& exportam, assim como as que tém
interesse em iniciar as suas operagdes no mercado externo.

Pedido de ressarcimento e compensacao
Através da Instrucdo Normativa RFB n° 1.300/2012, a Receita Federal normatizou os
procedimentos para ressarcimento e compensacao do Reintegra.

O pedido de ressarcimento serd efetuado pelo estabelecimento matriz da pessoa juridica
produtora que realize a exportacdo de bens manufaturados, mediante a utilizacdo do programa
PER/DECOMP ou, na impossibilidade de sua utilizagcdo, mediante o formulario “pedido de
restituicao ou ressarcimento” constante do Anexo | da Instru¢cdo Normativa RFB 900/2008,
acompanhado de documentagdo comprobatdria do direito de crédito.

O crédito somente poderd ser apurado a partir de 1° de outubro de 2014 e o pedido de
ressarcimento somente podera ser enviado apds o encerramento do trimestre calendario em
que ocorreram as exportagoes; e

Cada pedido de ressarcimento deveré:

a) referir-se a um Unico trimestre; e
b) ser efetuado pelo valor total do crédito apurado no periodo.

O pedido de ressarcimento poderd ser solicitado no prazo de até 5 (cinco) anos contados do
encerramento do trimestre ou da data de averbacao do embarque dos bens, o que ocorrer por
ultimo.

A declaracdo de compensacao deverd ser precedida de pedido de ressarcimento.

4. Empresas Optantes pelo Simples Nacional
O Simples Nacional” implica o recolhimento mensal, mediante documento Unico de
arrecadacdo, dos seguintes tributos:
« Imposto sobre a Renda da Pessoa Jurfdica (IRPJ);
Imposto sobre Produtos Industrializados (IPI);
« Contribuicao Social sobre o Lucro Liquido (CSLL);
« Contribuicéo para o Financiamento da Seguridade Social (COFINS);
Contribuicdo para o PIS/Pasep;

+ Contribuicao para a Seguridade Social (cota patronal);

2) (a) O recolhimento na forma do Simples Nacional nao exclui a incidéncia de outros tributos nao listados acima; (b)
mesmo para os tributos listados acima, ha situacées em que o recolhimento dar-se-a a parte do Simples Nacional.
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ICMS;

Imposto sobre Servicos de Qualquer Natureza (ISS).

As informacdes sobre o Simples Nacional foram obtidas no endereco eletronico:
http://wwwa8.receita.fazenda.gov.br/SimplesNacional/sobre/perguntas.asp, no item perguntas e
respostas.

E. Formacao de Preco na Exportacao

Para compor o pre¢o para exportagédo a empresa deve efetuar a avaliagdo conjunta dos custos
internos, dos custos para realizar a exportacao e obter informagdes sobre o mercado-alvo como:
certificagdes necessarias para exportar, tratamento tributario, acordos de comércio firmados,
dentre outros aspectos. Ademais, o preco final da exportacéo estara vinculado diretamente a
escolha do INCOTERMS.

Salientamos que o desconhecimento de quanto cada item representa no custo do produto
tende a torna-lo mais elevado por medida de precaucéo, o que poderé refletir na perca da
competitividade do produto no mercado internacional.

Exemplo da composicdo do preco para exportacao

Preco Composicao
Na origem ou fabrica (EXW) Custo Total
+ Embalagem
+ Encargos
+ Lucro

+ Beneficios a Exportacao

+ Despesas de Exportacdo

No local de embarque (FOB) Preco na Fabrica (EXW)

+ Transporte Interno

+ Licencas, autorizacoes e formalidades de Exportacao

+ Movimentacdo em Terminal

No local de desembarque (CIF) Preco no local de embarque (FOB)

+ Transporte Internacional

+ Seguro internacional

No local de consumo (DDP) Preco no local de desembarque (CIF)

+ Movimentagdo em Terminal

+ Licencas, autorizacdes e formalidades de Importacdo

+ Transporte interno no destino
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Exemplo de Célculo de Preco - Incoterm FOB

Preco de mercado interno sem o IPI (Para efeito de cdlculo das deducdes)

R$ 5.000,00

Preco de mercado interno (inclusive IPI de 5%)

R$ 5.250,00

Deducodes

IP1 (5% sobre o preco de mercado sem IPI)

R$ 250,00

ICMS (18% sobre o preco de mercado sem IPI)

R$ 900,00

COFINS (7,6% sobre o preco de mercado sem IPI)

R$ 380,00

PIS (1,65% sobre o preco de mercado sem IPI)

R$ 82,50

Lucro no mercado interno (10% sobre o preco de mercado sem IPI)

R$ 500,00

Embalagem de mercado interno

R$ 40,00

Comissao de vendedor no mercado interno

R$ 50,00

Despesas de distribuicado de mercado interno

R$ 500,00

Outras despesas que nao incidirdo no mercado externo

R$ 100,00

Total das dedugbes

R$ 2.802,50

Primeiro Subtotal (Diferenca entre o preco com o IPI' R$ 5.250,00 e o total
de deducdes R$ 2.802,50)

R$ 2.447,50

Inclusoes

Embalagem de exportagdo

R$ 55,00

Carregamento

R$ 100,00

Transporte interno

R$ 200,00

Desembaraco aduaneiro na exportacao

R$ 500,00

Despesas Portuarias

R$ 30,00

Aluguel do container

R$ 100,00

Transporte e seguro do container até o costado do navio

R$ 150,00

Carga, descarga e estadia do container

R$ 55,00

Capatazia e taxas portuarias

R$ 25,00

Outras despesas

R$ 25,00

Total das inclusoes

R$ 1.240,00

Segundo Subtotal (Soma do primeiro subtotal RS 2.447,50 com o total das
inclusdes RS 1.240,00)

R$ 3.687,50

Margem de lucro pretendida (10% calculado sobre o preco FOB - valor
calculado “por dentro’, mediante a utilizagdo de uma regra simples)

R$ 409,72

Preco FOB (R$ 3.687,50 mais RS 409,72)

R$ 4.097,22

Preco em délares americanos - taxa cambial US$ 1,00 =R$ 1,95,
tem-se o preco FOB de

Us$ 2.101,14

Obs.: 0s valores indicados na tabela acima sédo meramente ilustrativos, devendo ser

adequados a operagao de sua empresa.
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F. TIPOS DE EXPORTACAO

1. Exportacao Direta

A Exportacéo Direta € a operacdo em que o proprio fabricante da mercadoria € o exportador, ou
seja, ndo existe um intermedidrio como na exportagao indireta. Neste caso, o fabricante ficara
responsavel por todo o processo de exportacao, incluindo a emisséo da documentagao em
nome do comprador (importador).

2. Exportacao Indireta
A exportacdo indireta é realizada por intermédio de empresas estabelecidas no Brasil, que
adquirem produtos para exporta-los. Essas empresas podem ser:

« Empresa comercial exclusivamente exportadora; (classificadas como “trading company’, nos
termos do Decreto-lei n° 1.248, de 29.11.72)

.« Empresa de atividade mista (importa, exporta e atua no mercado interno);
« Empresa industrial que atua comercialmente com produtos de terceiros.

- Cooperativa ou consércio de produtores ou exportadores; ou

Apesar de bem-sucedidos em vérios paises, 0s consorcios de exportacdo encontram-se em fase
crescente de desenvolvimento no Brasil. Trata-se de associacdes de empresas, que conjugam
esforcos e/ou estabelecem uma divisdo interna de trabalho, com vistas a reducao de custos,
aumento da oferta de produtos destinados ao mercado externo e ampliagao das exportagoes.
Os consorcios podem ser formados por empresas que oferecam produtos complementares ou
mesmo concorrentes.

3. Consorcio de Exportacao
Existem trés tipos de Consorcio de Exportagao, sendo estes elencados e explicados abaixo:

« Consorcio de Promogao de Exportagées - esta forma de consércio é mais recomendavel
para empresas que ja possuem experiéncia em comeércio exterior. As vendas no mercado
externo sdo realizadas diretamente pelas empresas que integram o consorcio. Sua finalidade
é desenvolver atividades de promocao de negdcios, capacitagdo e treinamento, bem como
a melhoria dos produtos a serem exportados;

» Consorcio de Vendas - a formacéo deste tipo de consércio é recomendada quando as
empresas que dele pretendem participar ndo possuem experiéncia em comércio exterior.
As exportacdes sao realizadas pelo consoércio, por intermédio de uma empresa comercial
exportadora;

« Consoércio de Area ou Pais - reline empresas que pretendem concentrar suas vendas
em um unico pafs ou em uma regido determinada. O consércio pode ser de promogédo de
exportagdes ou de vendas. Pode ainda ser monossetorial - agrega empresas do mesmo setor
- ou multissetorial - os produtos fabricados pelas empresas podem ser complementares
(produtos de diferentes segmentos da mesma cadeia produtiva) ou heterogéneos (produtos
de diferentes setores), assim como destinados ou ndo a um mesmo cliente.
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A.Caminhos para Exportar

1. Habilitacdo para Exportar

1.1. Habilitacao da Empresa

Antes de realizar um processo de exportacao é necessério que a empresa possua o “Radar’, que
¢ a habilitagao, concedida pela Receita Federal, para realizar operacdes no Sistema Integrado

de Comércio Exterior (Siscomex). E por meio deste sistema que sao emitidos documentos de
exportagcao e/ou importacgao, seguindo os procedimentos especificados na Instrucdo Normativa
SRF n° 650, publicada no Diério Oficial de 19/05/06 e modificada pela Instrucdo Normativa RFB
ne 1.288, de 31 de agosto de 2012, complementada pelo Ato Declaratério Executivo Coana n°33,
de 28 de setembro de 2012 (D.O.U. 01/10/12).

Apds a habilitacdo da empresa em operar no comércio exterior, é necessario habilitar um
funciondrio da empresa para ser o responsavel legal. Esta pessoa poderd operar no sistema e
credenciar os representantes legais da empresa.

1.2. Habilitacao de Representante Legal

Apos a habilitacédo do responsével legal pela pessoa juridica junto a RFB, este poderé credenciar
no Siscomex as pessoas fisicas que atuardo como representantes da empresa para a pratica dos
atos relacionados com o despacho aduaneiro. Esta pessoa estara credenciada a atuar em nome
da empresa no Siscomex.

1.3. Siscomex Exportacao Web - NOVOEX

O NOVOEX é um novo programa de gerenciamento das exportacoes brasileiras, implementado
no dia 17 de novembro de 2010, que substitui o Siscomex na emissao de alguns documentos
de exportacdo. Apesar disso, para conseguir 0 acesso do NOVOEX é necessério a empresa estar
habilidade no Siscomex, conforme exposto anteriormente.

A diferenca entre os sistemas consiste no fato de o NOVOEX utilizar unicamente a plataforma
Web, ndo havendo assim a necessidade de nenhuma instalacao extra, basta apenas acessar o
site http://www.mdic.gov.br, e seguir as opgdes: Comércio Exterior >> Siscomex >> Sistemas em
Produgédo >> Exportacdo Web. Para acessar, pode-se utilizar o mesmo CPF/ senha ou certificado
digital, utilizados para acessar o Siscomex.

2. Negociagao

2.1. Comunicagao
A comunicacéo é o elo principal entre a oferta e a demanda. A auséncia de uma boa
comunicacao pode impossibilitar a concretizacdo da operacao comercial.

Dada sua importancia e o fato que esta comunicacdo se dard de modo escrito o setor de vendas
externas da empresa deve tomar os seguintes cuidados na confec¢do de suas mensagens:

-+ na correspondéncia comercial, utilizar papel timbrado com o endereco e nome da empresa,
inclusive e-mail e endereco de homepage na internet, se houver;

- redigir o texto das cartas de forma breve, clara e precisa e, se possivel, no idioma do
destinatario (importador estrangeiro), quando ndo em inglés;

+ nao utilizar termos como “empresa tradicional” ou exaltar qualidades da empresa ndo
diretamente relacionadas com a atividade ou o produto a ser exportado.
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Cabe manter sempre em mente que para o cliente internacional as informacdes abaixo sdo de

extrema relevancia e devem, sempre que possivel, estarem facilmente a disposic¢éo:

. Perfil da empresa - data de fundacéo, experiéncia exportadora, nimero de empregados,
dimensdes da fabrica, equipamentos utilizados, referéncias bancarias, etc. O fornecimento
a empresas multinacionais, estabelecidas no Brasil, constitui boa referéncia, especialmente
para a empresa que ainda ndo exporta;

« Descri¢do dos produtos - folhetos ou catédlogos a serem encaminhados ao importador
devem conter o endereco da empresa (inclusive fax, e-mail, sitio), ilustracoes fotograficas
dos produtos; cada produto pode ser identificado por um nimero, o que facilita a referéncia
a respectiva descricdo (dimensao, volume, identificacdo do material utilizado, entre outras
caracteristicas);

« Lista de precos - deve indicar preco FOB e/ou CIF de venda e ndo deve ser incorporada ao
catdlogo, uma vez que os precos podem mudar. Por isso, € mais apropriado utilizar folha
avulsa, que seguird com o catalogo

2.2. Purchase Order

Ainda na fase de comunicacdo com o importador, apds toda a parte da conversacéo e troca de
informagdes sobre o produto, ao ser concretizada a efetivacdo do pedido de compra, deverd

ser emitido uma Ordem de Compra, podendo esta ser uma simples carta de confirmacéo do
pedido, ou até mesmo uma “Purchase Order’ completa. E importante que esta ordem de compra
contenha o maior nimero de informagées possiveis sobre a transacdo, tais como: caracteristica
do produto, especificacdes técnicas, principais aplicacdes, embalagem, condicoes de venda,
preco, quantidade, prazo de entrega, modalidade de pagamento, meio de transporte, ponto de
destino, documentos que deveréo ser fornecidos etc.

2.3. Definicao de Incoterms

Os Incoterms sdo termos ou condicdes de venda que definem, nas transacdes internacionais de
mercadorias, as condicbes em que os produtos devem ser exportados. Estes termos devem ser
negociados com o importador previamente a oficializacdo do pedido. (Para mais informagdes
sobre o Incoterms, ir para Informagdes Conceituais, item C — Inconterms 2010, deste guia).

2.4. Proforma

Apos definidos todos os aspectos da transagao, como produtos, incoterms, modalidade

de pagamento, entre outros, o negdécio serd oficializado e tornado em um pedido firme de
compra através da emissao de uma Fatura Proforma. Este documento é o modelo de contrato
mais frequentemente utilizado para formalizar e confirmar a negociagdo. Apds o exportador
emitir a Fatura Proforma, ele deverd envid-la para o importador, para que este dé o aceite nas
especificacdes contidas no documento. A Proforma é similar a fatura definitiva, pois em ambas
constam as mesmas informagoes, porém a Proforma possui caracteristicas de um orcamento,
ndo gerando, portanto, obrigacédo de pagamento por parte do comprador.

3. Despacho Aduaneiro
No momento em que os produtos encomendados pelo comprador ja estiverem disponiveis
para envio, o exportador dara inicio aos tramites do despacho aduaneiro de exportacao.

A Base legal do Despacho Aduaneiro encontra-se no Regulamento Aduaneiro - artigos 580 a
596 - Decreto ne. 6.579/09 (D.0.U. 06/09/09 - retificado no DOU de 17.9.2009.) e na Instrucdo
Normativa SRF n°. 28, de 27.4.94.
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3.1.

Documentos Necessarios

Segue abaixo os documentos que s&o necessarios para realizar os tramites de despacho
aduaneiro na exportacdo. No entanto, o exportador deve obter do importador a relacdo de

documentos que deverdo ser providenciados para ingresso das mercadorias no pais de destino.

Fatura Proforma: documento emitido no momento da negociagdo entre exportador e
importador, para fins de cotacdo do produto.

Emissor: Exportador

Fatura Comercial (Commercial Invoice): Documento internacional que, no ambito
externo, equivale a Nota Fiscal, cuja validade comeca a partir da safda da mercadoria do
territério nacional e é imprescindivel para o importador liberar a mercadoria em seu pafs.
Emissor: Exportador

Romaneio de Carga (Packing List): O Packing List ¢ uma simples relacdo da mercadoria a
ser exportada, indicando os volumes a serem embarcados e respectivos conteddos.

Emissor: Exportador

Nota Fiscal: A nota fiscal é emitida no momento em que o exportador ird transportar a
mercadoria para o local de embarque. A NF deve acompanhar a mercadoria desde a saida
do estabelecimento até o efetivo desembaraco fisico junto a Secretaria da Receita Federal. A
emissdo desse documento deve ser feita em reais, sendo o valor obtido pela conversdo da
moeda estrangeira a taxa de cambio do dia da emissao da Nota Fiscal.

Mais informacdes sobre o preenchimento da Nota Fiscal constam em Informacdes
Conceituais, item D, subitem 2, deste guia.

Emissor: Exportador

Conhecimento de Embarque: Documento que comprova o efetivo embarque da
mercadoria a bordo do vefculo que a transportard para o exterior. A via original deste
documento é emitida apenas apds o embarque da mercadoria para o exterior, porém
durante o desembaraco aduaneiro na exportacao utiliza-se o draft do documento.

O conhecimento de embarque possui diferentes denominacoes para cada tipo de
transporte utilizado que listamos a seguir:

- Conhecimento de Embarque Maritimo - Bill of Lading (B/L)
— Conhecimento de Embarque Aéreo - Airway Bill (AWB)

— Conhecimento de Transporte Rodoviério (CRT)

- Conhecimento de Transporte Ferroviario (TIF/DTA)

Emissor: Transportador internacional ou Agente de Carga

Cerificado de Origem: O Certificado de Origem é o documento necessario para que as
mercadorias se beneficiem do tratamento tarifario preferencial. Para tanto, deve ser emitido
em conformidade com as regras prescritas por cada Acordo. Caso a operagao de exportacédo
em questdo ndo se beneficie de nenhum acordo com o pais de destino, ou o pais de destino
nao exija este documento para outra finalidade, ndo serd necessaria a emissao do certificado
de origem.

Cada certificado esté estritamente vinculado a uma fatura comercial. Assim, se um
exportador emite trés faturas, mesmo destinadas a um sé importador, deverd providenciar a
emissao de igual nimero de certificados.
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O prazo de validade destes certificados é de 180 dias, contados a partir da data de sua
emissao. Estes certificados.

O Certificado de Origem somente pode ser emitido por reparticao oficial ou entidade de
classe, com personalidade juridica, credenciadas pelo governo do pais exportador. No Brasil
os certificados sdo emitidos, em cada Estado, pela Federacédo local das Industrias ou por
algumas de suas Delegacias Regionais. No Estado de Sao Paulo, por exemplo, a entidade
autorizada é a FIESP.

O valor para emissao do Certificado de Origem é de RS 110,00 para nao associados da FIESP
e RS 28,00 para associados. O custo para associados da ABIMAQ, também é de RS 28,00, com
a necessidade de apresentar uma Declaragao de Associado, emitida pela ABIMAQ por meio
do Departamento de Expansdo Associativa (deea@abimag.org.br)

Para mais informacgdes entrar em contato pelo e-mail: certificadodeorigem@fiesp.org.br.
Emissor: Entidade de Classe

« Outros documentos exigidos pelo importador: podem ser exigidos pelo importador
outros documentos, como certificados fitossanitarios, certificados de inspecdo prévia, entre
outros.

Os modelos de cada documento apontado podem ser encontrados no site Aprendendo a
Exportar, acessando o link abaixo:
http://www.aprendendoaexportar.gov.br/informacoes/documentosdeexportacao.htm

3.2. Etapas do Processo de Despacho Aduaneiro

Etapa 1 - Emissao do Registro de Exportacao (RE)

O primeiro passo no despacho aduaneiro de exportacdo é a emissdo do Registro de Exporta¢do
(RE). O RE é preenchido eletronicamente, via Siscomex Exportagao Web (NOVOEX), diretamente
pelo exportador ou representante legal. Este documento destina-se ao registro da operagdo
para fins dos controles governamentais na drea comercial, fiscal, cambial e aduaneira. Apés a
aprovacao do RE pela Receita Federal, aprovacéo esta feita também via sistema, o exportador
pode iniciar os estagios seguintes dos tramites de exportacdo da mercadoria.

Um despacho aduaneiro de exportacao pode conter um ou mais Registros de Exportagao - RE,
desde que estes se refiram, cumulativamente:
+ 30 mesmo exportador;
« amercadorias exportadas para um mesmo pafs de destino;
a mercadorias negociadas na mesma moeda e na mesma condicdo de venda;

+ aoperagdes com o mesmo enquadramento, ou seja, sob 0 mesmo cédigo (ex. exportagao
sem cobertura cambial, exportacao financiada etc.);

a mesma reparti¢do fiscal para despacho e ao mesmo local de embarque.

Esta prética é disciplinada pela Instrucdo Normativa SRF n° 28, de 27.4.94 (e suas alteracoes).

Etapa 2 - Registro da Declaracao para Despacho de Exportacao (DDE)

A Declaracao para Despacho de Exportacao — DDE, emitida apds a aprovacéao do RE, formaliza o
inicio do despacho aduaneiro de exportagao. A emissao deste documento é feita diretamente
pelo exportador ou representante legal via Siscomex.
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A parir do registro da DDE no Siscomex, o exportador tem o prazo de 15 dias Uteis para entregar
a documentacdo da mercadoria a ser exportada junto a Unidade da Secretaria da Receita
Federal.

Etapa 3 - Confirmacdo da Presenca de Carga
A confirmacéo da presenca de carga, obrigatdria para todos os despachos, pode ser feita:

- pelo depositério, em recinto alfandegado, cujo servico seja explorado por permissionario;

+ pelo exportador, em local ndo-alfandegado, cujo servico seja explorado por permissionario.

Etapa 4 - Fiscalizacdo Aduaneira Parametrizada
No despacho aduaneiro, as exportacdes passam pela “selecdo parametrizada’, onde, de acordo
com uma série de fatores, a critério da Secretaria da Receita Federal do Brasil, a operacao recebe:

Canal verde: implicando liberacéo para embarque;
Canal laranja: implicando conferéncia documental da mercadoria;

Canal vermelho: implicando conferéncias fisica e documental da mercadoria.

No caso de encontrarem alguma divergéncia na documentagao apresentada, ou a prépria
conferéncia fisica, a autoridade aduaneira, conforme o caso, pode proceder a averbacéo,
registrando as divergéncias no Sistema (averbagdo com divergéncia), que deverdo ser
regularizadas posteriormente.

Etapa 5 - Desembaraco Aduaneiro

Apds adotados os procedimentos correspondentes ao canal parametrizado para o despacho, o
funciondrio da aduana registrard, no Sistema, o desembara¢o da mercadoria, estando a mesma
pronta para o embarque.

Etapa 6 - Registro dos dados de embarque

Efetivado o embarque, o transportador registrara os dados de embarque imediatamente apds
realizado o embarque, com base nos documentos por ele emitidos (Manifesto e Conhecimento
de Carga).

Etapa 7 - Averbacao do Embarque
E o final do despacho de exportacédo e consiste na confirmacéo, pela fiscalizacdo aduaneira, do
embarque ou da transposicao de fronteira da mercadoria.

Se os dados informados pelo transportador (em alguns casos, pelo exportador, como no
transporte rodoviario) coincidirem com os dados constantes na DDE, haverd averbacao
automatica do embarque pelo sistema. Caso contrario, a documentagao apresentada sera
analisada e confrontada com os dados relativos ao desembaraco e ao embarque, sendo
efetuada a averbacao manual, com ou sem divergéncia, em func¢do da situacdo diagnosticada.

Etapa 8 - Emissao do Comprovante de Exportacdo

Estd é a Ultima etapa do processo de exportacao. Apds concluida a operacdo de exportacao,
com sua averbacdo no Sistema, a Secretaria da Receita Federal emite, via Siscomex, o
Comprovante de Exportacao (CE).

Este documento concretiza a operacao de exportacao e tem forca legal para fins administrativos,
cambiais e fiscais.
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B. Formas de Pagamento

Tanto o exportador quanto o importador devem evitar os riscos de natureza comercial a que

estdo sujeitas as transagcoes internacionais. Ao remeter a mercadoria ao exterior, o exportador
deve tomar precaugoes para receber o pagamento. Por sua vez, o importador necessita de
seguranca quanto ao devido recebimento da mercadoria, nas condi¢des acertadas com o
exportador. Definir com clareza a forma de pagamento que devera ser observada em uma
operacao de exportacdo é de fundamental relevancia para ambas as partes. Assim, a escolha da
modalidade de pagamento deve atender simultaneamente aos interesses do exportador e do
importador.

Sao as seguintes as modalidades de pagamento no comércio exterior:

« Pagamento Antecipado;
- Cobranca Documentéria; e

- (Carta de Crédito ou Crédito Documentario.

1. Pagamento Antecipado

Nesta modalidade, o importador paga ao exportador antes do envio da mercadoria. Trata-se da
opgao mais interessante para o exportador, que recebe antecipadamente o pagamento. O risco
é assumido pelo importador, que pode nao receber a mercadoria ou recebé-la em condicoes
ndo acordadas anteriormente com o exportador. Embora o Pagamento Antecipado ndo seja
procedimento muito adotado, pode ocorrer quando houver relagdo de confianca entre as
empresas envolvidas. Pode ainda ser utilizado entre matrizes e filiais, e também pela empresa
importadora que procura garantir-se quanto a possiveis oscilagdes futuras de preco.

Tao logo a mercadoria seja embarcada, o exportador deverd encaminhar ao importador os
documentos originais de exportacédo, para que este possa desembaraca-la no ponto de destino,
bem como fornecer copias desses documentos ao banco responsavel pela contratagao do
cambio.

2. Cobranca Documentéria

A Cobranca Documentaria é regida pelas Uniform Rules for Collections (Regras Uniformes para
Cobrancas) da Camara de Comércio Internacional — CCl. Esse conjunto de regras é também
conhecido como URC 522 ou Brochura 522. Nesta modalidade de cobranca, o exportador envia
a mercadoria ao pafs de destino e entrega os documentos de embarque e a letra de cambio
(conhecida igualmente por ‘cambial”ou “saque”) ao banco negociador do cambio no Brasil,
denominado “banco remetente’, que por sua vez os encaminha, por meio de carta-cobranca,
ao seu banco correspondente no exterior, denominado “banco cobrador”. O banco cobrador
entrega os documentos ao importador, mediante pagamento ou aceite do saque. De posse
dos documentos, o importador pode desembaragar a mercadoria importada. Em alguns casos,
o exportador envia diretamente ao importador os documentos para a liberagdo da mercadoria,
e cabe ao banco cobrador apresentar a letra de cambio para recebimento do pagamento ou
aceite. Nesta hipdtese, se o importador recusar-se a apor o seu “aceite” na letra de cambio, o
exportador ndo terd base legal para aciona-lo judicialmente.

Se a venda é a vista, o importador efetua o pagamento ao banco cobrador e recebe a
documentacéo para desembaraco da mercadoria. Se a venda é a prazo, o banco entrega os
documentos ao importador contra aceite. O importador efetuard o pagamento no vencimento
do saque e, caso ndo o faga, estara sujeito a sancoes legais.

S&o 0s seguintes os documentos a serem encaminhados juntamente com a carta-cobranca:
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A cobranca a prazo é o procedimento mais usual nas exportacdes. O prazo de pagamento pode
ser contado a partir da data da emisséo da letra de cambio, do aceite do importador ou do
embarque da mercadoria. A receita de uma venda a prazo pode ser antecipada pelo exportador,
por meio do desconto do saque, com o aceite do importador, em um banco. Isto pode ser

feito com ou sem direito de regresso (with recourse ou without recourse). No primeiro caso, o
exportador serd o responsavel perante o banco, se o importador ndo cumprir a promessa de
pagamento; no segundo, o risco passa a ser do préprio banco.

Todos esses procedimentos de cobranca e remessa de documentos implicam despesas,
como comissdes dos bancos intervenientes, gastos com comunicagao e impostos. Em geral,
estes custos sdo assumidos pelo exportador. Caso contrario, é aconselhdvel que seja definido
antecipadamente quem os assumira.

3. Cartade Crédito

Esta modalidade de pagamento tem seus procedimentos definidos pela UCP600 das Regras e
Usos Uniformes sobre Créditos Documentarios da Camara de Comércio Internacional (CCl). A
UCP 600 trata-se de um conjunto de normas que regulam as operagdes com carta de crédito
(crédito documentario), um dos mais eficientes instrumentos de pagamento utilizados no
comércio internacional.

Por serem instrumentos particulares, as Cartas de Crédito devem fazer mencgéo a que verséo da
UCP elas estdo sujeitas. Assim sendo, atentar para a necessidade de mencionar na emissao da
Carta de Crédito se ela esta sujeita a UCP 500, vigente desde 1994, ou UCP 600, vigente desde
2007, substituindo a UCP anterior.

Nos casos de exportacdo, contate seu importador e esclareca com ele esta situacdo para evitar
emendas desnecessarias a Carta de Crédito, uma vez que emendas geram custos e duvidas
podem gerar prejuizos operacionais.

A Carta de Crédito é emitida por um banco, denominado “banco emissor’, na praca do
importador, a seu pedido, e representa um compromisso de pagamento do banco ao
exportador da mercadoria. Na Carta de Crédito, sdo especificados o valor, beneficidrio
(exportador), documentacgao exigida, prazo, portos de destino e de embarque, descricdo da
mercadoria, quantidades e outros dados referentes a operagao de exportacao.

Uma vez efetuado o embarque da mercadoria, o exportador entrega os documentos a um
banco de sua praga, denominado “banco avisador’, que via de regra, ¢ 0 mesmo banco com

o qual negociou o cambio. Este, apds a conferéncia dos documentos requeridos na carta de
crédito, efetua o pagamento ao exportador e encaminha os documentos ao banco emissor no
exterior. O banco emissor entrega os documentos ao importador que, assim, podera efetivar o
desembaraco da mercadoria. O recebimento do pagamento pelo exportador depende apenas
do cumprimento das condi¢des estabelecidas na carta de crédito.

O pagamento por Carta de Crédito envolve, por conseguinte:

« importador que, apods as negociagdes iniciais com o exportador, solicita a abertura da carta
de crédito;

+ banco emissor da carta de crédito, responsavel pelo pagamento ou pelo aceite da letra de
cambio;

+ banco avisador, que informa o exportador sobre a abertura de crédito, confere a
documentacéao apresentada pelo exportador e efetua o pagamento ou aceite da letra de
cambio; e

+ exportador.
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E importante notar que as instituicdes financeiras trabalham com documentos e ndo com

mercadorias. Por exemplo, o banco confere os dados do Conhecimento de Embarque para
verificar se as mercadorias estdo de acordo com a descricao contida no crédito documentario.
Se o Conhecimento de Embarque for fraudado, ndo haveré responsabilidade do banco.

A Carta de Crédito deve explicitar as formas de pagamento, ou seja, se trata de pagamento:

+ avista (se a documentacao estiver em ordem, o exportador recebe o pagamento de
imediato);

+ por aceite de letra de cambio (o banco sacado dara o “aceite” e devolvera a letra de cambio
ao exportador, que poderd negociar o seu desconto na rede bancéria);

+ por diferimento (pagamento efetuado na data designada na Carta de Crédito); e

+ por negociacdo (negociacdo da Carta de Crédito com um banco).

No caso do pagamento por negociacao, a carta pode ser restrita ou irrestrita. Na primeira, a
designacdo do banco avisador é determinada e especificada na Carta de Crédito pelo banco
emissor. Na carta irrestrita, o banco avisador é de livre escolha do exportador. Evidentemente,

a segunda alternativa aumenta o poder de negociacao do exportador com os bancos. A
negociacao concretiza-se quando o banco avisador confirma que os documentos apresentados
pelo exportador estao de acordo com as exigéncias da Carta de Crédito e os envia ao banco
emissor, que, por sua vez, efetua o reembolso ao banco avisador.

A Carta de Crédito é em geral de carater irrevogével, exceto quando dela constar expressamente
que é revogavel. O seu cancelamento ou sua modificagdo serdo permitidos apenas com a prévia
anuéncia do exportador. A grande vantagem de uma Carta de Crédito irrevogével é que o
pagamento ou aceite da letra de cambio sdo garantidos pelo banco emissor.

A Carta de Crédito também pode ser transferivel, isto &, o exportador poderd transferir o valor
ou parte do crédito para outros beneficidrios. Para tanto, a Carta de Crédito deve ser declarada
“transferivel’, de modo expresso. A omissdo desta declaracdo implica automaticamente o carater
intransferivel da Carta de Crédito.

O exportador deve verificar antecipadamente todas as exigéncias da Carta de Crédito para
evitar discrepancias com a documentacdo em seu poder. Havendo discrepancias, o exportador
deve contatar o importador antes do embarque da mercadoria, para solicitar emendas a Carta
de Crédito e evitar, assim, que o banco avisador, no pais do exportador, notifique a divergéncia
ao banco emissor. Neste caso, a garantia de pagamento “firme e irrevogavel’, dada pelo banco
emissor, ficard temporariamente suspensa. Isto significa que a forma de pagamento por Carta
de Crédito se transforma em Cobranca Documentéria. De todo modo, o banco avisador deve
notificar o exportador de que os documentos ndo estdo de acordo com as exigéncias, com
indicacdo das discrepancias, dentro do prazo de sete dias Uteis.

Os exportadores devem, portanto, estar atentos para a necessidade de certificados emitidos por
agéncias ou empresas especializadas, para a data de emissao dos documentos, documentos de
embarque e de seguro, se for o caso.

No link a seguir encontra-se um simulador de carta de crédito:
http://www.aprendendoaexportar.gov.br/sitio/paginas/plakxportacao/pp_carCredito.html

4. Convénio de Créditos e Pagamentos Reciprocos (CCR)
O Convénio de Pagamentos e Créditos Reciprocos — CCR foi firmado em 25 de agosto de
1982, no ambito da Associagao Latino-Americana de Integragdo — Aladi. Sdo signatérios do
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Convénio os bancos centrais dos paises membros da Aladi - Argentina, Bolivia, Brasil, Chile,
Coldmbia, Equador, México, Paraguai, Peru, Uruguai e Venezuela (exceto Cuba) - e da Republica
Dominicana, no total de doze participantes.

O mecanismo do CCR se constitui, na prética, de um Sistema de Compensag¢do de Pagamentos
operacionalizado pelos bancos centrais participantes, por meio de compensacdes
quadrimestrais, que considera os periodos janeiro/abril, maio/agosto e setembro/dezembro.

A compensacao — em dolares dos Estados Unidos - é efetivada na semana seguinte ao
fechamento de cada quadrimestre. Baseado em um sistema de Liquidacdo Diferida pelo Liquido
- LDL, sdo cursados e compensados pagamentos internacionais entre esses bancos centrais, de
modo que, logo apds o encerramento de cada periodo de compensacédo, somente se transfere
ou se recebe, segundo resulte deficitdrio ou superavitério, o saldo global do banco central

de cada pals perante os demais. O Centro de Operacdes do CCR, centralizador de todas as
transacdes cursadas no Convénio e das informacées sobre os seus resultados, esta localizado em
Lima, no Banco Central da Reserva do Peru.

As regras que estabelecem o funcionamento do CCR tém amparo em dois instrumentos
principais da Aladi:

« o Convénio: acordo entre os bancos centrais participantes do CCR (cujo texto esta disponivel
no portal daquela associacdo — http://www.aladi.org/ —, no link “Convénio de Pagamentos e
Créditos Reciprocos’, em espanhol, portugués e inglés); e

-+ Regulamento: conjunto de normas que detalha as definicoes e a operacionalizacdo do
Convénio entre 0s bancos centrais participantes (também disponivel da mesma forma
naquele portal, no link“Regulamento”).

Além dos dispositivos do Convénio e do Regulamento, que constituem regras comuns a
todos os palises participantes, 0s seus bancos centrais exercem a prerrogativa de editar normas
internas. Assim, cada banco central define a forma da operacionalizagéo do CCR no seu pais,
podendo restringir, de acordo com suas politicas internas, as garantias, as operagées e 0s
instrumentos passiveis de curso.

O normativo do Banco Central do Brasil que disciplina o funcionamento do CCR esté inserido no
Regulamento do Mercado de Cambio e Capitais Internacionais - RMCCI, no seu Capitulo
17 (disponivel no portal http://www.bcb.gov.br/ — no link “Cambio e Capitais Estrangeiros’,
seguido do“Legislacdo e Normas’, e, finalmente, "RMCCI — Regulamento do Mercado de Cambio
e Capitais Internacionais”).

O CCR oferece, entre os bancos centrais, garantias reciprocas de conversibilidade
(conversao imediata para dolares dos Estados Unidos, dos pagamentos efetuados por suas
instituicbes em moeda local), de transferibilidade (remessa dos délares correspondentes
aos pagamentos efetuados por suas instituicoes) e de reembolso (a aceitacdo irrevogével dos
débitos que lhes forem imputados, resultantes de operacoes cursadas sob o Convénio).

Em resumo, é indispensavel preservar e valorizar o mecanismo do CCR, ainda o Unico
instrumento mundial multilateral disponivel para alavancar operagdes de exportacao e
importagao, mitigar riscos comerciais e soberanos e atender a todas as normas legais da
Organizacao Mundial do Comércio (OMC), principalmente quando se sabe que o Brasil possui
superavit comercial com quase todos os paises da América do Sul.
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C.Cambio

1. Manutencao de recursos no exterior

Os exportadores brasileiros de mercadorias e servicos podem manter no exterior a integralidade
(100%) dos recursos relativos ao recebimento de suas exportagdes. Entretanto, os valores

que permanecerem no exterior sé poderéo ser utilizados para a realizacdo de investimentos,
aplicagcéo financeira ou pagamento de obrigacdo préprios do exportador, sendo vedada a
realizacdo de empréstimo ou mutuo de qualquer natureza.

A pessoa juridica que mantiver recursos no exterior fica obrigada a manter escrituragao contabil
nos termos da legislagcdo comercial, para evidenciar, destacadamente, os respectivos saldos

e suas movimentagdes, independentemente do regime de apuragao do imposto de renda
adotado.

A manutencdo dos recursos no exterior implica a autorizacéo para o fornecimento a Secretaria
da Receita Federal do Brasil, pela instituicao financeira ou qualquer outro interveniente,
residente, domiciliado ou com sede no exterior, das informacdes sobre a utilizagao de tais
recursos.

As empresas que mantiverem recursos no exterior decorrentes de operacoes de exportacdo
de bens e servicos devem apresentar a Declaracao sobre a Utilizagcdo dos Recursos em Moeda
Estrangeira Decorrentes do Recebimento de Exportacdes (Derex) para a Secretaria da Receita
Federal do Brasil. A Derex foi instituida pela Instrucdo Normativa SRF ne 726, de 28 de fevereiro
de 2007.

Salientamos que a manutengao de recursos acima indicada néo se aplica aos valores de
exportagao com curso no Convénio de Pagamentos e Créditos Reciprocos, bem como aquele
objeto de financiamento concedido pelo Banco Nacional de Desenvolvimento Econémico e
Social (BNDES) ou pelo Tesouro Nacional, os quais devem observar a regulamentacao especifica.

2. Ingresso de divisas

As vendas ao exterior sao usualmente cotadas em dolares americanos, porém, outras moedas
conversiveis, como o euro, o iene japonés, a libra esterlina, o délar canadense, o ddlar
australiano, o franco suico, a coroa dinamarquesa, a coroa sueca e a coroa norueguesa também
podem ser utilizadas.

Apesar disso, 0 exportador recebe 0 pagamento em reais. Em suas transacées com o exterior, 0
exportador depara-se, portanto, com a possibilidade de riscos cambiais, ou seja, uma mudanca
na taxa de cambio pode afetar a quantia a ser recebida em reais.

O ingresso, no Pais, da receita de exportacdo ocorre por meio da liquidacdo dos
correspondentes contratos de cambio, inclusive no caso de contrato simplificado de cambio
de exportacdo, com ou sem liquidacdo simultanea de contrato simplificado de transferéncia
financeira para constituicao de disponibilidade no exterior.

3. Contrato de Cambio

As normas cambiais brasileiras estédo regulamentadas pelo RMCCI - Regulamento do Mercado
de Cambio e Capitais Internacionais, que trata do assunto: Contratacdo de Cambio, em seu
Titulo 1 — Mercado de Cambio, Capitulo 11 - Exportagdes, Secao 2 — Contratacao de Cambio.

Os contratos de cambio podem ser celebrados para liquidacéo pronta ou futura, prévia ou
posteriormente ao embarque da mercadoria ou da prestacdo dos servicos, limitado ao prazo
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maximo de 750 dias entre a contratacado e a liquidacao, observado que:

-+ Nno caso de contratacdo prévia, a antecipacdo maxima admitida é de 360 dias;

+ no caso de contratacdo posterior, 0 prazo maximo admitido para contratacéo e liquidacéo
do contrato de cambio é o ultimo dia Util do 12° més subsequente ao do embarque da
mercadoria ou da prestagao de servico.

Portanto, toda vez que é realizada uma transacdo comercial ou financeira com residentes no
exterior é necessdria uma operacdo cambial que consiste na troca entre a moeda nacional

e a estrangeira. As vendas ao exterior de mercadorias e servicos sao efetuadas por meio da
formalizacdo de Contrato de Cambio — TIPO 1 entre o exportador — vendedor da moeda
estrangeira — e um banco autorizado a operar com cambio — comprador da moeda estrangeira.
A operagao cambial envolve os seguintes agentes:

-+ exportador, que vende a moeda estrangeira;
- banco autorizado pelo Banco Central a realizar operagdes de cambio;

. corretora de cambio, caso seja requerida pelo vendedor da moeda estrangeira.

4. Fechamento do cambio
O Fechamento do Cambio implica os seguintes compromissos por parte do exportador:

+ negociar as divisas obtidas com a instituicdo financeira escolhida, a uma determinada taxa
de cambio;

+ entregar, em data fixada, os documentos comprobatérios da exportacao e outros
comprovantes, estes se solicitados pelo importador.

- efetuar a liquidacdo do cambio em uma determinada data, que é marcada pela
entrada efetiva da moeda estrangeira. O cumprimento deste compromisso depende,
evidentemente, do pagamento por parte do importador.

A definicdo do momento mais apropriado para o Fechamento do Cambio depende da
necessidade de recursos financeiros para a elaboracéo do produto a ser exportado, da taxa de
juros nominal vigente e da expectativa de alteragdes na taxa de cambio, entre a data escolhida
para a contratacao e a data da liquidacao do contrato de cambio.

A liquidacdo do contrato se da mediante a entrega da moeda estrangeira ou do documento que
a represente ao banco com o qual tenha sido celebrado o contrato de cambio.

O recebimento em moeda nacional decorrente da exportacao deve ocorrer mediante crédito do
correspondente contra valor em conta titulada pelo comprador ou acolhimento de cheque de
emissdo do banco, nominativo ao exportador, cruzado e n&do endossavel.
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D.Financiamento a Exportacao

O financiamento as exportagdes, com o objetivo de propiciar maior competitividade aos

produtos destinados ao mercado externo, aplica-se tanto a producéo, como a comercializacdo
externa dos bens. Sdo consideradas financiadas as operacdes com prazo de pagamento acima
de 360 (trezentos e sessenta) dias, podendo, facultativamente, operacdes com prazo igual ou
inferior a 360 dias serem financiadas também.

Nas operagdes financiadas faz-se necessério o preenchimento, no SISCOMEX, do Registro de
Crédito - RC.

Listamos a seguir as linhas de crédito disponiveis atualmente:

1. BNDES-Exim

Tratam-se de linhas de crédito, disponibilizadas pelo Banco Nacional de Desenvolvimento
Econdmico e Social (BNDES), para financiar a exportacdo de bens e servicos brasileiros, nas
fases pré ou pds-embarque, em condi¢des competitivas. O BNDES podera conceder os créditos
por meio de repasse por agente financeiro credenciado ou diretamente ao exportador. Mais
informagdes sobre o BNDES-Exim poderdo ser obtidas no site do BNDES.

2. Adiantamento sobre Contrato de Cambio - ACC
Consiste na antecipacao de recursos, em moeda nacional (RS$), ao exportador por conta de uma
exportacao a ser realizada no futuro.

Este tipo de financiamento, colocado a disposicdo das empresas exportadoras pela rede
bancéria, permite ao exportador obter recursos financeiros antes do embarque da mercadoria, a
taxas de juros internacionais mais um spread. Com o Adiantamento sobre Contrato de Cambio
(ACC), podera o exportador contar antecipadamente com recursos para a producao do bem a
ser exportado. O ACC pode ter o prazo de até 180 dias, contado a partir da data prevista para

o embarque. A taxa reduzida do ACC proporcionara a empresa menores custos de produgao

e, consequentemente, maior competitividade, além de ganhos pelas aplicagdes financeiras

no mercado interno. Ao obter um ACC, o exportador deve estar seguro de que o produto sera
embarcado dentro do prazo previsto, caso contrario, terd que devolver ao banco o valor do ACC,
com correcdo monetaria, diferengas cambiais, multa e outros encargos.

3. Adiantamento sobre Cambiais de Exportacdo - ACE

Trata-se de instrumento de financiamento a exportacéo que consiste no desconto da cambial
(letra de cambio, saque) junto ao banco escolhido pelo exportador. Assim, o exportador pode
obter recursos financeiros apds o embarque da mercadoria. O prazo do ACE é o mesmo do ACC
(180 dias).

O ACC e ACE tém como finalidade prover recursos antecipados ao exportador, para completar
as diversas fases do processo de produgao e comercializagdo da mercadoria a ser exportada.

4. PROEX

O PROEX é administrado pelo Banco do Brasil, como agente financeiro da Unido, e abrange
tanto a concessao de financiamento ao exportador (Supplier’s Credit) como ao importador
(Buyer's Credit). No financiamento concedido ao exportador, a empresa emite a cambial e
desconta o titulo na agéncia autorizada do Banco do Brasil. Na modalidade de financiamento
ao importador, a liberacao dos recursos é feita ao exportador, por autorizacédo do importador,
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contra o recebimento da mercadoria. O recurso utilizado para esse financiamento provém do
Tesouro Nacional.

O financiamento é operacionalizado nas seguintes modalidades: PROEX Financiamento e PROEX
Equalizacéo.

4.1.Proex Financiamento
Financiamento ao exportador de bens e servicos brasileiros, realizado exclusivamente pelo
Banco do Brasil, com recursos do Tesouro Nacional.

O exportador deve solicitar o enquadramento da operacao quando houver negociado a venda
com o importador. Caso necessite de um diferencial para negociagdo da venda, o Banco do
Brasil podera ajuda-lo, analisando previamente as condi¢ées do financiamento.

4.2.Proex Equalizacao

Esta é uma modalidade de crédito ao exportador, de bens e servicos brasileiros, realizada por
instituicdes financeiras com recursos internos ou externos. O Tesouro Nacional paga parte dos
encargos financeiros, tornando-os equivalentes aqueles praticados no mercado internacional.
Os produtos e servicos elegiveis estdo listados a Portaria 208 do MDIC.

A amortizacdo do financiamento pode ser feita também em parcelas trimestrais ou semestrais,
em um prazo que varia de 60 dias a 10 anos.

5. Combinacéo de Financiamentos
A empresa também pode se utilizar de alguns mecanismos de financiamento em conjunto,
conforme abaixo:

« ACC + BNDES-EXIM: é o adiantamento sobre contrato de cambio encadeado com uma
operagao do BNDES. Os recursos liberados pelo BNDES seréo utilizados para a liquidagao do
contrato.

« ACC + PROEX: é a possibilidade de utilizacdo conjunta de operacées de Adiantamento
de Contrato de Cambio (ACC) e do Programa de Financiamento as Exportacdes (PROEX),
modalidade financiamento. E um instrumento que agrega as vantagens do ACC aos
beneficios do PROEX.

Informamos que a ABIMAQ, por meio de seu Departamento de Financiamentos, mantém
estreito contato com o sistema financeiro, junto aos diversos 6rgaos de fomento publicos na
busca de todas as opgdes possiveis, negociando convénios e parcerias, encaminhando pleitos
setoriais e orientando as empresas associadas na obtencdo de financiamentos para as vendas
internas e externas, implantacao, modernizacao, ampliacdo, desenvolvimento tecnoldgico e
financiamento para capital de giro.

Mediante a¢des junto as instituicbes competentes, a ABIMAQ procura viabilizar propostas
que facilitem o acesso ao crédito das micro e pequenas empresas; a reducao do custo dos
financiamentos e a criagdo/aprimoramento de mecanismos de compartilhamento de risco.

Departamento de Financiamentos
Tel.: (11) 5582-6361
E-mail: defi@abimag.org.br
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E. SEGUROS

1. Seguros de Crédito a Exportacéo

O Seguro de Crédito a Exportacdo - SCE garante ao exportador a indenizacéo por perdas liquidas
definitivas, em consequéncia do ndo recebimento de crédito concedido a cliente no exterior.
Adicionalmente, funciona também como instrumento de prevengao, como incentivo para
prospeccao de novos clientes e novos mercados, e como ferramenta de cobranca. Entre as
garantias vinculadas as vendas externas, esta modalidade é a que apresenta 0 menor custo.

Na medida em que o SCE pode ser aceito como garantia pelas instituicdes financeiras, ele facilita
0 acesso a financiamentos, tais como o ACE, o BNDES/EXIM e o PROEX, mantendo as outras
opgodes de garantia disponiveis pelo tomador do financiamento n&o comprometidas, de modo
a poderem ser utilizadas em outras finalidades.

O SCE tem por objetivo a cobertura contra os riscos comerciais, politicos e extraordinarios a
que estao sujeitas as transagcdes comerciais e financeiras vinculadas as exportagdes. Pode ser
contratado pelo exportador ou pela instituicdo financeira que amparar a exportacdo de bens
e servicos. A Agéncia de Crédito a Exportacdo no Brasil é a ABGF — Agéncia Brasileira Gestora
de Fundos Garantidores e Garantias S.A., empresa habilitada a operar o Seguro de Crédito a
Exportacao. Maiores informagdes podem ser obtidas em www.abgf.gov.br.

O custo do Seguro de Crédito a Exportagéo é personalizado, e varia de acordo com diversos
pontos, como por exemplo:

- Pafses para onde o exportador pretende vender com o seguro;
+ Volumes por Pafs;

- Tipo de produto exportado

+ Qualidade dos importadores;

- Historico de perdas definitivas do exportador.

Para saber os precos das operac¢ées, consultar:
http://www.abgf.gov.br/pages/simulador.php

Para operagdes de curto prazo, consultar:
http://www.coface.com.br/Nossa-Oferta/Assegurar-minhas-vendas

Para operac¢des de médio e longo prazo:
http://www.abgf.gov.br/pages/produtos/seguro-de-credito-a-ex-
portacao-sce/cobertura-mlp.php

2. Seguro Internacional da Mercadoria

O seguro internacional deve cobrir acidentes que podem ocorrer desde o0 momento em que a
mercadoria é embarcada, até a chegada ao estabelecimento do importador. Abrange, portanto,
o transporte apds embarque, o desembarque e o traslado da mercadoria até o local designado
pelo importador.

No caso de exportagédo na modalidade FOB, o seguro é de responsabilidade do importador,
cabendo ao exportador apenas fornecer os dados eventualmente solicitados pelo importador
para contratar o seguro. Nas exportagdes sob as modalidades CIF e CIP, os gastos com seguro
ficam a cargo do exportador.
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As apolices de seguro internacional podem ser dos seguintes tipos:

« Apoélice por viagem: geralmente utilizada para exportagdes ocasionais;

« Apolice flutuante: composta de uma série de apdlices por viagem, com validade de 12
meses. O valor da cobertura tem um teto maximo e uma franquia fixa. E mais adequada
quando ha um fluxo permanente de exportacoes;

» Apodlice aberta: cobre embarques que ocorrem com regularidade e com caracteristicas
conhecidas. Trata-se de tipo apdlice semelhante ao anterior.
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Links Uteis

http://www.aprendendoaexportar.gov.br/maquinas/
http://www.desenvolvimento.gov.br/sitio/
http://capta.mdic.gov.br/

http://www.bndes.gov.br/

Financiamento PROEX:
http://www.bb.com.br/portalbb/page44,107,2944,9,1,1,2.bb?codigoMenu=135

Portaria SECEX n° 23/2011 — Regulamento das Operagdes de Comércio Exterior:
http://www.mdic.gov.br/arquivos/dwnl_1311100642.pdf
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