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estabelece um comparativo entre produzir uma maquina no DESAFIOS DA INDUSTRIA EM UM NOVO CENARIO
Brasil e produzir a mesma maquina na Alemanha. P.11 MUNDIAL E O TEMA DO 4° CONGRESSO BRASILEIRO

DA INDUSTRIA DE MAQUINAS EM SETEMBRO
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Conselho de Administracao da ABIMAQ

Administrador de empresa, empresario e presidente do

DESAFIOS DA INDUSTRIA EM
UM NOVO CENARIO MUNDIAL

empresas e do legislativo com a

aprovacdo das reformas; O
papel do profissional do futuro na
industria; Transformacao Digital e
Industria 4.0 e Produtividade” podem ser
considerados os principais temas que
afligem o setor de mdquinas e
equipamentos.

Por essa razio, esses serao os temas
debatidos no 6° Congresso brasileiro da
Industria de Mdquinas e Equipamentos,
que serd realizado pela ABIMAQ e se
constituird em uma excelente
oportunidade para promover um debate
sobre os desafios da inddstria em um
novo cendrio mundial.

Nos 03 dias do congresso contaremos
com a participagdo de autoridades e
importantes personalidades do setor de
madquinas e equipamentos que
certamente nos ouvirdo de forma didética
sobre as nossas principais questdes.

Vamos analisar, propor e defender
politicas e investimentos que promovam
a industrializac@o, a sofisticacdo de nossa
estrutura produtiva e o desenvolvimento
do Pafs, visando a elevacdo da renda per
capita e uma melhor distribuicdo de
renda na sociedade brasileira.
Defendendo a reindustrializagio
estaremos defendendo o emprego, o
mercado interno, o crescimento e o
desenvolvimento do Pais como um todo.

Entendemos a reindustrializacdo e a
defesa da industria como um

L& a reindustrializacdo na visdo das

”

Sabemos que o Brasil enfrenta
um forte processo de
desindustrializacdo e que precisa
inverter essa situacao, atraves
de um projeto de reindustrializacao
com énfase nas mais modernas
tecnologias, como a manufatura
avancada e industria 4.0,
definindo uma transformacao na
industria de maquinas, integrando
inteligéncia artificial, big data e
internet das coisas

instrumento necessdrio para estimular o
investimento produtivo, seja para
fortalecer setores estratégicos existentes,
seja, principalmente, para permitir o
surgimento de novos setores inovadores
essenciais para a sofistica¢do produtiva,
garantindo condi¢des de superar a curva
de aprendizagem e atingir escala
adequada de produgio. Esse instrumento
nfo deve, entretanto, ser utilizado como
mera compensacdo de desequilibrios
macroecondmicos, devendo estar
estrategicamente coordenado com a
politica macroeconomica.

Sabemos que o Brasil enfrenta um
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forte processo de desindustrializacdo e
que precisa inverter essa situacao,
através de um projeto de
reindustrializacdo com énfase nas mais
modernas tecnologias, como a
manufatura avancgada e industria 4.0,
definindo uma transformacao na
industria de maquinas, integrando
inteligéncia artificial, big data e internet
das coisas.

Esses sdo os temas que estaremos
debatendo criando uma oportunidade
Unica para analisar e entender o que ha
de mais relevante para o nosso setor.

O 6° Congresso brasileiro da
Industria de Maquinas e Equipamentos
realiza-se em pleno cenario da pandemia
causada pela COVID-19, que imp0s a
todos nds desafios a serem enfrentados,
dentro de um novo cendario, onde a
informacao rdpida e qualificada passou a
ser um ativo importante para o
gerenciamento das empresas.

Cientes destes desafios, nés da
ABIMAQ compreendemos a importancia
de organizar eventos que tratem sobre
temas relevantes para a nossa industria e
possam ajudar as empresas a superar
obstdculos e vislumbrar novas
oportunidades.

E com base neste novo cendrio
que convidamos a todos para participar
do nosso 6.° Congresso Brasileiro da
Industria de Mdquinas e Equipamentos,
um grande evento on-line e totalmente
gratuito. m

SEDE SAO PAULO - SP
PABX: (11) 5582-6470 / 6356
E-mail: imprensa@abimag.org.br

CURITIBA (PR]

www.abimag.org.br JOINVILLE (SC)

Tel: (47) 3427-3846 / 5930
SEDES REGIONAIS E-mail: srsc@abimaq.org.br
BELO HORIZONTE (MG] PIRACICABA (SP)

Tel: (31) 3281-9518

E-mail: srmg@abimagq.org.br
BRASILIA (DF)

Tel: (61) 3364-0621 / 0529
E-mail: abimaqgdf@abimag.org.br

Tel: (41) 3223-4826
E-mail: srpr@abimaq.org.br

Tel: (19) 3432-2517 / 1266
E-mail: srpi@abimag.org.br
PORTO ALEGRE (RS)

Tel: (51) 3364-5643 /
3347-8787 - Ramal 8301 / 8763
E-mail: srrs@abimag.org.br

RIBEIRAO PRETO (SP)

Tel: (16) 3941-4114 / 4113
E-mail: srrp@abimaq.org.br
RIO DE JANEIRO (RJ)

Tel: (21) 2262-5666 / 7895
E-mail: srri@abimaq.org.br
NORTE / NORDESTE (PE)
Tel: (81) 3221-4921 / 3790
E-mail: srnn@abimag.org.br
VALE DO PARAIBA (SP)
Tel: (12) 3939-5733

E-mail: srvp@abimag.org.br

E permitida a transcrico total ou parcial de textos e graficos desta edicéo, desde que citada a fonte.




ABIMAQ EMAGCAO

R T

Ano XXIII - n° 258 - Setembro de 2021 | INFORMAQ | 3

Acoes da ABIMAQ em relacao a votacao
do PL2337/21 que altera a legisla¢éo do IR

Redacgao de nota técnica e lista com dez problemas graves foram enviadas a deputados e autoridades no
sentido de esclarecer os riscos de aprovacao do PL do Imposto de Renda da forma como foi apresentado

o 3° substitutivo que nos

foi encaminhado havera
aumento de carga tributdria, caso nao
sejam implementados ajustes neces-
sdrios para manter-se a neutralidade
fiscal.” Assim comeca a nota técnica
preparada pela ABIMAQ cujo objeti-
vo foi apresentar vdrios problemas
no projeto. “Conforme o relator sol-
tava novos relatdrios, ja foram seis,
fazfamos novas versdes da Nota Téc-
nica. Chegamos a Revis@o de n° 4. A
conclusdo da Nota € que o projeto é
ruim, traz varios problemas. Entre
eles, aumento de carga tributdria”,
explica José Velloso, presidente exe-
cutivo da ABIMAQ.

Entre as medidas realizadas pela
ABIMAQ tem uma lista de 10 proble-
mas graves no PL (vide box), que fo-
ram enviadas aos érgdos competen-
tes. Foram vdrias as manifestagdes via
imprensa, duas reunides com o minis-
tro Paulo Guedes e outras reunides
com o relator Deputado Celso Sabino,
(matéria p. 4).

Mesmo sob muitas criticas, de
acordo com Velloso, a votagdo do
projeto foi pautada para 17 de agosto,
0 que gerou uma agdo imediata junto
ao colégio de lideres, solicitando o
adiamento. No entanto o Presidente
Arthur Lira e o préprio governo tra-
balharam para que a votagio ndo pas-
sasse do dia 18 de agosto, o que gerou
o envio de mensagem aos lideres,
membros da FPMAQ e para os de-
mais deputados federais de um texto
solicitando a criaciio de Comissdo Es-
pecial para debater o texto aberta-
mente com transparéncia, contra o

(¥4 D aforma como estd redigido

acodamento pela votacdo sem deba-
tes. Foram apresentados muitos cal-
culos, provando que o relatdrio au-
menta a carga tributdria.

Outro texto foi enviado aos parla-
mentares solicitando novamente o
adiamento e a criagdio de comissgo es-
pecial. Todas as noticias eram negati-
vas. Haveria votacdo e novo docu-
mento com a assinatura de 14 entida-
des da industria foi enviado aos depu-

tados, gerando um contato pessoal da
ABIMAQ com muitos deputados ex-
plicando a gravidade da situacio.
“Quando por volta de 19h o presi-
dente Arthur Lira pautou a votacdo.,
houve abertura de votaggo pela retira-
da de pauta e os partidos da base ini-
ciaram votagdo orientando pelo ndo,
ndo retirar da pauta, ou seja, votar na-
quele momento. No entanto, durante
a votacdo houve uma movimentacio

DEZ SUGESTOES DA ABIMAQ DE MELHORIA DO PL 2337/21 -
4° RELATORIO PARA SUBSTITUTIVO

2. Insercao de regra expressa no sentido de que os dividendos acumulados
até 31 de dezembro de 2021 terdo preservada a sua isencao tributaria no

momento da distribuicao;

3. Reduzir aliquota de IR sobre dividendos ou fazer um escalonamento até
uniformiza-la em relagao as aplicacdes financeiras (com teto de 16%);

5. Manutencéo da possibilidade de apura¢ao anual do imposto para evitar

custos de conformidade;

6. Fim da trava de utilizagao de apenas 30% do prejuizo fiscal. Possibilidade

de aproveitamento de 100%;

7. N&ao ampliacao da base de célculo do IRPJ e CSLL como em algumas
operacg0es praticadas no ambito de reorganizagdes societarias;

8. Depreciagao acelerada dos bens de capital fixando o prazo maximo

de 36 meses;

9. Retirada do texto do dispositivo que amplia 0 prazo de amortizagao dos
ativos intangiveis, devendo permanecer a legislacao atual;

10. Retirada completa da limitagdo da isengao do IR sobre dividendos em

caso de parentesco.

negativa com relacfio a aprovacgo. Es-
tava relativamente dividido, o que sur-
preendeu a todos”, relatou Velloso.

O lider do governo, Dep. Ricardo
Barros, no entanto, talvez prevendo
possibilidade de derrota, surpreendeu
atodos e orientou a retirada de pauta,
o que gerou um desfile de lideres vol-
tando aos microfones do plendrio al-
terando votos ja dados. De ndo para
sim. “E no final - explica Velloso - ti-
vemos uma vitdria muito expressiva e
avotacdo foi adiada, sendo que outros
setores também trabalharam contra o
projeto, destacando-se o Comsefaz,
CNI e IPA”.

0 PROJETO DE LEI

“O insucesso do pacote do Imposto
de Renda era inevitavel, como sera
também a do imposto de consumo.
Reforma tributdria precisa ser sisteé-
mica, global e abranger todo o siste-
ma tributario, afinal trata-se de um
conjunto de vasos comunicantes que
ndo podem ser manipulados isolada-
mente sem repercussdes em todo o
resto do sistema. O ministro e o rela-
tor repetiram varias vezes que o IRPJ
no Brasil ¢ menor do que em uma
cesta de paises. Mas ndo lembram
que aqui existe mais de 8o tipos de
outros tributos. Que a carga sobre
consumo ¢ muito maior que nestes
paises da cesta. Comparam Brasil
com OCDE apenas no IRPJ. O certo
¢ comparar o IRPJ do Brasil de 2021
com 2022 e comparar toda a carga
brasileira (tributos federais, estaduais
e municipais) com as cargas dos pai-
ses da OCDE. Seria mais correto”,
concluiu Velloso. m
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ABIMAQ apresenta sugestoes de melhoria
do PL 2337/21 ao deputado Celso Sabino

O Projeto de Lei faz parte da Reforma Tributaria do Poder Executivo, ora em tramitagdo na Camara dos Deputados

executivo da ABIMAQ (As-

sociacdo Brasileira da Indus-
tria de Mdquinas e Equipamen-
tos), José Velloso e a sua equipe
técnica reuniu-se com o deputado
Celso Sabino (PSDB/PA), relator
do PL 2337/2021 que altera a legis-
lagdo do Imposto sobre a Renda,
quando apresentou algumas su-
gestOes para aperfeicoar a referi-
da propositura que tramita na Ca-
mara Federal.

De acordo com Velloso, o se-
tor de mdquinas e equipamentos
¢ um dos maiores da industria de
transformac@o brasileira no con-
sumo de matérias-primas - 24%
de todas as matérias-primas pro-
duzidas no Brasil. “Nés somos,
ainda, responséveis por 26% do
recolhimento da previdéncia no
pais, quando juntamos as indus-
trias de bens de capital e bens de
informadtica e telecomunicagdes
(BK e BIT), setores considerados
também como estratégicos e,
portanto, de alta relevancia para
o Paifs.”

Para o presidente executivo, a
carga tributdria no Brasil ¢ muito
alta além do seu viés regressivo
que tributa mais a populagdo de
baixa renda, sobretudo por causa
da preponderancia dos tributos
sobre o consumo. Em média, se-
gundo ele, os produtos industria-
lizados tém carga tributéria da or-
dem de 46%, ao contrario do que
ocorre nas economias mais de-
senvolvidas onde o imposto sobre
a renda tem maior peso na arre-
cadacgo. “Mas a mudanca néo po-
de ser feita de repente sob pena
de agravarmos ainda mais a dis-
tor¢ao que vem de longe”.

O deputado Celso Sabino in-
formou que, uma nota divulgada
pelo COMSEFAZ (Comité Na-
cional de Secretdrios da Fazen-
da), diz que a reducéo do IRPJ
(Imposto de Renda Pessoa de Ju-
ridica), vai custar R$ 98 bilhdes
e o governo vai arrecadar R§ 43
bilhdes com a taxacdo de lucro
de dividendos e com o fim da de-
dutibilidade do JCP (Juros sobre
Capital Préprio), R$ 13 bilhdes
de reais. “Para o setor da indus-
tria, tanto faz reduzir o imposto
de renda e a CSLL (Contribuicdo

Em 5 de agosto, o presidente

“Para o setor da industria,
tanto faz reduzir o
imposto de renda e a
CSLL (Contribuicao Social
sobre Lucro Liquido). O
fato € que estamos dando
uma desoneracao de
bilhdes de reais e vamos
arrecadar s R$ 43
bilhdes com dividendos”
» Celso Sabino,
deputado e relator do PL
2337/2021

"

Social sobre Lucro Liquido). O
fato é que estamos dando uma
desoneracdo de bilhdes de reais
e vamos arrecadar sé R§ 43 bi-
Ihdes com dividendos”, afirma o
deputado.

O advogado Luiz Silveira,
Consultor Juridico da ABIMAQ,
lembrou que o projeto de lei pre-
tende reduzir a taxagdo da pessoa
juridica com o objetivo de esti-
mular investimentos produtivos,
compensando a perda de arreca-
dagdo decorrente, através da re-
criacdo da tributacdo sobre a dis-
tribuicdio de lucros ou dividendos.

Hiroyuki Sato, diretor de As-
suntos Tributdrios, Relacdes Tra-
balhistas e Financiamentos da
ABIMAQ disse que nas reunides
do conselho da entidade, o aspec-
to mais questionado no projeto
tem sido a tributacéo sobre distri-
buicdo de lucros. “De fato, a taxa-
cdo da distribui¢fo de lucros atin-
ge uma grande parte das empre-
sas do setor tendo em vista que
quase a totalidade das empresas
de pequeno e médio portes sdo
optantes do regime do lucro pre-
sumido”, pondera.

O Consultor Juridico da ABI-
MAQ, Caio Ruotolo expressou a
necessidade de uma melhora do
sistema tributdrio e enfatizou ser
uma manifestacdo unanime dos

”

“Entendemos que vai
reduzir substancialmente
0 capital proprio das
empresas em geral e
pressionar ainda mais a
elevacao do custo do
crédito no mercado
financeiro, custo esse
que é dos mais altos do
mundo”

» Joseé Velloso,
presidente-executivo da
ABIMAQ

"

juristas e analistas de economia,
e no seu entendimento proprio,
de que somente o lucro gerado a
partir da nova lei deve pagar o
imposto sobre a distribuicéo.
“Mantido o atual texto do PL, es-
se ponto serd mais um motivo
para engrossar o ja insuportdvel
volume de contencioso tributario
que emperra o nosso Judicidrio”,
comenta.

Para a ABIMAQ, o fim do JCP
¢ extremamente prejudicial, pois
¢ sempre melhor incentivar a ca-
pitalizacdio das empresas (com o
capital préprio dos sécios) do que
forca-las a ir ao mercado financei-
ro para suprir suas necessidades
de capital de giro. “Entendemos
que vai reduzir substancialmente
o capital proprio das empresas
em geral e pressionar ainda mais
a elevacdo do custo do crédito no
mercado financeiro, custo esse
que ¢ dos mais altos do mundo”,
expde Velloso.

O deputado Celso Sabino
agradeceu a oportunidade do
didlogo com a ABIMAQ que se
soma a dezenas de outros que ja
realizou, sempre no propoésito de
colher nas bases dos setores pro-
dutivos, subsidios para a elabo-
racdo de um relatério que me-
lhor atenda os interesses da so-
ciedade brasileira. m
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Energia Renovavel é tema de reuniao da

ABIMAQ com o deputado Danilo Forte

0 encontro que aconteceu em 09 de agosto, de forma hibrida (online e presencial), teve como
pauta principal a questao da energia renovavel

vada assuma o seu protago-

nismo nas questdes ener-
géticas”, disse o deputado Danilo
Forte, presidente da Frente Parla-
mentar de Energia Renovavel em
reunifio na sede da ABIMAQ, em
Sdo Paulo, para discutir questdes
energéticas no Brasil.

O presidente-executivo da ABI-
MAQ, José Velloso recebeu também o
presidente Emérito da ABIMAQ -
Sérgio Magalhdes, Wagner Setti
(WEG), Idarilho Nascimento (CON-
FAB/ Oleo e Gés), Marcelo Veneroso
(Neuman-Esser/ Hidrogénio), Rober-
to Veiga (Matsuda/ Solar e Energia
Eolica), Alexandre Reis (Sew-Eurodri-
ve Br/ Vice-Presidente), Claudio Ca-
margo Penteado (Paletrans/Vice-Pre-
sidente) e Maurilio Biagi (Grupo
Maubisa), Alberto Machado - diretor
do Conselho de Oleo e Gas da ABI-
MAQ e demais dreas da ABIMAQ e
destacou que s&o poucas entidades no
Brasil que estdo com a questio do hi-
drogénio como fonte de energia reno-
vavel, e que a associagio ja levou pau-
tas do assunto para o Governo. “Noés
estamos buscando alternativas ener-
géticas em vdrias frentes: edlica, solar,
hidrogénio, dleo e gds, hidraulica,
PCH’s (Pequenas Centrais Hidrelétri-
cas), residuos sélidos e biomassa”.

O Deputado Danilo Forte ressal-
tou que o Brasil, além de todas as di-
ficuldades politicas e econdmicas, en-
frenta ainda o problema da crise hi-
drica. “De uma hora para outra o pais
comecou a entender que as mudan-
cas climdticas também estdo afetan-
do o que significativamente é muito
importante inclusive para o PIB (Pro-
duto Interno Bruto), que € o agroe a
geragdo de energia”.

Ainda de acordo com o deputado,
diante do desfio da energia renova-
vel, a ideia foi de construir uma fren-
te parlamentar no primeiro semestre
deste ano com 212 assinaturas logo
na primeira quinzena, e hoje € a se-
gunda frente em quantitativo na ca-
mara dos deputados. A ideia é de le-
var esse debate para o congresso na-
cional e normatizar, mas acha dificil
em um pais com tantas leis. “O ideal
seria se tivéssemos poucas leis e fos-
sem eficientes e eficazes, ndo medido
pelo quantitativo, mas pela qualidade
das leis, mas essa cobranca € muito
grande, é um setor que a normatiza-

Y 4
4 E preciso que a iniciativa pri-
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» Da esquerda para a direita - Dep. Danilo Forte, Sérgio Magalhaes e José Velloso

¢do ainda ¢ muito limitada devido a
complexidade”.

Velloso explicou que a ABIMAQ
participa de 12 coalizdes e que apoia
varias frentes parlamentares e que a
entidade estd a disposicio da frente
parlamentar de Energia Renovavel.

Hernane Cauduro - coordena-
dor do GT de Acdo Politica da ABI-
MAQ e vice-presidente da ABIMAQ
RS enfatizou que precisa trabalhar
as pautas de forma organizada e an-
tecipada. “Temos uma série de pro-
blemas, como inseguranca juridica,
carregamos uma carga tributdria no
setor da industria de transformac@o

”

“De uma hora para outra
0 pais comecou a entender
que as mudangas
climaticas também estao
afetando o que
significativamente € muito
importante inclusive para
o PIB (Produto Interno
Bruto), que é o agro e a
geracao de energia”

» Danilo Forte,
deputado e presidente da
Frente Parlamentar de Energia
Renovavel

"

de 46%, uma tremenda transferén-
cia, entdo fica mais dificil para os
empresdrios investirem”.

Roberto Veiga - presidente do
Conselho de Energia Edlica Onshore
e Offshore, citou alguns pontos que
julga importantes para o setor elétri-
co brasileiro, como o incentivo de
atuacdo maior no mercado livre ao
invés do mercado regulado. “O Brasil
precisa de um leildo de reserva pro-
posto pelo governo para que o pais
ndo venha a sofrer futuramente o que
esta sofrendo agora”.

Para Marcelo Veneroso — coor-
denador do conselho de Hidrogénio
da ABIMAQ, o hidrogénio é um item
recente que estd sendo empregado
no mundo e o Brasil entrou de cabe-
ca nesta questdo, além do potencial
que tem para ser o divisor de 4guas
em termos de energia, ele pode di-
minuir as cargas energéticas. “O hi-
drogénio precisa dessa pauta da
frente parlamentar e nds estamos
prontos para colaborar com voces,
mas ainda tem muita coisa para re-
gulamentar”, finaliza.

Idarilho Nascimento - presidente
do Conselho de Oleo e Gas da ABI-
MAQ falou sobre a importancia de
hoje as principais operadoras globais
terem pautas para energia renovavel
e ressalta: “A energia ¢ um dos prin-
cipais fatores que hoje amedronta
qualquer investidor”.

Alberto Machado - diretor do
Conselho de Oleo e Gas da ABIMAQ
chamou a atencéo para o Brasil, pais
que tem uma caracteristica diferente
por ter todas as possiblidades de

energia, e destacou a importancia de
autonomia na decisdo dos projetos.
“Todas essas alternativas devem
preservar o dominio na tecnologia e
na inddstria”.

Wagner Setti - presidente da Ca-
mara Setorial de Projetos e Equipa-
mentos Pesados (CSPEP), colocou
que as frentes poderiam atuar com
autoproducgo, pois vé a necessidade
de criar incentivos de autoprodugio
na industria, nos comércios e centros
comerciais. “Precisamos pensar neste
tema e trazer algumas vantagens pa-
ra investimento e contribuicéo pa-
ra a matriz energética”. m

”

“Temos uma série de
problemas, como
inseguranca juridica,
carregamos uma carga
tributaria no setor da
industria de transformacao
de 46%, uma tremenda
transferéncia, entao fica
mais dificil para 0s
empresarios investirem”.
» Hernane Cauduro,
coordenador do GT de Acao
Politica da ABIMAQ e vice-
presidente da ABIMAQ RS

"
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Reunido da FPMAQ e GT-Acao
Politica contou com a participacao
do relator do projeto delei da
CBS, deputado Luiz Carlos Mota

A Reforma foi um dos temas debatidos durante
reuniao online que aconteceu no dia 20 de agosto

Frente Parlamentar em Defesa
Aga Industria de Mdquinas e
quipamentos (FPMAQ) e o
GT-Agdo Politica da ABIMAQ se reu-
niram virtualmente para debater as-
suntos do sistema tributdrio.

A ABIMAQ (Associacgo Brasileira
da Industria de Maquinas e Equipa-
mentos) tem trabalhado com outras
entidades empresariais a favor da re-
forma ampla do sistema tributdrio, no
sentido de abranger todos os tributos
sobre o consumo.

De acordo com José Velloso, pre-
sidente executivo da ABIMAQ, na
questio tributaria, a ABIMAQ se posi-
ciona por alguns principios: a simpli-
ficacdo visando reduzir a inseguranca
juridica como principal causa do con-
tencioso tributario, a questdo da deso-
neracdo dos investimentos, a desone-
racdo das exportacdes, justi¢a tributd-
ria (fazer com que 0 nosso sistema tri-
butdrio seja menos regressivo), e o fim
da cumulatividade (que compromete
a competitividade dos produtos brasi-
leiros, sobretudo daqueles que tém ca-
deia produtiva mais longa) .

“Sem qualquer alusdo a uma guer-
ra entre setores, sabe-se que a indus-
tria carrega uma carga tributdria da
ordem de 46%, destacadamente supe-
rior as da agropecudria e do setor de
servicos, mas ¢ uma distorcdo que
precisa ser corrigida na reforma”, co-
mentou Velloso.

Segundo o deputado Vitor Lippi,
presidente da FPMAQ, neste ano
houve uma melhora em relacdo ao
crescimento do setor que foi de 15%,
e as industrias pagam 46% em média
de imposto sobre o preco final do pro-
duto final para o consumidor. No
mundo, a média é de 25%. Entdo fica
muito dificil competir com a China,
Coreia, Alemanha, e mesmo assim, a
industria nacional de mdaquinas e
equipamentos exporta 40% do que
produz. “Temos uma industria de alta
qualidade, atualizada, mas o problema
¢ o Custo Brasil, que grande parte
vem do sistema tributdrio”

Luiz Carlos Motta, deputado rela-
tor do PL n° 3.887/2020 que institui a
CBS (Contribui¢do Sobre Bens e Ser-
vicos) no lugar do PIS e da Cofins,
disse que este ¢ um desafio que terdo
que enfrentar, pois a legislacio ¢ mui-

» Luiz Carlos Motta, deputado relator
do PLn° 3.887/2020

to complexa. “Com relacdo ao PIS e
COFINS, temos mais de 100 entre
isencdes tributarias e incidéncias di-
ferenciadas e neste momento esta-
mos tentando entender como ¢ hoje
a tributacéo, como ficaria com a CBS
e quais seriam os impactos dessa re-
forma?”, relatou.

“Acho importante ouvir voces e lo-
gicamente o motivo dessa reforma é
ter uma simplificacdo tributdria, dimi-
nuir os contenciosos e o mais impor-
tante, fazer uma reforma que atraia
empresas ndo sé brasileiras, mas do
exterior, para que gerem mais empre-
gos e investimentos em nosso pais”,
finalizou o parlamentar.

Claudio Camargo Penteado, refe-
rindo-se ao Projeto de Lei que alteraa
legislacdo do Imposto sobre a Renda
(PL n° 2.337/2021) comentou que se
estd cometendo o absurdo de se co-
brar o novo imposto sobre distribui-
cdo de dividendos sobre lucros de
exercicios anteriores, ja tributados.
“Isso, me parece ndo ser correto sob o
ponto de vista legal, mas ¢ totalmente
injusto para quem deixou recursos
aplicados na sua empresa ao invés de
simplesmente gastd-los”, completou.

Alexandre Reis salientou que na
Alemanha a incidéncia do Imposto ¢é
até mais elevada, mas permite um ni-
vel muito maior de abatimentos na
declaracgdo da pessoa fisica. “Essa his-
téria de que o imposto de renda 14 fo-
ra ¢ maior do que aqui, ndo ¢ verda-
deira”, afirmou.

Hernane Cauduro - vice-presiden-
te da ABIMAQ-RS, concordou com
Velloso em trabalhar em prol de uma
reforma ampla, e ndo fatiada. “Para
mim a reforma fatiada ¢ uma estraté-
gia para poder aumentar a arrecadacdo
e ndo tratar do que ¢ mais importante
que ¢ a simplificacdo e a justica tribu-
taria”, declarou.m

Programa Brasil Mais
e apresentado para

0 setor de maquinas
e equipamentos

O Programa oferece solugdes de baixo custo e
implementacao para melhorar as praticas
produtivas e gerenciais das empresas atuando
nos desafios empresariais voltados para a

Transformacao Digital

oultimodia12  -3%
de agosto, a
ABIMAQ em

parceria com o Mi-

nistério da Economia (ME), a
Agéncia Brasileira de Desenvolvi-
mento Industrial (ABDI), o Siste-
ma Nacional de Aprendizagem In-
dustrial (SENAI) e o Servico Bra-
sileiro de Apoio as Micro e Peque-
nas Empresas (SEBRAE) apresen-
taram, por meio de um webinar o
Programa Brasil Mais, para o setor
de mdquinas e equipamentos.

Iniciativa do Governo Federal,
o programa ¢ o maior da América
Latina e tem por objetivo o aumen-
to da produtividade e competitivi-
dade das micro, pequenas e médias
empresas brasileiras (MPMEs), de
todos os segmentos da industria,
comeércio e servicos, e € considera-
do o segundo maior programa
mundial no tema, ficando atrds
apenas de um programa similar
realizado na China.

José Velloso, presidente execu-
tivo da ABIMAQ, destacou a im-
portancia do Programa para a in-
dustria e a sua cadeia de fornece-
dores, ressaltando ainda a capaci-
dade dos empresdrios brasileiros
de empreender e inovar, mas aler-
tou quanto a necessidade de aper-
feicoarem suas habilidades em
gestdo, exemplificando que a ABI-
MAQ vem investindo na moderni-
zacgdo de sua gestdo e como reco-
nhecimento recebeu premiacoes
por estas praticas.

O Subsecretdrio Adjunto de
Inovagdo e Transformacgo Digital
no Ministério da Economia, May-
con Stahelin, detalhou a impor-
tancia do apoio da ABIMAQ em
promover o programa para as em-
presas do setor e ressaltou que os
resultados dos estudos de produ-
tividade média brasileira frente a

outros pal'ses como

BRASIL MAIS Estados Unidos, Co-

reia do Sul e China,

além dos paises lati-
no-americanos ¢ OCDE foram
motivagdo para investimento no
programa.

“E com esta referéncia que o
Programa Brasil Mais foi elabora-
do, para fortalecer a cultura de
inovacdo das empresas, aumen-
tar a intensidade tecnoldgica e
uso de ferramentas digitais, oti-
mizar e ampliar os recursos de
acesso a ferramentas e metodo-

”

“0 Programa Brasil Mais
foi elaborado para
fortalecer a cultura de
inovagao das empresas,
aumentar a intensidade
tecnologica e uso de
ferramentas digitais,
otimizar e ampliar 0s
recursos de acesso a
ferramentas e
metodologias gerenciais
e ainda melhorar a
qualificagdo média de
trabalhadores e gestores
das empresas brasileiras”
» Maycon Stahelin,
Subsecretario Adjunto de
Inovacao e Transformacao
Digital no Ministério da
Economia

"
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logias gerenciais e ainda melhorar
a qualificacdo média de trabalha-
dores e gestores das empresas bra-
sileiras”, completou.

Ja foram atendidas mais de 50
mil MPMEs desde 2020 com capa-
citacdo, apoio técnico e consulto-
rias especializadas para a jornada
de crescimento das empresas em
suas transformacoes digitais.

Maycon comentou sobre os
desafios durante a pandemia e
destacou a importancia da parce-
ria com o SEBRAE e SENAI para
garantir o atendimento de acordo
com os protocolos de seguranca
de saide e sanitdrios mostrando
os esforcos destes parceiros na
operagdo do programa que esta
sendo gerenciado pela ABDI com
a conducdo, levantamento de in-
formacdes e indicadores, entre
outras operacdes gerenciais.

As metas do programa estéo di-
vididas em 3 (trés) fases, sendo o
atendimento de 150 mil empresas
na capacidade de gestdo empresa-
rial (primeira fase), 20 mil empre-
sas em Transformacdo Digital (se-
gunda fase) e 3 mil empresas nas
atividades de Industria 4.0 (terceira
fase), que acontecera conforme a
maturidade e realidade das empre-
sas atendidas pelo programa.

Maycon apresentou ainda os
resultados do programa piloto que
estéd sendo executado na segunda
fase do programa (Transformacao
Digital), onde estdo sendo atendi-
das 180 empresas pelo SENAI e es-
tdo ajustando a metodologia para
que o SEBRAE também possa
atender empresas nesta fase do
programa.

“Os resultados dos atendimen-
tos da terceira fase do programa
(Industria 4.0), que aconteceram

em 2019, piloto realizado pelo SE-
NAI com 80 empresas, destacou 0s
seguintes dados: 191,6 % de ROI
dos investimentos nos projetos,
payback médio de 4,1 meses, 21,6%
do OEE (Overall equipment effec-
tiveness). Em 2021 estdo sendo
avaliadas parcerias para a execugao
desta terceira fase do programa
que tem como meta o atendimento
de 3000 empresas pelo SENAI”,
exp0Os Maycon..

Adryelle Pedrosa, Gerente da
Unidade de Transformacao Digital
na Agéncia Brasileira de Desenvol-
vimento Industrial - ABD], explicou
a atuacdo da Agéncia no programa
e os desafios de gerenciar um pro-
grama do tamanho e importancia
as empresas brasileiras.

“O principal objetivo da ABDI,
¢ aumentar a maturidade digital
das empresas produtivas brasileiras
e que participam da governanca do
programa desde o inicio, apoiando
o ponto de vista técnico e operacio-
nal para as tomadas de decisdes do
Ministério da Economia no forne-
cimento de subsidios e dados do
andamento do programa”.

Adryelle falou ainda que o pa-
pel é trazer a transparéncia das ati-
vidades do programa a sociedade
por meio de uma plataforma criada
para trazer as principais informa-
cdes relacionadas. A ABDI ajuda
ainda no cadastramento dos par-
ceiros institucionais e faz a inter-
face do Programa com as empresas
e a sociedade.

Caroline Cabral Fernandes da
Costa, Especialista de Desenvolvi-
mento Industrial do SENAI, contou
sobre os desafios realizados nos
atendimentos as empresas desde
2014 em programas anteriores exe-
cutados pelo SENAI, que foram

/N/ABIMAQ

Foram apontados 0s
ganhos de 25% de
produtividade na

atividade piloto, num

programa com durac3o de
4 meses suportado pelo
time técnico do SENAI,
com atividades para
reducao de desperdicios,
mapeamento do Fluxo de
valor e a utilizacdo de
ferramentas de melhorias,
como Kanban,bW2H e o
Diagrama de Espaguetes.

precursores para o formato de
atuagdo do SENAI no Programa
Brasil Mais e apresentou os resul-
tados nos atendimentos de mais de
3500 Pequenas e Médias Empresas
desde entio.

Caroline relatou a atuacdo do
SENAI no Programa Brasil Mais
com a participacdo nas duas fases,
sendo a primeira na otimizacdo
dos processos produtivos e redu-
cdo dos desperdicios dentro das
estratégias do SENAI de Industria
4.0 e a segunda fase na Transfor-
macdo Digital com a implantacdo
de sensores e dispositivos IoT pa-
ra a digitalizac8o da fébrica. In-
formou sobre os subsidios finan-
ceiros do programa para a execu-
cdo das fases, sendo necessdrio
uma contrapartida maxima de
R$2.400,00 reais na primeira fase
do programa e uma variagio entre

R$6.000,00 e R$6.770,00 para a
segunda fase, dependendo das
atividades propostas.

Carlos Eduardo Santiago, Ge-
rente Adjunto da Unidade de Com-
petitividade do SEBRAE Nacional,
explicou como se dé a atuacdo do
SEBRAE no Programa Brasil Mais e
comentou que tem trazido a expe-
riéncia da empresa na aplicacio dos
conceitos de gestdo baseados no
tripé, aumento do faturamento das
empresas; a gestdo dos recursos,
considerando suas variaveis; e na
gestdo de pessoas, fundamentais
para os negdcios.

“O Sebrae ja fez um atendimen-
to nesta metodologia com mais de
25 mil empresas desde novembro
de 2020, um novo ciclo de atendi-
mento iniciado em julho de 2021 ja
conta com mais de 20 mil empresas
inscritas. Serd iniciado um novo ci-
clo em novembro deste ano, pros-
pectando mais 25 mil empresas pa-
ra serem atendidas”, confimrou.

Osmar José dos Santos, Geren-
te Geral de Producgdo na Khun do
Brasil, uma empresa associada da
ABIMAQ localizada no Estado do
Parand, contou a experiéncia no
programa desde a adesdo até o de-
senvolvimento das atividades, de-
talhou a integracdo com a equipe
do SENAI e trouxe os resultados
obtidos na aplicacdo de apenas
uma atividade piloto dentro da em-
presa e destacou o ganho que pode-
rd ser obtido, caso a aplicagdo seja
expandida para outras atividades
industriais da companhia.

Foram apontados os ganhos de
25% de produtividade na atividade
piloto, num programa com duracéo
de 4 meses suportado pelo time
técnico do SENAI, com atividades
para reduco de desperdicios, ma-
peamento do Fluxo de valor e a uti-
lizacdo de ferramentas de melho-
rias, como Kanban, sW2H e o Dia-
grama de Espaguetes.

Este resultado foi significativo
para que a empresa comecasse a
pensar de forma estratégica a apli-
cacdo dos conceitos nas demais
atividades industriais. Este traba-
lho foi essencial para que a insti-
tuicdo comece a atender as de-
mandas produtivas, observando a
necessidade de manter um proces-
so enxuto e cada vez mais rdpido
para a producdo das maquinas e
implementos. =

» SAIBA MAIS

» Para conhecer mais sobre o progra-
ma, aCesse:
http://www.brasilmais.gov.br/ ou en-
tre em contato com o IPDMAQ em
ipdmag@abimag.org.br.
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ABIMAQ participa de l[angamento do programa que
busca incentivar a producao de hidrogenio em Minas

No dia 12 de agosto a ABIMAQ, por meio do seu Conselho de Mercado do Hidrogénio participou do evento
“Minas do Hidrogénio” capitaneado pela Federacao da Industria de Minas Gerais - FIEMG

evento que foi uma iniciativa
0 do Setor Produtivo de Minas

Gerais teve apoio do Governo
do Estado e contou com a presenca
do Ministro de Minas e Energia —
Bento Albuquerque, do Vice Gover-
nador de Minas Gerais - Paulo
Brant, do presidente da FIEMG -
Flavio Roscoe e de diversos parla-
mentares e empresarios.

Na abertura, Flavio Roscoe enfa-
tizou que este é o momento propi-
cio para Minas gerais ser protago-
nista na geracio de hidrogénio. Ain-
da lembrou que os investimentos
nessa cadeia estratégica vao incre-
mentar a demanda em larga escala
da geracdo da molécula cuja produ-
¢80 estd na vanguarda tecnoldgica e
auxiliard o pafs a atender os proto-
colos internacionais ambientais e
sociais de sustentabilidade.

Durante o evento, especialistas
em energias renovaveis apresenta-
ram painéis sobre o potencial do
Estado para a geracdo de hidroge-
nio. Ansgar Pinkowski, gerente de
Inovagio e Sustentabilidade da Ca-
mara de Comércio e Industria Bra-
sil-Alemanha do Rio de Janeiro, li-
derou o painel “Panorama da pro-
ducdo e consumo do hidrogénio no
Brasil”. Daniel Gabriel Lopes, pes-
quisador, sécio-fundador e diretor
da Hytron Energia e Gases, condu-
ziu o tema “Processos e tipos de
equipamentos envolvidos na cadeia
do hidrogénio”. J4 a palestra “Con-
ceito de hidrogénio a partir de bio-
massa” foi apresentada por Plinio
Nastari, presidente e CEO da Data-
gro Consultoria e Marcelo Venero-
so, presidente do Conselho de Mer-
cados da ABIMAQ e diretor-consul-
tivo da FIEMG, foi o responsavel
pelo tema “Que papel que o hidro-
génio poderd representar para nos-
sa sociedade”. Na apresentacéo Ve-
neroso reforcou as atividades do
Conselho de Mercado do Hidroge-
nio da ABIMAQ que s#o:

a) Desenvolver estudos e em-
preender acdes relacionados
ao desenvolvimento da Ca-
deia de Valor do Hidrogénio
como fonte de energia reno-
vavel e matéria prima para ou-
tras aplicacdes, como foco na
insercdo do setor de maqui-
nas e equipamentos;

b) Promover acdes e eventos

» Marcelo Veneroso, presidente do Conselho de Mercados da ABIMAQ e diretor-
consultivo da FIEMG, foi o responsavel pelo tema “Que papel que o hidrogénio
podera representar para nossa sociedade”

objetivando a difus@o do Hi-
drogénio como alternativa de
energia renovavel e ecologi-
camente sustentavel, no 4m-
bito da matriz energética bra-
sileira;

¢) Promover a participacdo das
Camaras Setoriais e Grupos
de Trabalho da ABIMAQ que
tenham afinidade de proposi-
tos com Conselho;

d) Participar das reunides Plend-
rias da ABIMAQ e colaborar
com as Camaras Setoriais e
outros Grupos de Trabalho na
missdo de desenvolver e
fortalecer a industria brasi-
leira de maquinas e equipa-
mentos nos aspectos tecno-
légicos, industriais, de logisti-
ca e comercializagio;

e) Buscar e formalizar parcerias
estratégicas que complemen-
tem ou visualizem a atuagio
da ABIMAQ na Cadeia de Va-
lor do Hidrogénio.

Sobre o papel que o Hidrogénio
poderé representar para Sociedade
do Estado, Veneroso elencou os se-
guintes pontos:

» Colocar Minas Gerais em
destaque nesse mercado mun-
dial crescente e demandante
de Energia Verde;

» Melhoria do nosso Meio Am-
biente com menores emissdes
de carbono;

» Geracdo de emprego e renda
com o desenvolvimento e re-

tencdo de pessoal altamente
qualificado para atender a es-
se mercado;

» Geracdo de emprego e renda
com o desenvolvimento de
uma cadeia de suprimentos
que trard mais divisas e inves-
timentos para o Estado;

» Melhoria de eficiéncia na uti-
lizacdo de energias tornando
0s nossos produtos mais
competitivos;

» Aumento das possibilidades de
Exportac¢ido de Bens Manufa-
turados através de uma cadeia
de valor e fornecedores bem
estruturada;

» Aumento das possibilidades de
Exportacdo de Comodities
(molécula de Hidrogénio) atra-
vés de investidores que procu-
ram estar em regioes estratégi-
cas com disponibilidades de
energia e custos competitivos;

» Manutencdo da aceitabilida-
de dos produtos das nossas
empresas uma vez que eles es-
tardo na frente em termos de
niveis de emissoes de Carbo-
no que passa a ser um requisi-
to a partir de agora;

Veneroso ainda elencou porque
Minas Gerais tem vantagens para
ser protagonista nesse mercado que
se apresenta:

» Amplas fontes de energia reno-
vaveis disponiveis (Eolica, Fo-
tovoltaica, Hidrdulica);

» Producéo de Etanol disponivel

» Bio-Metano com grande po-
tencialidade

» Redes de Gds Natural em luga-
res estratégicos;

» Consumidores potenciais com
grandes demandas (Mercado
Doméstico)

» Siderurgicas

» Mineradoras

» Agronegocio (Fertilizantes e
Agricultores);

» Mobilidade (maior malha via-
ria do pais);

» Logistica favorecida pela pro-
ximidade do consumo

Com base em todas as vantagens
listadas, Veneroso prop0s o progra-
ma “MINAS DO HIDROGENIO” e
sugeriu que Governo do Estado de
Minas Gerais:

»Assuma o protagonismo do
programa para desenvolvimen-
to da Cadeia de Valor do Hi-
drogénio, na busca da geragio
de empregos e renda no Estado
de Minas Gerais;

» Promova um ambiente favora-
vel e atrativo para o desenvol-
vimento da Cadeia de Valor do
Hidrogénio no Estado de Mi-
nas Gerais;

» Incentive e articule com o se-
tor privado projetos de mobili-
dade de Urbana e rodovidria de
passageiros ou cargas para cur-
ta e longa distancia;

»Incentive e articule projetos
com os setores de Mineracgo e
Siderurgia que trardo benefi-
cios imediatos nos niveis de
emissdes de carbono;

» Incentive e articule projetos de
fertilizantes com base em amo-
nia fabricada a partir do hidro-
génio verde;

»Demande do INDI e BDMG
apoio e acOes especificas para
fomentar projetos com aplica-
¢do do hidrogénio verde;

»Demande das empresas con-
troladas pelo Estado acdes e
projetos com aplicacdo do hi-
drogénio (Exemplo: CEMIG,
Gasmig, entre outras);

» Atue para agilizar licencas am-
bientais e regulacdo (ANP e
ANEEL) para projetos de gera-
cdo e utilizacdo de hidrogénio
verde dentro do Estado de Mi-
nas Gerais. m
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ABIMAQ participa de langamento do programa AgroSP+Seguro

convite de Itamar Borges, secre-
A‘:Iin'o de Agricultura e Abasteci-
ento do Estado de S.Paulo, Jo-
sé¢ Velloso, presidente executivo da
ABIMAQ, participou da cerimonia de
lancamento no Paldcio Bandeirantes,
na quinta-feira (12 de agosto), de uma
série de acOes de incentivo aos produ-
tores rurais no estado de Sdo Paulo.
Entre as novas medidas, estdo o lanca-
mento dos programas AgroSP+Seguro
e Municipio AgroSP, além da liberacio
de R$ 215 milhdes para linhas de cré-
dito e seguro rural.

De acordo com o governador Jodo
Ddria, o Programa AgroSP+Seguro
vai garantir mais seguranca no cam-
po, em uma acdo conjunta com os
municipios. O Governo de SP vai en-
tregar viaturas especificas para o tra-
balho de ronda na zona rural. Na pri-
meira fase, a Secretaria de Agricultura
e Abastecimento vai enviar 250 cami-
nhonetes a municipios em diversas
regides do estado.

Os veiculos, modelo 4x4 a diesel
turbo e cabine dupla, terdo identidade
visual do programa e serdo adaptados

com giroflex e tecnologias como GPS
e radio comunicador. Cabera as admi-
nistra¢cdes municipais, com a partici-
pacdo da Guarda Municipal ou da Po-
licia Militar, a estruturaggio do esque-
ma de seguranca nas reas rurais.
Ainda durante a cerimonia no Pa-
lacio dos Bandeirantes, o Secretario
Itamar Borges apresentou 0 novo pro-
grama “Municipio AgroSP”, que visa
fomentar a implantacio de politicas
publicas voltadas ao setor do agrone-
gécio em esfera municipal. O projeto
vai incentivar as prefeituras na amplia-
cdo das aces sociais para melhorar as
condicdes de vida das pessoas na drea

CsovView

rural. Neste primeiro ciclo, 508 dos
645 municipios estdo aptos a partici-
par do programa que concederd o cer-
tificado de “Municipio AgroSP”.

CREDITO E SEGURO RURAL

O Governo de SP também vai liberar
R$ 100 milhdes em crédito emergen-
cial para atendimento aos produtores
rurais afetados por eventos como a
pandemia, seca e geadas. Os recursos
serdo viabilizados pelo Desenvolve-SP,
via Fundo de Expansdo do Agronegé-
cio Paulista (FEAP), para o custeio
emergencial. Outros R 30 milhdes se-
rdo destinados ao Seguro Rural, tota-

lizando R$ 57 milhdes em 2021; valor
11,7% maior do que o liberado em
2020 (R$ 51 mi).

A Secretaria de Desenvolvimento
Econdmico também vai disponibili-
zar, por meio do Banco do Povo e em
parceria com o Sebrae, recursos de até
R¢ 50 milhdes para atender agriculto-
res afetados pelas recentes geadas em
varias regides do Estado. Cada produ-
tor podera obter crédito de até R$ 21
mil. De modo a facilitar a movimen-
tacdo dos empréstimos concedidos
aos microempreendedores, o Banco
do Povo fornece o cartdo pré-pago,
disponivel nas unidades dos munici-
pios conveniados.

A Secretaria de Agricultura e Abas-
tecimento ainda vai viabilizar, via Ban-
co do Brasil, a retomada de linhas de
crédito do FEAP. No total, serdo dis-
ponibilizados R$ 35,7 milhdes para
reativacdo da subvencgo do programa
Pro-Trator/Implementos Agrofécil e
de outras a¢es nas areas de Desenvol-
vimento Rural Sustentével, Aquicultu-
ra e Pesca, Agricultura Sustentével e
Produgdo Animal. m

Conheca a Agres, a primeira
empresa de Agricultura de
Inclusao do mercado!

Da precic¢ao a inclusao, ha 17 anos
investindo em tecnologia de ponta com
precos acessiveis, a Agres, proporciona um
aumento real na lucratividade das
operacoes agricolas. Possuimos um
portfolio completo composto por guia
virtual, piloto automatico, controle de
pulverizacao, controle de fertilizacao e
monitor de plantio. Acompanhamos vocé

do plantio a colheita!

Agres é agro! E se vocé esta no
agro, conte conosco.

Aponte a cémera do seu
celular para o cédigo e acesse
nossos principais links:

D Agres
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Acos e plasticos: cenario
atual e as alternativas
diante da escassez

ABIMAAQ participou do 9° webinar da revista Plastico
Industrial apresentado pela Aranda Eventos para
discutir alternativas diante da escassez dos insumos

arcos Perez, superintenden-
I v I te de mercado interno da

ABIMAQ, foi um dos convi-
dados a participar da webconferén-
cia que aconteceu dia 11 de agosto e
falou sobre o abastecimento do ago,
que hoje afeta a industria de um
modo geral.

O pos-pandemia trouxe um forte
aquecimento do mercado com a re-
tomada das atividades, o que fez
com que a demanda por bens de
consumo aumentasse consideravel-
mente, e hoje, os fabricantes estdo
numa corrida mundial em busca de
matérias-primas.

MERCADO AO ACO. Marcos apresen-
tou um panorama atual da questdo do
fornecimento do aco, insumo funda-
mental para a fabricacdo de produtos
finais, maquinas e ferramentas de
producdo, pilar estratégico da com-
petitividade do setor.

De acordo com Marcos, 0s insu-
mos sdo taticos para o setor como um
todo, e a ABIMAQ representa o maior
recorte de bens de capital:

» 8,6 mil empresas com cresci-
mento do faturamento de 17%
para 2021;

» 358 mil empresas com cresci-
mento de alta especializacio de
engenheiros e técnicos indus-
triais, 80% acima da média na-
cional;

» US$ 7 bilhdes em exportacdes
de bens de alto valor agregado
em 2020 (mesmo nas condi¢des
adversas da crise);

» R$ 9 bilhdes em investimentos
planejados para 2021, integrados
numa ampla malha industrial.

Marcos mostrou também a man-
dala do Custo Brasil e o quanto custa
mais caro produzir no Pais compara-
do a uma referéncia mundial - paises
da OCDE e a Alemanha. A compara-
c¢do se deve pela exportacdo que ¢é fei-
ta para a Europa e EUA. “E preciso ter

A figura abaixo representa a evo-
lucdo da venda de acos no mercado
interno.

De acordo com o grafico, houve
uma queda significativa no meés de
abril, neste periodo, diversas sidertr-
gicas reduziram suas produgdes. Nos
ultimos trés meses a importacio che-
gou a um volume de 400mil tonela-
das, o triplo do inicio do ano, funda-
mental para repor a necessidade do
mercado. “Néo terfamos como dar
continuidade para o crescimento se
ndo tivéssemos acesso a esses insu-
mos”, completou Marcos.

“Sim, parece que o mercado ficou
de ponta cabeca, mas ¢ uma tendén-
cia global de aquecimento e se conse-
guirmos garantir o acesso a esses in-
SUmMos para 0 nOosso setor, vamos tes-
tificar a continuidade desse cresci-
mento. Temos a previsdo que o PIB
cresga 5% esse ano, entdo este ¢ o
momento de aproveitarmos, deixar
para tras a crise que ficou e aproveitar
esse crescimento”, finalizou.

MERCADO DO PLASTICO. Roberta
Duarte - gerente de Contas Estratégi-
cas no Brasil da Montachen Interna-
tional (EUA), falou sobre as resinas
plésticas e apresentou um panorama
geral do setor de transformacdo e re-

Pl wnivan

Temos a previsao que 0 PIB
cresca b7% esse ano, entao
este € 0o momento de
aproveitarmos, deixar para
tras a crise que ficou e
aproveitar esse crescimento
» Marcos Perez,
superintendente de mercado
interno da ABIMAQ

"

ciclagem de plastico no Brasil.

De acordo com Roberta, um le-
vantamento anual feito pela ABI-
PLAST (Associagdo Brasileira da In-
dustria do Pléstico), no Brasil sdo
quase 12 mil empresas do segmento
de pléstico, o que gera aproximada-
mente 337 mil empregos, com produ-
¢do proximo a 7,5 milhdes de tonela-
das com faturamento de R$90,8 bi-
lhdes ao ano. Estes indicadores intro-
dutdrios sdo para expor a dimensao
da relevancia do segmento no Brasil.

Roberta explica que a importagdo
de Polipropileno (PP), teve um cres-

cimento significativo nos dltimos 12
meses, julho foi um més de pouca im-
portacdo e a tendéncia é que agosto
nio seja diferente, porém, os esto-
ques jd estdo se equilibrando. Se com-
parar os meses de janeiro a julho de
2020 e janeiro a julho de 2021, o au-
mento foi de 30,67%.

Os indicadores de Polietileno
(PE), sdo praticamente iguais aos
de PP, apesar da regularidade de
importaciio més a més, julho apre-
sentou queda devido a falta de de-
manda e de material para exporta-
cdo e nos ultimos 12 meses o
aumento foi de 32,48%.

“O Brasil é¢ um pais muito prote-
cionista, ele criou algumas regras e
algumas leis para dificultar a entra-
da de resina importada justamente
para proteger a industria brasileira”,
completou.

Para Roberta, os EUA ndo tém
disponibilidade para exportacdo e a
expectativa para o segundo semestre
¢ de falta de matéria-prima, aumento
nos custos, queda nos estoques e de
produtos finais e aumento nas vendas
do setor. “N6s temos um mundo de
possibilidades e estamos inseridos
neste contexto, temos que ampliar o
campo de vis@o e abrir a mente para
este mundo, concluiu.m

INFLUENCIA DA IMPORTACAO NA FORMAGAO LOCAL DE PRECOS (AGO)
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0 acesso a insumos bésicos competi-
tivos: resinas, aco, papeldo, metais
ndo ferrosos (Al Zn, Cu) e borracha,
e a parcela do Custo Brasil de insu-
mos representa de 160 a 200 bi-
hdes”, explicou.

» Queda de produgéo
» Queda de vendas
» Aumento de exportagao

» Aumento de produc&o
» Aumento de vendas
» Queda de exportagdo / aumento da importagao
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Custo Brasil: diferencial de pre¢os das materias primas
e que mais onera a produc¢ao de bens de capital

Dado foi divulgado em nova
pesquisa da ABIMAQ sobre o Custo
Brasil na competitividade da
industria brasileira de maquinas e
equipamentos entre 2010 e 2020

producdo de maquinas e equipamentos é o di-

ferencial de precos das matérias-primas, ¢ o
que destaca a nova pesquisa da Associa¢éo Brasilei-
ra da Industria de Mdquinas e Equipamentos sobre
o desempenho do Custo Brasil na competitividade
da industria brasileira de bens de capital, divulgada
neste més de agosto.

De acordo com o documento elaborado pelo de-
partamento de Economia e Estatisticas da associa-
¢do, diversos fatores contribuem para esta defor-
magcéo, mas, principalmente, o fato de seus pregos
terem relacdo com o mercado internacional por se-
rem em alguns casos importados e em outros por
se tratar de bens balizados no mercado externo.

O levantamento ainda destaca que o poder con-
correncial de alguns fabricantes viabiliza a pratica
de precos equivalentes aos precos do bem interna-
lizado, ou seja, do bem importado acrescido da taxa
de protec@o tarifdria e dos custos de logistica.

O presidente executivo da ABIMAQ, José Vello-
so, argumenta que o objetivo deste estudo e da
Mandala produzida pelo Ministério da Economia
(ME) ao comparar o desempenho do Brasil ao de
outros paises, é fazer com que a industria ndo se
sinta enganada.

“Saiu um relatdrio da Secretaria Especial de
Produtividade e Competitividade (SEPEC) dizen-
do que o Custo Brasil ja foi reduzido em R§ 830
bilhdes de reais. Isso foi a justificativa do Brasil
para apresentar a ultima proposta ao Mercosul,
como jd reduziu mais de 10% do Custo Brasil, pa-
ra entdo diminuir a Tarifa Externa Comum (TEC)
no Pais”, revela.

Velloso concorda com a reducéo de 10% na ali-
quota do imposto de importagdo, mas coloca que
o setor se sente incomodado com a justificativa
porque nio enxerga esse resultado. “A mesma
apresentacdo mostra que, na verdade, calculando
tudo o que ja foi feito, apenas reduziu R$ 47 bi-
lhdes de reais o Gusto Brasil, o valor anunciado
na ocasido ¢ o potencial de redugio ndo a reducéo
efetiva”, exp0s.

0 elemento do Custo Brasil que mais onera a

0 CUSTO BRASIL DA ABIMAQ. A primeira edi¢io
foi publicada em marco de 2010, ocasido em que
o estudo mensurou um Custo Brasil da ordem
de 44%.

As edicoes que a sucederam trouxeram relativa
redugéio do Custo Brasil, por vezes baseada em
cambio e outras em taxa de juros, devido aos efeitos
conjunturais ndo a correcdes estruturais. A unica
correcdo estrutural observada no periodo, mas tam-
bém de impacto tempordrio, ocorreu com a deso-
neracdo da folha de pagamento. m

PESO DAS ASSIMETRIAS NO CUSTO BRASIL

Custo dos insumos

14,3%
Logistica -~

10,0%
Impostos ndo recuperaveis

Encargos sociais e trabalhistas .~ . nacadeia produtiva

0 quanto produzir no Brasil € mais caro em relagao a
Alemanha e Estados Unidos

43,9

Custo de energia
m Custo dos investimentos

Burocracia e custos de
regulamentacgao

u Logistica
m Encargos sociais e trabalhistas

= Impostos nao recuperaveis na
cadeia produtiva

2010 2012 2017 2018 2019 2020 = Juros sobre o capital de giro

CUSTOS DOS INSUMOS

Evolucdo do diferencial do custo de matéria prima no Brasil
em relacdo a dos EUA e Alemanha

55

44
37
31 2% 29
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0 elemento do Custo Brasil que mais onera a produgdo de maquinas e equipamentos é o diferencial de
pre¢o das matérias primas.

Diversos fatores contribuem para esta deformagao, mas, principamente, o fato de seus pre¢os terem
relagdo com o mercado internacional por serem em alguns casos importados e em outros por se tratar
de bens balizados no mercado externo. O poder concorrencial de alguns fabricantes viabiliza a pratica
de pre¢os equivalente aos pregos do bem internalizado, ou seja, do bem importado acrescido da taxa
de protecdo tarifaria e dos custos de logistica.
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A ABIMAQ promoveu um encontro com a ANP
para tratar da Analise do Impacto Regulatorio em
resolucao sobre regulamentacao da medi¢ao dos
indices de conteudo Local, em Consulta Publica

COG com a Superintendéncia de Conteudo
ocal da Agéncia Nacional de Petréleo, Gas Na-
tural e Biocombustiveis teve como objetivo tratar da
andlise da documentacdo referente a Consulta Pu-
blica destinada a obter contribui¢des de agentes eco-
nomicos, consumidores ou usudrios de bens e servi-
cos da industria do petréleo, gas natural e biocom-
bustiveis sobre o Relatdrio Preliminar de Analise de
Impacto Regulatdrio (AIR), para o enfrentamento de
problema identificado relativo a aplicacdo da Reso-
lucdo ANP no 19/2013, que estabelece os critérios e
procedimentos para execucdo das atividades de Cer-
tificacdo de Contetido Local.
A ABIMAQ tem realizado agdes constantes em
prol do aumento da participacdo da industria local
nos biliondrios investimentos do Setor de Petroleo e

Rializado em 11 de agosto, o encontro virtual do

Gés, e acompanha todos os movimentos relativos a
legislacdo e regulacdo sobre o tema.

A Reuniflo contou com a participacdo do superin-
tendente da ANP - Luiz Bispo e dos profissionais da
Agéncia - Gustavo Tinoco e Ana Karolina Figueiredo.
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Pela ABIMAQ participaram dos debates Alberto Ma-
chado - Diretor Executivo de Petrdleo e Gas Natural,
Marcos Perez - Superintendente de Mercado Interno,
Paolo Fiorletta — coordenador do Comité de Aper-
feicoamento do ambiente de Negdcios e Patricia
Vieira - Gerente executiva do COG.

De acordo com Alberto Machado, a AIR é um dos
passos obrigatérios para a aprovagdo de regulamen-
tos pela Agéncia, e a possibilidade de participar em
debates para esclarecimentos representa oportuni-
dade impar para a ABIMAQ no processo de aprimo-
ramento da eficicia da Politica de Conteudo Local
no Setor de Petrdleo e Gés. “Foram detalhados pela
ANP todos os pontos importantes da proposta em
consulta e a ABIMAQ estd preparando suas contri-
bui¢des que serdo encaminhadas formalmente até o
proximo dia 06 de setembro”, enfatiza. m

Camara Setorial de Fabricantes de Vedacoes lan¢ca um

Pocket Book sobre planos de selagem

Elaborado pela CSVED, o Pocket Book contempla todos os planos de selagem para selos mecanicos
segundo a norma API 682 (quarta edicao)

maior eficiéncia”.

O publico-alvo vai desde fabricantes de

Camara atua de forma a
Aircri‘entiﬁcar problemas co-
uns buscando solu-
¢Oes que beneficiam a coletivi-
dade, por isso, langou recente-
mente um guia de bolso for-
mulado para uma leitura prati-
ca e de melhor entendimento
sobre planos de selagem.

De acordo com Helio Guida, presidente
da Camara Setorial, “os planos de selagem
existem para serem utilizados em qualquer
aplicacdo garantindo a formacdo e manu-
tencdo de um ambiente adequado para que
os selos mecanicos operem dentro de sua

Segundo suas explicacdes,
“s8o constituidos por diversos
tipos de acessdrios, variando
desde uma simples ligacéo por
tubos de pequeno diametro en-
tre partes diferentes do equipa-
mento até termossifoes inteira-
mente instrumentados, separadores tipo ci-
clone, trocadores de calor, painéis de con-
trole para selos a gds e unidades de lubrifi-
cacio forgada. Este material ¢ o primeiro fei-
to no Brasil por uma associagio e foi elabo-
rado a varias méos, com a ajuda de varios
membros CSVED”.

equipamentos rotativos que utilizam selos
mecanicos até usudrios finais do produto. Os
selos mecanicos sdo utilizados nos mais diver-
sos setores da industria como siderurgico, pa-
pel e celulose, Oil & Gas, alimenticio, farma-
céutico, cosméticos, quimico e fabricantes de
equipamentos.

Para adquirir o Pocket Book o custo ¢ de
R¢$ 30,00 e pode ser solicitado através do con-
tato: danielle. felisbino@abimagq.org.br m

*o valor adquirido com a venda dos Pocket
Books serd revertido para outros trabalhos em
prol do setor
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» Estrutura da entidade
A ABIMAQ é constituida por 29 camaras setoriais e seis grupos de trabalho.
Acesse o link a seguir e conhega mais. » Site: camaras.abimag.org.br

CAMARAS SETORIAIS E REGIONAIS

Rodolfo Garcia tem mandato

prorrogado como presidente
da SI pOr mais um ano

Rodolfo Garcia, da empresa Thermoval Industria de

Valvulas Ltda, tem seu mandato prorrogado por

mais um ano como presidente na Camara Setorial

de Valvulas Industriais (CSVI).

Em entrevista ao Informag, Rodolfo Garcia enfatiza

sobre a importancia do trabalho conjunto da

ABIMAQ com as associadas da CSVI para
fortalecer a cadeia de Valvulas
Industriais. Confira a seguir:

Como vocé analisa o atual momento do
segmento de Valvulas Industriais?
Estamos vivendo um periodo de merca-
do aquecido e com dificuldade de forne-
cimento devido a falta de matérias-pri-
mas e com descontrole de preco em fun-
cdo de sucessivas altas das comodities.
Mas um momento muito bom de reto-
mada poés-pandemia.

Quais os principais desafios para o setor?
O desafio é sobre o custo de matérias-
primas e insumos devido ao aumento
da disponibilidade, hoje temos em-
presas paralisando a producdo para
poder adequar a capacidade da cadeia
de fornecimento.

Outro ¢ a carga tributdria e o Custo
Brasil, mas estamos na esperanga de que
a reforma prometida seja efetiva para o
N0SSO setor.

Como a camara pretende atuar para en-
frentar esses obstaculos?

Como a maior parte dos desafios estdo
ligados a problemas institucionais e co-
muns para a maior parte das empresas
associadas, as nossas demandas estfo
sendo encaminhadas para ABIMAQ, que
tem dedicado muito esforco e energia
em defesa de nosso setor.

Quais sdo suas perspectivas?

As perspectivas s@o boas em relaco a
tendéncia de normalizagio de forneci-
mento e custo das matérias-primas e in-
sumos devendo se regularizar ja no
quarto trimestre de 2021, e a demanda

deve se manter devido ao custo e dificul-
dade dos fretes internacionais.

E sobre a Reforma Tributdria acredito
que possa melhorar o que temos hoje, e
que seja muito provavel que sejamos
atendidos a todos os pleitos.

Quais a¢des pretende realizar durante seu

mandato em prol das associadas?

Acdes para aumento de competividade

como:

e Desenvolver parcerias para reducio de
custo de normas e certificacdes;

e Informacdes sobre energia renovavel;

e Participagfio na elaboraciio de normas
com intuito de normatizar o mercado
e termos isonomia de fornecimento.

Como avalia sua gestao anterior?
Perdemos um pouco de eficiéncia du-
rante o mandato em funcfo da pande-
mia que se estabeleceu desde 03/2020, €
em varias reunides que tivemos, os te-
mas tratados foram em direcionamento
as acdes para ajudar as empresas a pas-
sarem por este periodo unico.

Fique a vontade se quiser acrescentar al-
guma informac¢&o n3o perguntada.

Neste periodo que passamos, foi muito
reforcado o papel das associaces e sin-
dicatos, principalmente naqueles que fo-
ram efetivos nas agdes, como foi o caso
da ABIMAQ, em que foi possivel estar-
mos compartilhando ideias e a¢des, e is-
to ajudou a todos os associados a se sen-
tirem mais seguros nos caminhos a se-
rem adotados. m

COMPOSICAO DIRETORIA:

Presidente: Rodolfo Garcia - Thermoval Industria de Vdlvulas Ltda.

Vice-Presidentes: Pedro Ariovaldo Lucio - RTS Industria e Comércio de Vdlvulas Ltda.; Raul
Sanson - PWR Mission Industria Mecdnica S/A; José Francisco Mariano - Micromazza- PMP
Ltda.; Darcy Rodrigues Filho - Fluid Controls do Brasil Ind. Com. De Vilvulas Ltda.; José Alberto
Valenca - Spirax Sarco Industria e Comércio Ltda. ; Lairton Berger - Coester Automagdo Ltda
Gerente Executivo: Jeovanildo Farias - Auxiliar: Thayna Dias Amarante

Forum promove debate sobre
LGPD e as Rela¢oes do Trabalho

SINDIMAQ promove men-
Osalmente o Forum de As-

suntos Trabalhistas, um en-
contro dirigido principalmente
aos profissionais de relacdes do
trabalho das empresas do setor
de mdquinas e equipamentos,
abordando temas mais relevantes
do momento.

No evento de 11 de agosto o
encontro, ainda realizado no for-
mato virtual, o tema foi a Lei
Geral de Protecdo de Dados
(LGPD), ensejando oportuni-
dade de debate sobre dividas na
aplicacdo desta lei que é nova
em nosso pais e que disciplina a
coleta, uso, guarda e processa-
mento de dados pessoais.

A LGPD (Lei n° 13.709, de
2018) passou a vigorar em setem-
bro de 2020 e as sanc¢Oes admi-
nistrativas passaram a valer a par-
tir de 1° de agosto deste ano,
sendo obrigatdério cumprir esta
lei todas as pessoas que coletam
e utilizam dados pessoais nas
suas atividades.

A advogada Camilla Toledo,
gerente Executiva Juridica Tra-
balhista da ABIMAQ/ SINDI-
MAQ, falou sobre proporciona-
lidade, adequac@o e necessidade,
pilares de equilibrio e utilidade
que esbarram no limite da em-
presa e do funciondrio.

“Muitas empresas tém inves-
tido em sistemas de monitora-
mento como: restringir acesso a
determinados sites, rastreamento
de palavras-chave, monitora-
mento dos arquivos enviados e
recebidos, inteligéncia artificial
com andlise de contexto das men-
sagens e até bloqueio do envio de
e-mails corporativos com dados
sigilosos”, explica Camilla.

De acordo com ela, algumas
empresas ja trabalhavam com
Codigo de Conduta, Politica de
Seguranca da Informacdo, Po-
litica Geral de Privacidade e
Protecdo de dados pessoais etc.,

e agora vio adequar-se a este
novo contexto.

A advogada Anne Joyce Ang-
her, consultora juridica da ABI-
MAQ/ SINDIMAQ, falou sobre
o tratamento da LGPD e escla-
receu que esta lei ndo veio para
coibir a liberdade economica e
nem proibir o uso dos dados pes-
soais, ela veio para regulamentar
e proteger.

Anne explicou ainda que os
dados pessoais que a lei protege,
sdo informacdes relacionadas a
pessoal natural identificada ou
identificidvel como: nome, nacio-
nalidade, endereco, estado civil,
e-mails, telefones, RG/CPF, foto,
data de nascimento, género, entre
outros, além de dados conside-
rados sensiveis e que podem ge-
rar major discriminacdo e pre-
juizo ao usudrio como: origem
racial ou étnica, convicgdo reli-
giosa, opinido politica, condicoes
de sauide etc.

“A LGPD traz alguns princi-
pios como boa-fé, transparéncia,
seguranca e prevencdo que sao
aplicaveis aos tratamentos de da-
dos pessoais, diretrizes que pre-
cisam ser seguidas na aplicacdo
da lei e que vai orientar todo o
processo de protecdo que for
feito dentro da empresa”, enfa-
tiza Anne.

Juliana Goncalves, que tam-
bém faz parte do corpo juridico
do Sistema ABIMAQ, salientou
que fica a cargo da propria em-
presa a forma do cumprimento
das regras previstas pela lei, de
acordo com a criticidade de seus
dados. “Pelo teor da LGPD, toda
e qualquer empresa, indepen-
dente do porte ou atividade, pre-
cisa ter um encarregado para cui-
dar da protecdo de dados. O ideal
¢ que este profissional seja um
colaborador ou prestador de ser-
vigos, ou ser desempenhado por
uma empresa especializada nesta
area.”, finaliza. m
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Credito e oportunidades com a Caixa

Para tratar de opc¢oes de crédito rural e industrial,
ABIMAAQ reuniu-se com representantes da Caixa

Econdémica Federal

ebinar promovido pela
WABIMAQ no dia 23 de agos-

to, contou com represen-
tantes da Caixa para falar a respeito
de Crédito Rural Investimento
(Ampliacdo e Modernizagio para o
Agronegécio) e Crédito Industrial
(Linhas de capital de giro e para co-
mercializa¢do de maquinas e equi-
pamentos).

Como Associacdo brasileira re-
presentativa dos fabricantes de mé-
quinas e equipamentos, a ABIMAQ
mantém didlogo constante com
Institui¢des Financeiras para apoiar
as associadas e seus clientes na
busca de linhas de acordo com a
necessidade de cada empresa, bem
como tratar de melhorias nas con-
dicdes e no fluxo operacional de
processos de financiamentos, por
meio do Departamento de Finan-
ciamentos da Entidade.

A Caixa ¢ uma antiga parceira
da ABIMAQ e de extrema impor-
tancia para os Associados - a maio-
ria micro, pequena e médias em-
presas. Em fevereiro deste ano, a
entidade renovou a parceria com
intuito de intensificar o acesso as
linhas de crédito e demais produtos
e servicos que a Caixa oferece de
forma diferenciada.

De acordo com Velloso, o volu-
me de crédito contratado ja somou
R$ 150 milhdes, com aproximada-
mente 185 contratos fechados e
mais de 180 contas abertas no ban-
co. “Nosso objetivo é aproximar as
empresas da Caixa e apresentar as
op¢oes de financiamentos voltadas
para a comercializacdo de maquinas
e equipamentos e também as linhas
de crédito para capital de giro”, afir-
mou Velloso.

Além disso, o Banco estd atuan-
do pela primeira vez no Plano Safra,
serio R$ 7 bilhdes em recursos
equalizados e R$ 28 bilhdes em re-
cursos Caixa, beneficiando agricul-
tores familiares e pequenos e mé-
dios produtores rurais, além de
agroindustrias e cooperativas.

Giselle Rezende, gerente de Fi-
nanciamentos da ABIMAQ e posto
de informag6es BNDES, disse que a
Associagdo atua como uma ponte,
pois facilita o acesso das empresas
as linhas de financiamentos para co-
mercializacdo de mdquinas e equi-
pamentos, capital de giro, projetos
de investimento e inovagéo junto as

Instituicdes Financeiras.

Osmano Ferreira Sanches, ge-
rente Nacional de micro e pequenas
empresas da Caixa, apresentou as li-
nhas de capital de giro e comercia-
lizacdo de mdquinas e equipamen-
tos. A ABIMAQ reune os quesitos
que a Caixa congrega, por ser uma
Associacdo relevante e alinhada com
0s nossos valores e objetivos estra-
tégicos. Queremos que essa parceria
ajude cada vez mais no desenvolvi-
mento do nosso pais”, enfatiza.

De acordo com Osmano, através
da parceria, as empresas associadas
da ABIMAQ entram em uma esteira
diferenciada no Banco. Sdo oferta-
dos beneficios e produtos com con-
di¢bes especiais, além do atendi-
mento diversificado, para pessoa ju-
ridica e fisica.

“A parceria com a ABIMAQ tem
sido muito efetiva. Por meio das
empresas associadas e seus clientes,
a Caixa abarca mecanismos e suges-
tdes de melhorias de modo a apri-
morar nossos produtos, bem como
o atendimento”, destaca.

Para financiamento voltado a ca-
pital de giro, as taxas norteiam taxas
de juros a partir de 0,89% ao meés.
No caso de linhas para investimen-
to, as taxas sdo a partir de 0,99% ao
meés, com caréncia de até 06 meses.
Ambas as modalidades sdo de acor-
do com o faturamento e a garantia a
ser ofertada, passando por andlise
de crédito do Banco.

Marina Aguilera, superintenden-
te Nacional do Agronegécio, iniciou
a fala explanando que a Caixa visa
ser referéncia no mercado de Agro-
negdcios, com vistas a expansdo de
sua carteira. “Atingir o patamar de
R$ 35 milhdes em carteira de crédito
rural na Safra 21/22 ¢ um grande sal-
to, com portfélio adequado e preco
competitivo”, frisou.

Abordando sobre o tema de cré-
dito rural, Marina relatou que Banco
tem disponibilizado de forma forte
os financiamentos de madquinas,
equipamentos, silos, armazenagem
e irriga¢do. Inclusive, a Caixa dispde
de pontos de atendimentos especia-
lizados voltados para o Agronegé-
cio, cuja expectativa é expandi-los
em até 100 unidades, até o final des-
te ano.

“Em se tratando de crédito para
investimento, a Caixa possui linhas
similares com as ofertadas pelo

PROGRAMA PARCERIAS VAREJO PJ | PACOTE DA PARCERIA

» Capital de Giro e op. Investimento (BCD)

Faixa de Taxa de juros: Taxa Reduzida. Redugao de até 20% em relagéo

a taxa de juros balcao.

» GiroCaixa FAMPE

Reducdo de 0,10 p.p na taxa de juros de acordo com o faturamento da empresa

» Cartdo Empresarial

Isencao primeira anuidade vinculada a contratagao do Programa de Pontos

» Cesta de Servigo

Desconto de 100% por 6 meses ou 50% por 12 meses para novas adesfes

» Cobranga Bancaria

Boletos a partir de R$0,99 a depender da volumetria e canal

» Folha de Pagamento

Isencdo de tarifa de ades&o de 100% ou 50% de desconto a depender

do simulador de tarifas

» Linhas Emergenciais (PRONAMPE, FGI)

Recurso a depender da disponibilidade

LINHAS DE CREDITO | INVESTIMENTO

» INVESTIMENTO

Taxas a partir de 0,99% a.m. de acordo com o faturamento

e a garantia a ser ofertada.

» PARAMETROS
Caréncia: até 6 meses
Amortizagao: até 60 meses

Todas as solicitagdes de crédito passaréo por andlise de risco de crédito da CAIXA

LINHAS DE CREDITO | CAPITAL DE GIRO

» CAPITAL DE GIRO

Taxas a partir de 0,89% a.m., de acordo com o faturamento e a garantia a ser ofertada.

» GIROCAIXA FAMPE

Porte  Valor Caréncia Prazo* Taxa Taxa Especial

R Associado ABIMAQ

,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, 149%am.
1,29% a.m.

1,09% a.m

» LINHAS EMERGENCIAIS (PRONAMPE, FGI)
Recurso a depender da disponibilidade para parceiros que ja abriram

conta e passarem na avaliagéo de risco

BNDES de acordo com as diversas
finalidades do setor as taxas compe-
titivas. Todo o nosso trabalho ¢ vol-
tado para o fomento do setor, para
que consigamos atender a necessi-
dade do cliente final com linha, tem-
po e agilidade”, complementou.
“Para viabilizar mais rapidamen-
te os processos de financiamento, a
Caixa estd em fase final de estrutu-
racdo de uma esteira para receber as
documentacdes de forma mais au-
tomatizada e informatizada, onde a

propria assisténcia técnica do clien-
te analisard a proposta e encami-
nhard o documental via sistema, ou
seja, o pré-processo e a avaliacdo da
proposta”, finalizou Marina.
Vinicius Furlan Silva, gerente
Nacional do Agronegécio da Caixa,
enfatizou a importancia do canal de
comunicacdo feito pela ABIMAQ,
através do Departamento de Finan-
ciamentos, para com as empresas,
bem como para que 0s processos se-
jam céleres, fluidos e assertivos. m
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Petrobras e Cooperativa Sicredi
Vale do Piquiri apresentam solucoes
em financiamentos na ABIMAQ

Ocasiao contou com exposicoes sobre crédito voltados para a

Industria e para o0 Agronegocio

om objetivo de coordenar
Cagées e tratar de melhorias

relacionadas a crédito para
o setor, o Conselho de Financia-
mentos da ABIMAQ realizou, no
dia 10 de agosto, o encontro on-
line que contou com a participa-
cdo de representantes da Petrobras e Sicredi Vale
do Piquiri ABCD PR/SP.

Explicando o Programa Mais Valor, André
Campos - Gerente de Contas de Financas da Petro-
brés, informou que “o objetivo é viabilizar a an-
tecipacdo de faturas da Petrobras para fornece-
dores, em uma plataforma 100% online. O Mais
Valor traz um novo conceito para a antecipagio de
faturas com taxas mais atraentes aos fornecedores,
por meio de leildo reverso, considerando o risco de
pagamento da Petrobras”.

Amanda Kertzer, Focal Point da plataforma
Monkey Exchange (intermediadora entre fornece-
dor, Petrobrds e investidor), explicou que o forne-
cedor deverd estar cadastrado na plataforma e se-
lecionard as faturas que deseja antecipar. Do outro
lado, haverd as Instituicdes Financeiras parceiras
da Petrobras que poderfio ofertar suas taxas de
desconto, sendo que a plataforma online (ambien-

W PETROBRAS

72 Sicredi

te de mercado), selecionard a
Institui¢do que ofertou a menor
taxa para liquidar a operacéo. O
Banco com a menor taxa fard a li-
quidacdo/pagamento ao fornece-
dor e a Petrobrds pagard a nota
fiscal para esse banco na data de
vencimento original da nota.

A plataforma néo tem custo de ades&o e as ope-
racdes sdo livres de IOF. A plataforma ja contem-
pla diversas Institui¢des Financeiras dentre as pu-
blicas, privadas, pequenas e até do exterior, cuja es-
timativa ¢ de que todos dos principais sejam cadas-
trados. E uma ferramenta com boas opgdes, princi-
palmente se a empresa estiver precisando de recur-
sos de forma imediata a uma taxa de desconto com-
petitiva. A taxa média apurada ofertada pelas
Instituicdes cadastradas estd a partir de 0,45 e
0,48% a.m., e ndo € preciso ter relacionamento
com o banco”, complementaram Amanda e André.

Sobre as solucdes de financiamentos para o
agronegocio, Adriana Cremoneze, Assessora Cré-
dito Rural e Direcionados da Cooperativa Sicredi
Vale do Piquiri ABCD PR/SP, explicou que as Coo-
perativas do Sistema Sicredi dispdem de varia-
das fontes de recursos para atender o setor, o

que expande o acesso a crédito. Na oportunidade
foram apresentadas algumas das linhas rurais do
Plano Safra 21/22 para maquinas e equipamentos.

No ambito do setor industrial para pessoa juri-
dica foram destacadas linhas de crédito voltadas a
capital de giro, projetos de investimentos e aquisi-
¢do de mdquinas e equipamentos, também com re-
cursos do BNDES.

Ana Luiza Martins, Gerente de Crédito da Coo-
perativa Sicredi Vale do Piquiri, explanou que a Coo-
perativa dispde de crédito e solugdes para pessoas
fisicas e juridicas com condi¢des competitivas. As
empresas podem contar com o ‘Produto Empresas’
que pode ser utilizado para capital de giro, investi-
mentos, compra de maquinas equipamentos e etc,
que contem prazo de até 48 meses e caréncia de até
6 meses, taxas prefixadas a partir de 1,06% ao més e
valor minimo de R$ 50 mil. No entanto, as condi¢es
sdo mediante a andlise de crédito da Cooperativa.

Ana destacou que hd uma grande demanda por
financiamento voltado a energia solar. As con-
di¢cdes contam com prazo de até 60 meses, poden-
do financiar até 100% do projeto com obrigatorie-
dade de apresentacio da nota fiscal do equipamen-
to e méo de obra.

Vale lembrar que o Sistema Sicredi abrange mais
de 100 Cooperativas de Crédito, as quais atuam de
forma independente e regionalmente, sendo cada
uma impondo suas condi¢des de taxa, prazo e par-
ticipacdo para as linhas de financiamentos. m

» SAIBA MAIS

» Para saber mais informagdes do Programa Mais
Valor da Petrobas e realizar o cadastro de fornecedor,
acesse: https://saibamais.monkey.exchange/progra-
ma-mais-valor

» Também acesse as Cooperativas do Sistema Sicredi:
https: /www.sicredi.com.br/html/nossas-cooperativas/

Possibilidade de reembolso nos Produtos BNDES Finame,
BNDES Automatico e BNDES Crédito Servicos 4.0

lar n° 36/2021 que comunica ajustes nos

Produtos BNDES Finame, BNDES Auto-
matico, BNDES Crédito Servi¢os 4.0 e na Li-
nha Crédito Médias Empresas.

O prazo de reembolso foi ampliado de 06
para 12 meses, ou seja, a partir de agora, serdo
aceitos os documentos fiscais que tenham sido
emitidos até 12 meses anteriores a data de pro-
tocolo da operagio junto ao BNDES.

Na prdtica, ¢ possivel solicitar o financia-
mento de uma mdquina/equipamento ou ser-
vicos tecnologicos adquiridos nos tltimos 12
meses anteriores a homologacdo da operagio.

O BNDES recentemente divulgou a Circu-

» SAIBA MAIS

O Departamento de Financiamentos estd a
disposicao para esclarecer eventuais duvidas
pelo telefone: (11) 5582-6361 ou pelo e-mail
defi@abimag.org.br.

COMO FUNCIONA:

= »: BNDES

1. Analisa a operacao, 2.Homologa a 3.Contrata a operacao,
preenche e envia pelo operacéo autoriza entrega e
BNDS Online faturamento.
Encaminha PL (até
270 dias)

. 1l
O ®
4. Libera recursos
para agente

5.Repassa ao
fabricante em D+1

» Poderdo ser aceitos 0s
documentos fiscais que
tenham sido emitidos
até 12 meses anteriores
ao protocolo da operagdo
junto ao BNDES.

€
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ABIMAQ renova
parceria com o Banco
do Empreendedor -
Desenvolve SP e com
0 Banco do Nordeste

ABIMAQ tem trabalhado
Aconstantemente junto as Institui¢des
Financeiras parceiras, medidas para
facilitar o acesso ao crédito, contribuindo
com a retomada da economia e o
desenvolvimento das empresas no pais.
Nesse sentido, a ABIMAQ renovou
parceria com a Agéncia de Fomento do
Estado de Sao Paulo - Desenvolve SP e o
Banco do Nordeste - BNB, com objetivo de
facilitar o acesso as linhas de
financiamentos as empresas associadas a
entidade e seus clientes.
Confira algumas op¢des de ambas
InstituicGes:

DESENVOLVE SP

0 BAMCO DO EMPREEMDEDOR

DESENVOLVE SP: FINANCIAMENTOS

PARA EMPRESAS SEDIADAS NO ESTADO

DE SAOQ PAULO.

» Linha Economia Verde Maquinas: Financia
maquinas e equipamentos que promovam a
reducdo de emissoes de gases de efeito
estufa e minimizem o impacto da atividade
produtiva no meio ambiente. Conta com
taxa a partir de 0,53% ao més + Selic,
prazo de pagamento até 60 meses e caréncia
até 12 meses.

» Além desta Linha, a Desenvolve tem opgdes
para: capital de giro, inovacao, geracao de
energias renovaveis e eficiéncia energeética,
implantacao de solucdes voltadas a
industria 4.0, preservagao da dgua, saneamento
basico e tratamento de residuos sdlido e etc.

[? Banco do

(_, Nordeste

BANCO DO NORDESTE: FINANCIAMENTOS PARA

EMPRESAS DA REGIAO NORDESTE.

» FNE Industrial e Rural: Linhas de Financiamentos
com condigdes de crédito de acordo com sua
necessidade. O FNE Industrial contempla a
aquisicao de bens de capital e implantacao,
modernizacao, reforma, relocalizagao ou ampliagao
de empreendimentos do setor, enquanto o FNE Rural
visa 0 sucesso da sua atividade rural mediante
financiamento de investimentos fixos (construgao,
reforma e ampliagdo de benfeitorias e etc) e
semifixos (instalagdes, maquinas, implementos,
equipamentos e etc) com taxas prefixadas.

» Cartao BNB: crédito rotativo pré-aprovado para
aquisicdo de bens novos (maquinas e
equipamentos), matérias-primas, insumos e
mercadorias, com prazo de pagamento em até 96
meses para investimento e até 36 meses para giro.

» 0 Banco do Nordeste também tem outras opgdes
como inovacao, infraestrutura, projetos com foco
em sustentabilidade, desenvolvimento dos setores
de comércio e Servicos, apoio ao segmento
agroindustrial

Vale lembrar quer Bancos de Desenvolvimento e Agéncias de Fomento sao Instituicdes que atuam de forma
independente e regionalmente com o objetivo principal de financiar empreendimentos de empresas no

Estado/Regido em que estiverem sediadas. m

CONHECA O

SYNECO

SUA INDUSTRIA SEM RESTRICOES

O SISTEMA MES DA SKA

Com foco na reducdo dos custos de
producao e melhoria do aproveitamento e
desempenho dos recursos disponiveis no
chao de fabrica, o SYNECO possibilita que
apontamentos sejam feitos digitalmente,

resultando em dados reais para decisdes
mais assertivas

Os dados podem ser coletados de qualquer
dispositivo com acesso via browser,
independente do sistema operacional do
terminal de operacao. Pode ser usado desde
um computador até um smartphone ou
tablet e em qualquer local da planta fabril,
nao necessitando estar proximo dos
dispositivos de coleta.

ACESSE WWW.SYNECO.COM.BR E SAIBA MAIS

Conectando a Indistria 4.0
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TECNOLOGIA

PRINCIPAIS REVELAGCOES DA PESQUISA

Transformacao digital e

novos modelos de negocio
na industria de maquinas
e equipamentos

Industria de Méquinas e
AEquipamentos vem se
modernizando de forma
bastante acelerada. Com o ad-
vento da Pandemia, vem sendo
impulsionada para sua Trans-
formacdo Digital, o que tem
criado novas possibilidades de
negdcios, antes despercebidos
e uma nova forma de atuagio
no nivel organizacional.
Junto a essa realidade, e
desde sua concepgdo em 2011, 0
conceito da Industria 4.0 tem tra-
zido novas perspectivas em tec-
nologias avancadas e conectadas
para alavancar a competitividade.
Neste cenario, destaca-se a in-
troducdo da conectividade me-
diante a Internet das Coisas (In-
ternet of Things - IoT) o que
viabiliza a implementac&o de sis-
temas ciberfisicos - uma integra-
¢do do mundo real com o mundo
virtual - através da digitalizacgo
da fébrica e a introdugfio de sen-
sores e componentes, permi-
tindo a comunicacgo entre equi-
pamentos, objetos e pessoas.
Nesse sentido as empresas
comecam a competir a partir
de uma base tecnoldgica digital,
com manufatura e produtos in-
teligentes e conectados que ha-

bilitam novas formas de trata-
mento de dados e novas estra-
tégias de negdcio.

Para entender a realidade
das empresas, nesse contexto,
a ABIMAQ teve a iniciativa de
articular a REALIZAGAO DE
UMA PESQUISA PELO NEO-
UFRGS para identificar o po-
tencial da industria brasileira
para a implementacdo de tec-
nologia e o oferecimento de so-
lugdes 4.0, aproveitando essa
nova revoluc¢do industrial.

Participaram da pesquisa 135
empresas do setor de maquinas
e equipamentos, assim distri-
buidas por segmento, conforme
figura abaixo.

Em relagdo ao tamanho das
empresas que constituiram a
amostra das empresas associa-
das ABIMAQ, na sua maioria,
43% foram de grande porte, se-
guido das médias empresas com
41%, em seguida as pequenas
(13%) e microempresas (4%). A
concentracdo dessas empresas
se deu na sua maioria empresas
localizadas na regido Sudeste e
Sul e a maioria das empresas
respondentes sdo brasileiras
(70%) e o restante de origem es-
trangeira (30%).

CLIENTES ATENDIDOS PELAS EMPRESAS DA ABIMAQ

o
xR

10%
Agricultura
Metal-mecénico
Quimicos

Outros

Mineragéo

Siderurgia

Alimentos e bebidas
Software e Tecnologia
Papel e celulose
Energia

Transporte
Frigorificos
Farmacéuticos
Moveleiro

Contruc&o Civil
Coureiro-calcadista

Biotecnologia

20%

30% 40% 50% 60%

» TRANSFORMAGAO DIGITAL NA MANUFATURA: As tecnologias base sdo utilizadas no processo
de transformacéo, e sdo compostas por 4 conceitos com uma implementagao progressiva:

A Internet das Coisas (loT); servigos em nuvem (Cloud) a criagdo de grandes bases de

dados [Big Data) e a realizagéo de analise estruturada dos mesmos (Data Analytics)

que permitem identificar padrées de comportamento e relagdes entre varidveis que signifiquem
uma vantagem competitiva.

Na transformacao digital pelas empresas do universo ABIMAQ, destaca-se conforme a figura
abaixo, a utilizagdo, de Cloud Computing (43%), seguida da loT (30%) e Big data (29%), e apenas
uma fragao (17%) utilizam Analytics ou Al (17%), sendo que 40% das empresas associadas ainda
nao utilizam nenhuma das tecnologias base.

TECNOLOGIAS BASE UTILIZADAS NA TRANSFORMAGAO DIGITAL

Cloud computing [N /3%
loT [N 30%
BigData [N 2%
Analyticsou Al [ 17%
Nao possuem N 10%

0% 25% 50% 5% 100%

% de empresas

Uma outra analise feita, foi sobre as finalidades para as quais as tecnologias base sao
utilizadas, mostrando que a maior parte das empresas (67%) dizem que sdo capazes de
coletar dados utilizados para gerar indicadores-chave de producéo (KPI), seguida da utilizagéo
para entendimento de padrdes (30%), mostrando que poucas empresas estao utilizando esses
dados de maneira mais avancgada. Observa-se também, que 31% das empresas nao geram
ou utilizam dados.

AGOES REALIZADAS COM DADOS

Indicadores de produgao (KPI)

I 67%
I 30%

Entendimento de padroes

Capacidade preditiva I 2%
Operagdo autonoma [l 5%
s —
Nao utlllza(;r(l)gsp(r)gc(ézggz 0%
0% 25% 50% 75% 100%
% de empresas

Dentro da manufatura avangada, diversas tecnologias trabalham juntas na busca por
disruptividade e inovacao. Quando consultadas sobre a utilizagdo de tecnologias de manufatura
avangada, as associadas destacaram a implementacao da robdtica classica e da manufatura
aditiva com percentuais interessantes, com mais 31% e 29% respectivamente. Outros conceitos
mais modernos de manufatura aditiva para producao e robética colaborativa ainda apresentam
percentuais pequenos de implementagao, mas 0s empresarios mostram um grande interesse.

NIiVEL DE UTILIZAGAO DE TECNOLOGIAS DE MANUFATURA AVANGADA

Manufatura aditiva para

prototipagem 19% 35% 5% 10% 14%

Robds para manufatura 19% 30% 5% 17% 9%

Robods colaborativos 25% 42% 6%

Robds logisticos (AGVs, MRVs) 33% 37% 4%

Manufatura aditiva na Iin@a 35% 31% 4%
de producao
0% 25% 50% 75% 100%
Sem interesse | Temos interesse | Temos um projeto  Implementagéo pontual ~ Implementag&o avangada
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» ATRANSFORMAGAO DIGITAL NOS PRODUTOS E SERVIGOS: A pesquisa analisou também os tipos
de servicos oferecidos pelas associadas gragas a digitalizagao. Chama a atengao que houve um
crescimento quando comparado com a pesquisa de 2018, na quantidade de empresas que oferecem
algum tipo de monitoramento da performance dos produtos. Por outro lado, as empresas tém
avancado na servitizagao de seus modelos de negacio, com a oferta de equipamentos em formato de
aluguel, pago por resultado e outras formas de oferta de produto como servigo, ou seja, de ofertas
onde o cliente ndo adquire 0 equipamento como bem de capital.

TIPOS DE SERVICOS OFERTADOS

Servicos adicionais de suporte ao produto

(manutencéo, instalacdo, etc.) 7% 16% 6% 25% 39%
Servicos de adaptagéo ou customizacdo 5 5 5 0 .
conforme a necessidade do cliente 9% 13% 7% 24% 39%
Servicos de monitoramento e
pe?‘formance dos produtos 8% 30% 15% 16% 21%
Servicos focados em outras necessidades 0 B o o 9
do cliente (consultoria, financiamento, etc.) 19% 31% 7% 13% 13%
Produtos como sexsgjssémggzzi:;d:u{;:é—) 21% 329, 10% 10% 8%
0% 25% 50% 75% 100%

Sem interesse ' Temos interesse I Temos um projeto ~ Implementagéo pontual © Implementagéo avangada

» TRANSFORMACAO DIGITAL NA CADEIA DE SUPRIMENTOS: Essa transformacéo considera
tecnologias de comunicagéao e integragdo de informag6es na cadeia de suprimentos. O objetivo
¢ integrar em tempo real as operagoes logisticas da empresa tanto com fornecedores, como
distribuidores e outras unidades da empresa, a fim de melhorar tempos de entrega, previsdo de
demandas e outros fatores que afetem os custos logisticos. Observando o grau de digitalizagao
da cadeia de suprimentos pelas empresas nota-se que esta dimensao continua sendo uma das
menos avangadas, indicando pouca integragdo com a cadeia de suprimentos, com uma
integracao majoritariamente offline e assincrona.

GRAU DE DIGITALIZAGAO DA CADEIA DE SUPRIMENTOS

Dados dos fornecedores offline,
conforme eles dis-ponibilizam 9% 34% 5% 27% 10%

Dados dos distribuidores offline, - . . " n
conforme eles disponibilizam ~ 11% 30% 6% 22% 4%

Integrac@o de dados de disponibilidade de

produtos de fornecedores em tempo real 12% 48% 7% 10%
Integracdo de dados de disponibilidade de o 0 0 o
produtos de distribuidores em tempo real 11% 46% i 12%
0% 25% 50% 75% 100%

Sem interesse © Temos interesse © Temos um projeto  Implementac&o pontual © Implementacéo avancada

» SEGURANGA CIBERNETICA E A TRANSFORMAGAO DIGITAL: A pesquisa demostra que a
segurancga de dados tem sido a principal barreira a transformacao digital, dada a necessidade
de garantir a seguranca dos dados internos e dos clientes e fornecedores. Devido a esta
preocupacao, as empresas tém limitado sua integracdo horizontal, limitando assim os possiveis
ganhos da digitalizacdo. Para as empresas evoluirem nesse processo, deverao investir mais em
estratégias cibernéticas, treinamentos em ciberseguranga e normatizagao, para a criagao de
uma estrutura mais robusta.

RESTRICOES POR MOTIVOS DE SEGURANGA CIBERNETICA

A utilizagdo de dados dos

nossos clientes é limitada 4% 11% 26% 47%
0 acesso a dados entre areas funcionais
da empresa é limitado 9% 13% 27% 42%
A utilizagdo de dados dos nossos
fornecedores é limitada 470 16% 21% 42%
Nao permitem o acesso o o o o
de fornecedores a nossa rede 4% 1% 27% 44%
Os dados da empresa (e.g. ({ocumentos, 9% 13% 12% 23% 36%
dados de equipamentos) sdo mantidos
somente na rede interna
0% 25% 50% 75% 100%

Discordo plenamente © Discordo parcialmente © Neutro ~ Concordo parcialmente = Concordo plenamente

» PERSPECTIVAS DE INVESTIMENTOS: Foi observado que as associadas apresentam um grande inte-
resse de investimento no curto e médio prazo em diferentes areas da transformacgao digital, demonstran-
do uma visao de urgéncia para alcangar niveis mais avangados na Industria 4.0. Destacam-se 0s investi-
mentos esperados em Manufatura avangada, Manufatura digital e na Oferta de Produtos Conectados.
Alinhado com o interesse de investimento, destaca-se uma perspectiva muito positiva nos
esforgos estratégicos para a implementagao da transformagéo digital. Observa-se, que as
empresas associadas entao se preparando através da criagao de lideres e de uma cultura propicia
para a transformacao digital. Porém, aspectos financeiros continuam sendo um desafio, tal como
apontou na pesquisa de 2018 a analise das principais barreiras para entrada na Industria 4.0.

HORIZONTE DE TEMPO QUE AS EMPRESAS PRETENDEM INVESTIR

Processos de manufatura avangada 15% 40% 13% 16%
Integracdo digital da cadeia 18% 319% 17% 17%
de suprimentos
| = ’ 19% 38% 13% 14%
ntegragdo vertical
Manufatura digital 16% 47% 10% 10%
Rastreabilidade online 29% 34% 13%  10%
Oferta de produtos conectados 21% 33% 10% 13%
0% 25% 50% 75% 100%

Curtissimo prazo (1-2 anos) Curto prazo (2-5 anos)
Longo prazo (mais que 7 anos)

Médio prazo (5-7 anos)
Sem previsdo de investimentos

» BENEFICIOS DA TRANSFORMAGAO DIGITAL: O Gltimo aspecto analisado na pesquisa foram

0s ganhos que as empresas conseguem obter ao implementar a transformagao digital. Foram
obtidas melhorias da qualidade em processos e produtos no aumento da flexibilidade para atender
as mudancas do mercado, melhorias da produtividade, inovagao em produtos e servi¢cos, melhoria
da segurancga nos processos de trabalho e ingresso em novos mercados.

ASPECTOS ESTRATEGICOS ALCANGADOS PELAS EMPRESAS

Acbes de TD séo desenvolyidas 9%  19% 35% 31%
com foco no cliente
Visdo estratégica para adotar a TD 14% 14% 38% 28%

Cultura propicia paraa TD 6%  19% 19% 36% 18%
Acodes de TD com foco nos

processos internos 17% 21% 37% 16%
Lideres capacitados

nos aspec?os daTD 22% 26% 38% 10%

Recursos financeiros para 16% 11% 18% 36% 17%

investimentos em TD
0% 25% 50% 75% 100%

Discordo plenamente ' Discordo parcialmente I Neutro ~ Concordo parcialmente = Concordo plenamente

Por fim, pode-se concluir que, guem iniciou um processo de Transformagao Digital obteve
resultados positivos, e que a transformacao digital
» fortalece as empresas frente a concorréncia
» mostram a necessidade de investimento na aquisi¢do de tecnologias
» permite as empresas oferecerem produtos e servicos mais inteligentes
» demostra a necessidade de formar lideres digitais, modelos de gest&o do trabalho no ambiente digital
» demanda por capacitagao
» a seguranca dos dados ainda é o maior desafio.

MELHORIAS ALCANGADAS COM A TRANSFORMAGAO DIGITAL

Melhoria da qualidade dos 20% 29% 39%
produtos e processos
Melhoria da flexibilidade para atender 7% 17% 27% 39%
mudancas do mercado mais rapidamente
Melhoria da produtividade ~ 4% 16% 34% 34%
Inovacéo nos produtos e
gervigos ?)ferecidos 4% 21% 24% 39%
Melhoria da seguranca 5% 21% 25% 36%

nos processos de trabalho

Ingresso em novos mercados com 0s ‘5oz 249% 28% 31%
produtos e servicos oferecidos
0% 25% 50% 75% 100%

Discordo plenamente ' Discordo parcialmente © Neutro  Concordo parcialmente = Concordo plenamente
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Operacoes de comércio exterior, acordos internacionais, defesa e promogao comerciais
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—

ABIMAQ promove webinar sobre a certificacao OEA

Em colaboragdo com a Receita Federal, a Diretoria de Mercado Externo promove, no dia 30/9 as 10h, webinar
sobre as vantagens e beneficios de ser um operador econémico autorizado

s processos aduaneiros para
0 importacdo e exportacdo de

bens colocam-se, muitas vezes,
como empecilho as transagdes inter-
nacionais. O controle aduaneiro ¢
uma maneira eficaz de garantir a pro-
tecdo do pais a entrada indiscrimina-
da de bens e mercadorias que podem
afetar a economia e o ambiente lo-
cais, mas € preciso levar em conside-
racdo que o aumento das transagoes
do Brasil com outros paises ganhou
instrumentos que tornam estes pro-
cessos mais simples.

Em sinergia com processos de
modernizacdo que aconteciam em
outros paises, em geral alinhados a
Organizacdo Mundial das Aduanas
(OMA), o Brasil criou - ainda em 2015
- seu Programa de Operador Econd-
mico Autorizado. O Programa OEA ¢
conformado pela ideia da seguranca

na cadeia logistica e mitigacdo de ris-
cos relacionados a seguranca.

A realidade dos processos de im-
portacdo e exportacdo, muitas vezes
marcada pela morosidade, ndo ¢ uma
realidade do cendrio brasileiro. No
ambito da OMC, nos anos 2010, diver-
sos paises reforcaram a necessidade da
criacdo de sistemas que tivessem co-
mo objetivo a simplificagio destas
operacdes de comércio internacional.
Em 2015, o Brasil fez a op¢do pelo pro-
grama. Com instruc¢do normativa pu-
blicada pela Receita Federal do Brasil
(RFB), primeiro em 2015 e depois
substituida por outra instrucdo nor-
mativa em 2020, a defini¢fio de Ope-
rador Econdmico Autorizado pode ser
conferida aos intervenientes nas ope-
racOes de comércio exterior que este-
jam envolvidos na movimentagio in-
ternacional de mercadorias e que de-

monstrem atendimento aos requisitos
e critérios exigidos pelo programa.

A obtencgdo da certificagdo OEA
traz beneficios aos operadores em
suas operacOes aduaneiras no Brasil
€ no exterior, isso porque a chancela
confere ao operador uma classifica-
cdo de confiabilidade e de baixo risco,
0 que permite as empresas habilita-
das - quando em suas operacdes de
comércio exterior com a movimenta-
cdo internacional de mercadorias - o
recebimento de um tratamento dife-
renciado, com a facilitaciio comercial
e a seguranca da cadeia logistica. Em
todo o mundo, mais de 70 paises ja
aderiram a implementaggo do Pro-
grama OFEA - seguindo os padrdes es-
tabelecidos e orientados pela OMA.

Atualmente, o Brasil discute im-
portantes avancos na facilitacdo de
seus processos aduaneiros e a imple-

mentacao do Programa OEA deve ser
expandida. A Receita Federal do Bra-
sil busca a inclusdo da Secex, da An-
visa e do Ministério da Agricultura,
Pecudria e Abastecimento (MAPA) a
esse programa. A expansdo deverd re-
duzir as informacdes requeridas para
a solicitacdo de ato concessério de
drawback, incluindo a dispensa da
apresentacdo de laudos na concessio
desse regime e a priorizacdo na ana-
lise das solicitacdes.

A Diretoria de Mercado Externo
da ABIMAQ promove, como parte da
iniciativa Jornada Internacional, we-
binar no dia primeiro de setembro
(01/9) as 10h, com participagdo de
Elaine da Costa, analista tributaria da
RFB. Ficou interessado? Acesse a se-
¢do de conteldo da pdgina da Jornada
Internacional e faca a sua inscricgo
gratuitamente.m

Apex-Brasil inaugura, em setembro, missao hibrida para o setor
de maquinas e equipamentos com foco no mercado mexicano

Acao com formato inovador promovera uma missao comercial em duas fases, sendo a primeira delas

virtual, nos meses de setembro e outubro de 2021, e a segunda presencial, prevista para margo de 2022

s sinais de melhora e voltaa
Onormalizagéo nos cenarios
nacional e internacional
proporcionardo a retomada de
acOes focadas na realizacgio de ne-
gocios. De olho nas oportunidades que se abrirdo
nos préximos meses, a Apex-Brasil organizars,
em formato presencial e virtual, a Missdo México
de Maquinas e Equipamentos, com o objetivo de
garantir a geracdo de negdcios e fomentar a par-
ticipacdo brasileira no mercado latino-americano
e mundial.
A fase virtual da Missdo contard com webinars
que reforcam a importancia do México e a rele-
vancia do mercado mexicano para a industria bra-

ApexBrasil ’

@ sileira. Os encontros contardo com
a presenca de especialistas no setor,
que deverdo abordar aspectos da ca-
deia de valor, panorama e as tendén-
cias do mercado, assim como dados
do setor no México e cases de empresas brasileiras
instaladas no pais. Outras acdes como as sessdes
de mentoria coletiva também estdo previstas,
além das agendas de negdcios para reunides com
potenciais parceiros de negdcio, fornecedores, in-
vestidores, clientes ou mesmo outros atores de
interesse as empresas brasileiras participantes.
Com foco neste setor da industria de trans-
formagdo, a missdo engloba fabricantes de ma-
quinas e equipamentos de diversos segmentos,

com destaque para as maquinas e implementos
agricolas. Ao todo, a missdo selecionard até 30
empresas que tenham nivel de maturidade ex-
portadora entre intermedidria e internacionali-
zada e que tenham como objetivo fortalecer
suas operagdes no mercado do México. Destas
30 empresas selecionadas para a primeira etapa,
as 15 empresas que apresentarem melhor de-
sempenho e possibilidade de efetuar negécios
deverdo ser indicadas para uma segunda etapa
em 2022, com algumas atividades virtuais e a in-
clusdo de uma acgfo presencial, prevista para
acontecer em margo de 2022. A etapa presencial
devera se concentrar na capital mexicana, a Ci-
dade do México.m
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didlogo entre as comunidades de negécios que

integram os paises do G20 - grupo formado pe-
las autoridades financeiras das 20 maiores econo-
mias do mundo, dentre as quais se inclui o Brasil.
Tendo sido criado em 2010, e com participagio res-
trita as organizag¢des empresariais, o grupo atualmen-
te se destaca como uma das instituicdes mais pro-
missoras a integrar o G20, que também conta com
outros grupos especificos compostos por sindicatos
e organizac¢des ndo governamentais.

Abrangendo uma comunidade de mais de 6,5 mi-
lhées de empresas, o B2o tem por objetivo elaborar
recomendacOes concretas para a formulaggo de po-
liticas publicas voltadas ao estimulo do crescimento
e desenvolvimento econdmico, com foco nas prio-
ridades definidas em cada presidéncia rotativa - al-
terada anualmente. A atual presidéncia italiana,
diante do complexo cendrio deflagrado pelos im-
pactos da pandemia de Covid-19 sobre a economia

OBusiness 20 (B20) constitui o férum oficial de

global, definiu como eixos prioritdrios: comércio e
investimentos; energia e eficiéncia de recursos; in-
tegridade e compliance; emprego e educacdo; trans-
formacdo digital; financas e infraestrutura; e saude
e ciéncias da vida.

Para entregar os resultados pretendidos de 2021,
0 B20 se organizou em sete Forcas-Tarefas focadas
em cada um dos eixos detalhados acima. Formulan-
do suas proposicGes com base no consenso dos
membros, as propostas elaboradas serdo entio en-
viadas como recomendac¢des ao G20 e outras orga-
nizagdes internacionais voltadas ao desenvolvimen-
to econdmico. A diretoria executiva de mercado ex-
terno da ABIMAQ foi chamada a participar da For-
ca-Tarefa de Comércio e Investimentos, integrando
um grupo internacional de representantes de 100
organizacdes do setor privado.

Desenvolvidas em torno de trés eixos fundamen-
tais, as contribuicoes da ABIMAQ foram bem rece-
bidas pelo grupo: (1) no tema de crédito a exportaggo,

ABIMAQ atua na mitigacao
dos efeitos da desorganizagao

da logistica no comercio exterior

Ao ultrapassar US$ 10 mil por contéiner, o frete maritimo

ABIMAQ apresenta suas
contribuicoes na Forca-Tarefa de
Comercio e Investimentos do B20

Sugestoes sobre flexibilizagao da concessao de
crédito as PMEs e medidas de facilitacao do acesso a
mercados foram aprovadas pelos demais membros

foi enfatizada a necessidade de flexibilizar os critérios
e facilitar o acesso ao crédito as pequenas e médias
empresas (PMEs); (2) no ambito de barreiras nao-
tarifarias e acesso a mercados, foram ressaltados os
efeitos adversos da proliferacio de regimes regula-
térios privados e publicos, sinalizando a necessidade
de iniciativas de convergéncia, simplificacgio e vigi-
lancia dos governos sobre o uso indevido de normas
e regulamentos como barreiras ao comércio; e, por
fim, (3) quanto a importacio de bens usados, foram
sublinhados potenciais efeitos negativos - do ponto
de vista ambiental, tecnoldgico e da ndo-isonomia
competitiva com os produtores nacionais - da libe-
ralizacdo do comércio neste segmento de bens.

Das trés sugestdes, duas - (1) e (2) - foram incor-
poradas a versdo mais recente do documento. Apds
o término dos processos de revisdo, o B20 entregara
um comunicado final a presidéncia do G20 na oca-
sifio do Bzo Final Summit, que ocorrerd nos dias o7 e
08 de outubro. m

pressiona negativamente competitividade das empresas brasileiras

ABIMAQ vem acompanhando o
impacto da crise gerada pela
pandemia na evolucdo dos pre-
cos dos fretes maritimos e a falta de
contéineres. A escassez teve inicio em
meados de 2020, quando containers,
que deveriam vir da China, ficaram re-
tidos devido ao lockdown. Apesar da
situacfio ter comegado no ano passa-
do, o impacto gerado estd sendo for-
temente agravado desde maio de
2021. Em andlise entre os periodos de
janeiro de 2020 a julho de 2021, houve
grande impacto no preco do frete para
importacio da Asia, com média de
350% de aumento. A titulo de exem-
plo, uma importagdo com um contéi-
ner de 20 pés que, em janeiro de 2020,
custava US$1.950 chegou ao valor de
US$10.000 em julho de 2021.
Para as exportacdes, houve au-
mentos expressivos nos contéineres

de 20 pés nas rotas da Africa, com
média de 155% de aumento nos pre-
cos, e principalmente para as rotas
da América do Norte, com aumento
médio de 246% para o periodo anali-
sado. Este aumento se deu principal-
mente a partir de maio de 2021, onde
a falta de navio e de contéineres
pressionam ainda mais os precos dos
fretes. J4 na exportagéo de contéine-
res de 40 pés, as rotas da América do
Norte tiveram um aumento do custo
do frete em média de 318%.

Com a demanda global retornan-
do aos niveis usuais e a carga acumu-
lada sendo progressivamente escoa-
da, os problemas de cancelamentos
de escalas, rolagem de carga e faltade
navios e contéineres irdo se reduzir ao
longo do ano, alcangando uma possi-
vel normalidade operacional ao final
do ano. Os niveis de frete, no entanto,

devem permanecer elevados por um
periodo muito maior e estima-se que
aretomada dos valores pré-pandemia
ocorra apenas em 2024.

Por representar apenas 1% dos
contéineres movimentados global-
mente e estar fora das principais ro-
tas de comércio, o Brasil encontra-se
em uma posi¢do de maior vulnerabi-
lidade no comércio internacional de
contéineres. Em consulta as empre-
sas realizada em julho de 2021 pela
Confederacdo Nacional da Industria
(CNI), com apoio de entidades seto-
riais, entre elas, a ABIMAQ, foi cons-
tatado que mais de 70% relataram ter
sofrido com a falta de contéineres ou
de navios e mais da metade observa-
ram o cancelamento ou a suspensdo
de alguma escala de programa ou ser-
vigo regular. Os dados mostram ainda
que 96% observaram um aumento no

valor do frete de importacdo e 76%
nas exportagoes.

Para mitigar os efeitos da desor-
ganizagdo na logistica do comércio
exterior brasileiro, a ABIMAQ, em
parceria com a CNI, tem atuado para
preservar a competitividade das em-
presas do setor. Para que o tema seja
tratado como prioridade pelo Gover-
no e reduzir o risco de que os usué-
rios dos servicos de transporte so-
fram com abusividades por parte dos
armadores, foram enviados oficios
para a Agéncia Nacional de Trans-
portes Aquavidrios (Antaq), para a
Secretaria Especial de Produtividade
e Competitividade do Ministério da
Economia e para a Secretdria Nacio-
nal de Portos e Transportes Aquavia-
rios do Ministério da Infraestrutura
cobrando providéncias no enfrenta-
mento desta crise. m
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» DEFE - Departamento de Feiras
Sao 11 setores de atuacao e beneficios especiais para nossos associados.

» Site: http://abimagq.org.br/feira » Tel.: (11) 5582-6428 » E-mail: feiras@abimag.org.br

Reuniao anuncia retomada da Agrishow em 2022

Realizacao do evento foi anunciada em encontro na cidade de Ribeirdo Preto; associa¢oes do setor, prefeitura
e secretaria de agricultura alinharam forga tarefa para realizagao do evento

aior feira de tecnologia agricola

I v I da América Latina que ocorre

anualmente em Ribeirfo Preto,

a Agrishow - interrompida em 2020

por conta da pandemia Coronavirus—

inicia os preparativos para a retomada

da feira em reunifo realizada em o9 de

agosto. O evento acontecera ha sema-

na de 25 a 29 de abril de 2022, em Ri-
beirdo Preto, SP.

Os organizadores da Agrishow se
reuniram com o prefeito de Ribeirdo
Preto, Antonio Duarte Nogueira, com
membros dos sindicatos de hotéis, ba-
res e restaurantes, além do secretario
da agricultura e abastecimento do es-
tado de S&o Paulo, o deputado Itamar
Borges (MDB), e da Associacdo Co-
mercial e Industrial (Acirp), do Centro
das Industrias do Estado de S&o Paulo
(Ciesp), entre outros.

Segundo o presidente da feira,
que também ¢ secretdrio executivo
da agricultura do estado de Séo Pau-
lo, Francisco Matturro, € necessario
criar um cendrio favoravel para man-
ter o atrativo para participacdo dos
visitantes, expositores e fornecedo-
res, sendo que este ultimo grupo fo-
ram os mais afetados com a paralisa-
¢do dos eventos.

{4

L

E 0 momento de voltarmos nossa
atencao para esse que é 0 setor com
mais responsabilidade no

fornecimento de alimentos para o
mundo e erradicacdo da fome

Wl » Jodo Marchesan, presidente do

& Conselho de Administracdo da ABIMAQ

“Parcimoénia nos precos. Esse ¢ um
dos atrativos que teremos para trazer
de volta nossos expositores e visitan-
tes”, disse Matturro “E uma retomada,
sim, e retomada custa caro. Assim,
precisamos da colaboracgo e mudan-
cas. Por questdes dos protocolos de
seguranca do municipio e do estado,
todos os participantes do evento de-
verdo estar adequados a cumprir o dis-
tanciamento social. Temos grandes
problemas para resolver e a comuni-
dade local estd nos ajudando”.

“K uma engrenagem extrema-
mente virtuosa que devemos cuidar
com todo carinho”, afirmou o prefei-

,}

to. “Todos tivemos de ter muita resi-
liéncia neste periodo de auséncia do
evento. Alids, resiliéncia, resisténcia
e teimosia. Agora sé faltam 259 dias
para a chegada da Agrishow, e esta-
mos contando os dias”, comemorou
Duarte Nogueira.

Representantes das entidades rea-
lizadoras da feira também estiveram
presentes no encontro: Associacao
Brasileira do Agronegdcio (ABAG),
Associacgo Brasileira da Industria de
Miquinas e Equipamentos (ABI-
MAQ), a Associacdo Nacional para
Difusdo de Adubos (ANDA), a Fede-
racdo da Agricultura do Estado de Sdo

Paulo (FAESP) e a Sociedade Rural
Brasileira (SRB).

Jodo Marchesan, presidente do
Conselho de Administracio da ABI-
MAQ), chama a atengio para o fato de
a AGRISHOW presencial em 2022 se
constituir novamente em uma amos-
tra interessante de como o setor evo-
lui e sua importancia dentro da eco-
nomia e crescimento do Pais, porque
a pandemia alterou o funcionamento
e modelo de producdo de diversos se-
tores, no entanto, o campo brasileiro
nao sofreu muitos danos com o pe-
riodo pandémico.

Inclusive gostaria de registrar o
alto crescimento registrado pelo se-
tor no primeiro semestre de 2021. E
o momento de voltarmos nossa aten-
¢80 para esse que € o setor com mais
responsabilidade no fornecimento de
alimentos para o mundo e erradica-
cdo da fome”.

No ultimo ano de realizacdo da
feira, ainda em 2019, a Agrishow re-
cebeu 159 mil pessoas e movimentou
R$ 2,9 bilhdes entre visitantes e ex-
positores, ja 6,4% a mais do que em
2018. Na ocasido, o encontro contou
com a apresentagdo de 8oo marcas
nacionais e internacionais. m

Expectativa para realizacao das feiras presenciais

Organizadores realizam eventos virtuais enquanto aguardam o retorno das feiras em pavilhao

com a presenga do publico

pds quase dois anos de paraliza-
Agéo devido a pandemia do Co-

vid-19, o setor de feiras come-
mora aretomada dos eventos presen-
ciais a partir de 17 de agosto deste ano.
Com autoriza¢io do Governo do Es-
tado de Sao Paulo, os eventos poderdo
ser realizados sem restri¢do de ocupa-
¢do, mas respeitando as regras de dis-
tanciamento e de seguranca.

Com a suspensido dos eventos, os
organizadores de feiras buscaram so-
lucdes para manter o relacionamento
entre expositores e visitantes, man-
tendo assim a audiéncia e visibilidade
dos seus eventos.

Com objetivo de manter os mes-
mos conceitos que fazem dos eventos
fisicos um sucesso, as plataformas di-
gitais estdo sendo aprimoradas cada
vez mais para atender esta demanda.
Neste sentido, a Informa Markets,
empresa organizadora da Agrishow,

Feimec, Expomafe e Pldstico Brasil,
feiras de realizacdio da ABIMAQ e en-
tidades parceiras, promovera os even-
tos virtuais destas feiras, trazendo:

» Contetdo: Os visitantes terdo
acesso a webinars, videos sob
demanda e transmissdes ao
vivo, além de programacdes es-
peciais e contetidos exclusivo

» Negdcios: Na pagina de mar-
ketplace, uma grande vitrine de
produtos dos expositores estara
a disposicdo do mercado, com
detalhes técnicos, fotos, videos
e opgdes para entrar em contato
com cada um dos vendedores.

» Networking: A plataforma ain-
da permite a realizacdo de net-
working entre os participantes,
sugerindo pessoas com interes-
se em comum e possibilitando
encontrar profissionais de di-
versos setores do mercado.m

MARQUE NA AGENDA A DATA DOS EVENTOS DA ABIMAQ

E FACA A SUA INSCRIGAO!

EVENTO DATA (EM 2021) SITE

Plastico Brasil Xperience ~ 14al6desetembro  plasticobrasil.com.br
Agrishow Xperience 19 a 21 de outubro agrishow.com.br
Industria Xperience 16218 de novembro  feimec.com.br

Outros eventos virtuais apoiados pela ABIMAQ no segundo semestre de 2021

Fenasan 14 516 de setembro fenasan.com.br
Future Print Xperience 28 a30desetembro  futureprint.com.br
Mercopar 05 a 07 de outubro mercopar.com.br
Exposibram 05 a 07 de outubro ibram.org.br/evento/
exposibram-2021
Paving Expo Hybrid 20 a 22 de outubro pavingvirtual.com.br
Concrete Show Xperience 26 a 28 de outubro concreteshow.com.br
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O setor fabricante de maquinas e equipamentos
continua em processo de contratacao

» QUADRO GERAL

Como era esperado, os dados do més
de julho vieram com queda sobre o més
de junho e com crescimento menos
intenso na comparacgo interanual. Na
comparacdo com o mesmo meés de 2020,
o crescimento de 7,1% foi puxado pelos
setores ligados ao agronegécio e de bens
de consumo. Cabe destacar que o més de
julho de 2020, foi marcado efetivamente
pelo inicio da recuperacdo das vendas de
madquinas e equipamentos. Foi quando,
pela primeira vez apds o inicio da crise da
Covid-19, o setor registrou desempenho
superior ao ano imediatamente anterior.

As exportacdes de maquinas e
Equipamentos que vinham de queda de
24,5% em 2020, voltaram a registrar
crescimento em fevereiro deste ano e ja
em abril o setor contava com valores
superiores aos daquele ano. A
intensifica¢do das campanhas de
vacinacdo em diversos paises do globo
combinada com importante politica de
estimulo as atividades, desencadeou
ondas de otimismo e permitiu
recuperagdo consistente em diversas
economias, propiciando o aumento das
vendas de mdquinas e equipamentos. Até
o mes de julho o setor superou em 22,4%
as exportacdes de 2020. Representam,
atualmente, 23% da receita total do setor.

Apds terem encolhido para a média de
US8$ 1,4 bilhdo ao més, as importacdes de
madquinas e equipamentos ganharam
forca e em 2021 passaram a oscilar ao
redor de US$ 1,7 bilhdo, como reflexo da
recuperacio das atividades produtivas
observada a partir do segundo semestre
de 2020. Em julho de 2021 houve recuo
de 1,0% em relagdo ao més de junho,
quando as importagdes atingiram
novamente US$ 1,7 bilhdo, 38,4% acima
de julho de 2020 (US$1,3 bi). No ano
(jan-jul) as importacdes acumuladas
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superaram em 15,3% as do mesmo
periodo de 2020.

» NUCI, PEDIDOS e EMPREGOS

Durante o més de julho de 2021 houve
estabilidade no nivel de utilizac@o da sua
capacidade instalada da industria
brasileira de méquinas e equipamentos
(+0,1%) em nivel elevado. A carteira de
pedido, medida em numero de semanas
para atendimento, por outro lado,
registrou queda no més, mas ainda assim
superou em 23,2% o nivel observado em
julho de 2020. Atualmente o setor
acumula carteira de pedidos equivalente a
11,2 semanas de atividade, quase 3 meses.

O numero de pessoas empregadas na

industria brasileira de mdquinas e
equipamentos aumentou. O més de julho
de 2021 registrou o décimo terceiro
crescimento consecutivo no nimero de
pessoas ocupadas no setor. A industria de
madquinas e equipamentos encerrou o més
de julho com 363 mil pessoas empregadas
diretamente. Em relacdo ao més de julho
de 2020, foram criados 62,5 mil postos de
trabalho. As maiores contratagdes
ocorreram nos setores fabricantes de
madquinas e implementos agricolas e de
maquinas para a industria de
transformacfo, setores que junto com a
industria de maquinas para construcéo
vem acumulando as maiores altas na
receita de vendas. m
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0 IMPACTO DA CRISE ENERGETICA PARA
AS PEQUENAS E MEDIAS EMPRESAS

Brasil tem passado por uma intensa crise

hidrica e subsequente crise energética nos

ultimos meses. A situagio acomete desde
grandes industrias até pequenas e médias em-
presas e seus consumidores finais. De acordo
com levantamento realizado pelo Servigo Brasi-
leiro de Apoio as Micro e Pequenas Empresas -
Sebrae, a conta de energia representava em 2019,
15% dos custos operacionais das micro e peque-
nas empresas, mas desde 2020, este gasto ja pas-
sou a ser a principal despesa para 28% dos pe-
quenos empreendedores. E preciso lembrar ain-
da de um agravante: a maior parte dos negécios
estdo faturando menos do que antes em decor-
réncia do isolamento social.

Uma pesquisa realizada em junho pelo Sin-
dicato das Micro e Pequenas Industrias do Es-
tado de S&o Paulo - Simpi , apurou que 62% das
micro e pequenas industrias paulistas arcaram
com aumentos sucessivos em suas contas de
energia elétrica ao longo de 2021, sendo que em
maio, a proporcéo de empresas que relataram
esse problema era de 51%. A partir de julho, a
bandeira tarifdria foi reajustada para o patamar
2, 0 que deve piorar ainda mais os resultados,
agravando a crise atual.

O fato ¢ que a crise energética chega exata-
mente no momento em que as industrias deve-
riam estar se recuperando economicamente da
crise ocasionada pelo Covid-19 em 2020 e reto-
mando suas atividades no mercado. Pela primei-
ravez desde o inicio de 2021, mais da metade das
empresas industriais paulistas (52%) voltaram
plenamente com suas atividades, segundo o es-
tudo do Simpi. Das empresas que estdo em fun-
cionamento, 69% afirmaram que seus gastos
com producdo, como matérias-primas, dgua e
energia elétrica aumentaram.

AS DIVERSAS FONTES DE ENERGIA
DISPONIVEIS NO PAiS

Dentro deste cendrio, o Brasil, que ainda é um
pais muito dependente da energia hidrelétrica,
a qual é responsavel por mais de 60% de sua ca-
pacidade elétrica, precisa se reinventar para
que as pequenas e médias empresas ndo sejam
obrigadas a parar suas operagdes por falta de
energia. O pais passa por uma escassez de chu-
va, principalmente em dreas de mananciais, im-
pulsionando a crise hidrica, além de falta de in-
vestimentos em outras matrizes energéticas,
como a eolica, que s6 ocorrem em tempos de
instabilidade, sendo suspensos na sequéncia.
No caso da energia solar, o governo estuda tri-
butar sua geragio, inclusive doméstica, e nesse

"

Somente entendendo

e atuando na origem
do desperdicio de energia
e possivel tomar decisoes
inteligentes sobre formas

eficientes de reduzir

0 CONSUMO &,
consequentemente,

0S custos.

caso, o investimento fica menos atrativo.

A pesquisa do Simpi apontou que, como
consequeéncia da crise hidrica, 59% das peque-
nas e médias industrias brasileiras parariam to-
talmente sua producdo por falta de energia elé-
trica. Em caso de racionamento de energia, oito
em cada dez PMEs teriam prejuizos, sendo que
em 48% delas o dispéndio seria considerado al-
to. Apenas 20% nio seriam prejudicadas, exa-
tamente por utilizarem outra fonte de energia
na linha de producgo, ndo dependendo da ener-
gia hidrelétrica.

E possivel estabelecer que uma maior tran-
quilidade em relagéo ao abastecimento de ener-
gia apenas acontecerd quando a representativi-
dade hidrica no Brasil for inferior a 40%. A ener-
gia solar ndo ¢ mais uma novidade e, com o
avanco da tecnologia, tornou-se mais acessivel,
inclusive para uso doméstico. Existem, por
exemplo, grandes empresas investindo em fa-
zendas de geracdo de energia solar ou edlica. A
biomassa foi outra diversificacdo importante
que avancou consideravelmente na tiltima déca-
da. Outrora a geracdo de energia pelo bagaco de
cana era um sub-produto do etanol e utilizado
apenas para manter usinas trabalhando, atual-
mente jd existe muita oferta de venda dessa
energia gerada em usinas.

COMO LIDAR COM A CRISE ENERGETICA?

A economia de energia é o preceito basico neste
momento de crise energética, a fim de manter a
produtividade e os custos sob controle, evitando

desta maneira um apaggo . Na mesma direcgo, ¢
essencial a economia de dgua por parte da po-
pulacdo e das empresas, a fim de que o periodo
de recomposicao dos reservatdrios seja menotr.
Além disso, um investimento e incentivo publi-
co maior destinado a drea de energias renova-
veis, como biomassa, energia solar e edlica, tor-
na-se imprescindivel para mitigar a dependéncia
da matriz hidrelétrica.

Estando é a primeira e ndo serd a dltima crise
energética no pais. Ainda falta planejamento de
longo prazo, uma vez que s6 ¢ pensado nessa
questdo quando uma nova crise aparece. As em-
presas sempre buscam produtividade e reducéo
de custos de modo geral. Agora, com a tarifa ex-
tra de energia, o investimento em eficiéncia
energética torna-se mais necessario, uma vez
que os custos deste recurso serdo inflacionados,
impactando os or¢amentos atuais.

O estudo do Sebrae indica que os setores que
usam mdaquinas e equipamentos na producgo,
especialmente na pequena e média industria,
tendem a ser os mais afetados. Portanto, com o
crescimento inevitdvel nos custos de energia, a
saida é avancar em eficiéncia energética. Para is-
so, ¢ fundamental diagnosticar os pontos de des-
perdicio para identificar onde realizar as manu-
tencoes, ampliar o uso de luz natural, utilizar ge-
racdo propria de energia, dividir o sistema de ilu-
mina¢do em circuitos, entre outros.

Atualmente ja existe tecnologia capaz de me-
dir a qualidade de energia, totalmente acessivel
para as pequenas e médias industrias. As empre-
sas brasileiras estdo atentas aos novos desafios
do mercado e, por isso, tém desenvolvido equi-
pamentos cada vez mais sofisticados para reali-
zar medicOes complexas de forma rdpida, preci-
sa e segura. Além de equipamentos, a cada dia
sdo disponibilizados novos conjuntos de aces-
sorios e softwares para auxiliar no trabalho com
as proprias ferramentas, facilitando assim o uso
desses instrumentos em qualquer situacdo de
medicdo de qualidade de energia .

Somente entendendo e atuando na origem
do desperdicio de energia é possivel tomar de-
cisOes inteligentes sobre formas eficientes de re-
duzir o consumo e, consequentemente, oS cus-
tos. No final das contas, a melhor maneira de li-
dar com a crise energética e utilizar a energia de
forma eficiente, por meio da conscientizacio, do
investimento em conhecimento na divulgacgo
dos beneficios da aplicacdo das energias renova-
veis e inovacdo tecnoldgica. Com isso, serd pos-
sfvel projetar um crescimento de mercado sus-
tentdvel no pais. m






