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Em sua 15° edi¢do, 0 ABIMAQ Inova 2021 teve
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experiencias e tecnologias. Ps 16,17,18 e 19
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EDITORIAL » JOAQ MARCHESAN |

Administrador de empresa, empresario e presidente do
Conselho de Administracao da ABIMAQ

NAO BASTA REINDUSTRIALIZAR

tles. (...) Eles se balanceavam, e o
total era maior do que a soma das
partes. E como eu enxergo os negdcios: as coi-
sas incriveis nunca sdo feitas por uma tnica
pessoa, sdo feitas por um time”, essa frase dita
por Steve Jobs, criador da Apple e considerado
um dos maiores génios da histdria recente, re-
flete bem o momento atual que estamos vi-
vendo no setor de maquinas e equipamentos.
Somos um grande time composto por di-
retores, empresarios e colaboradores. E o que
nos da certeza de que estamos no caminho
certo € o nosso recorde de associados que pela
primeira vez na nossa histéria atinge 1650 em-
presas. Um grande time que busca melhorar
as condicdes das empresas e o ambiente de
negdcios do Pais.

Temos empunhado vdrias bandeiras e a
reindustrializacdo é uma delas, que tem en-
volvido todo o0 nosso universo, e inclui varias
sub-bandeiras, inclusive e, especialmente, o
combate ao Custo Brasil. Mas sabemos que
n3o basta reindustrializar. E preciso lutar pa-
ra ter uma industria cada vez mais tecnolo-
gica e sofisticada, com ética e acdes susten-
taveis. Esse é o caminho do futuro, muito
mais do que defender uma simples reindus-
trializagdo. Sabemos que a Inovagio ¢ funda-
mental para ampliar demandas internas e
modernizar a industria.

Apds a pandemia, vimos que a transforma-
¢do digital nos traz uma nova cultura organi-
zacional onde a tecnologia € o centro da estra-
tégia empresarial. Ndo se trata apenas de in-
vestir, mas de um processo de transformacdo
acelerada e continua que demanda esforcos
maiores por parte das organizagoes.

¥4 M eumodelo de negdcios sdo os Bea-

”

Apos a pandemia,
vimos que a transformacao
digital nos traz uma nova
cultura organizacional onde a
tecnologia € 0 centro da
estratégia empresarial. Ndo se
trata apenas de investir, mas
de um processo de
transformacao acelerada e
continua que demanda
esforcos maiores por
parte das organizacoes.

"

E universal o entendimento de que a in-
dustria é uma das principais alavancas das
transformacdes em curso, por estar associa-
da ao desenvolvimento de servigos sofistica-
dos. Além disso, a industria estabelece vin-
culos com outras atividades dando a elas
maior capacidade de introduzir inovacdes e
modificar seus processos produtivos, o que
lhe garante a condi¢do de multiplicador de
empregos e renda em todos os setores da
economia nacional.

No Brasil, a recuperagio do crescimento
e do desenvolvimento econdémico também
demandam uma industria forte e diversifica-
da. E para tanto, obter condi¢des competiti-
vas ¢ prioritdrio. A economia global, antes
mesmo do advento da pandemia, vinha num
processo de transformacdes em direcdo a
maior sustentabilidade ambiental e social, a
digitalizacdo da industria e a busca pelo for-
talecimento dos elos da cadeia produtiva.

E fato que o processo de reindustrializa-
cdo deve vir acompanhado de um processo
de desenvolvimento tecnoldgico e inovacdo
e que o Brasil precisa de politicas publicas
que ndo sé permitam, como impulsionem
esse processo. Trabalhar nesse sentido tem
nos dado muito protagonismo no setor, e a
principal consequéncia ¢ que nos ultimos
anos, mais que duplicamos o numero de as-
sociados e aproveito para agradecer a todas
as empresas que estdo conosco neste mo-
mento tdo importante em nossa historia, on-
de continuamos trabalhando diariamente
para executar nosso compromisso de ofere-
cer aos nossos associados, conhecimento,
atendimento personalizado e geracdo de
oportunidades de negdcios.m
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Guedes assegura crescimento
economico para 0 proximo ano

Em encontro online, o ministro da Economia relatou quais os resultados e as
principais pautas discutidas no G20. Também detalhou os proximos passos do
governo no que se refere a reforma tributaria, precatorios e importacgoes.
Industria prevé crescer 10% em 2022

m relato de como foram os en-
U contros realizados em Was-
hington, no G20, sobre a entra-
da do Brasil para a Organizacgo para
Cooperacio e Desenvolvimento Eco-
némico (OCDE), sobre as conversas
preliminares com Argentina e Uruguai
sobre a resolucio Gecex 269/2021, que
reduz em 10% as aliquotas do Imposto
de Importagdo sobre 87% dos codigos
tarifarios que compdem a Nomencla-
tura Comum do Mercosul (NCM),
abrangendo bens como feijdo, carne,
massas, biscoitos, arroz, materiais de
construgao, dentre outros, foi um dos
primeiros itens discutidos na reunido
da Coalizdo Industria com o ministro
da economia, Paulo Guedes, no dia 5
de novembro, de forma virtual. No ce-
ndrio economico, a abordagem se con-
centrou em inflacdo, meta fiscal, ren-
da Brasil, precatérios.

O segundo item sugerido foi a
atualiza¢do sobre como anda a refor-
ma tributdria e a inclusdo de informa-
¢des sobre o IPI (Imposto sobre Pro-
dutos Industrializados).

Aproveitando a presenca do secre-
tario especial de Comércio Exterior e
Assuntos Internacionais, Roberto
Fendst, o terceiro tdpico foi a prética
ilegal de importagdes. Além disso, co-
mo estaria a situacdo do porto de San-
tos, cuja paralisacdio impacta diversos
setores importantes.

“Do ponto de vista da Unido, ja es-
tamos falando em R$ 600 bilhdes em
contratos para investimento, ou seja,
as coisas estdo andando. Quando eu
vejo as previsdes de mercado, que a
economia vai parar, eu vejo justamen-
te o contrario, a economia aquecida,
muitos contratos de investimentos fe-
chados, e os leildes vao continuar até
o fim do governo. A preocupagio
maior é com a inflacdo, se vai cair mui-
to ou pouco. O crescimento vai conti-
nuar”, ressaltou o ministro.

REUNIAO DO G20. A 16° reunifio da ct-
pula do G20, grupo formado pelas
maiores economias do mundo, acon-
teceu nos dias 30 e 31 de outubro de
2021, em Roma, na Italia.

De acordo com o ministro Paulo
Guedes, a primeira grande preocupa-
cdo da comunidade internacional é a

Do ponto de vista da
Unido, ja estamos falando
em R$ 600 bilhdes em
contratos para
investimento, ou seja, as
coisas estao andando
» Paulo Guedes,
ministro da Economia

"

desigualdade no acesso a vacina. O
segundo grande problema ¢ a assi-
metria na recuperagdo econdmica,
alguns paises estdo mais rdpidos que
0s outros, alguns estdo ficando para
trds, com dificuldades, precisamos
ajudar, etc. E finalmente o terceiro
tema, as mudancas climdticas que
preocupam o mundo todo.

“O Brasil surpreendeu porque no
item vacina, vacinou muito mais que a
maior parte dos paises. No item recu-
peracdo econdmica, o Brasil estd cres-
cendo mais do que a média dos avan-
cados, e no item mudanca climdtica,
finalmente estamos nos posicionando
de forma a ter um protagonismo na
questdo”, assinalou o ministro.

Na ocasido, Guedes também con-
versou com a secretdria do Tesouro
americano, Janet Yellen, e com o se-
cretdrio geral da OCDE, Mathias
Cormann. “De certa forma, eles re-
conhecem que o Brasil ¢ uma econo-
mia importante, que merece entrar
para a OCDE. Do nosso lado, reco-
nheco que devemos cuidar de nosso

patrimoénio verde para ndo ficar a
margem do jogo”.

Dentro da recuperacio econdmica,
Guedes relembrou a reducgo da des-
pesa com a previdéncia, dos juros da
divida. O Brasil foi um dos paises que
mais gastaram na crise, mas fomos um
dos que menos se endividaram.

Na esteira dos precatdrios, o orca-
mento ¢ inexequivel sem essa PEC.
“Se aprovarmos a PEC dos precaté-
rios, tiramos por 10 anos esse assunto
da pauta”.

“Sobre o IPI, eu posso abaixar sem
pedir permissdo a ninguém”, pontuou.

IMPORTAGOES. Ao presidente da
Abring, Synésio Batista da Costa, cou-
be a funcdo de apresentar um relatdrio
de reunido realizada sobre a pauta das
importagdes com o secretdrio especial
de Produtividade, Emprego e Compe-
titividade, Carlos da Costa.

“No dia 5 de outubro, tratamos
sobre a pratica ilegal de importacdes,
o subfaturamento de importacdes ge-
rando PIBs fiscais de enorme monta,
o uso de elisdo fiscal por empresas,
que acaba reduzindo seu valor tribu-
tavel e, por ultimo, as plataformas de
e-commerce que criam uma compe-
ticdo muito desigual”, revelou. “O se-
cretdrio Costa designou um técnico,
que ird organizar uma reunido com os
representantes do setor industrial, no
Rio de Janeiro, no dia 23 de novem-
bro, para apresentarmos solugdes pa-
ra essas questoes”.

SEMICONDUTORES. O vice-presidente
da Anfavea, Antonio Sergio Martins,
falou sobre o que chamou de “meteo-
ro” dos semicondutores. “Neste ano,
vamos perder no Brasil pelo menos

300 mil carros por conta da falta de se-
micondutores. Estamos com uma
quantidade imensa de veiculos inaca-
bados nas fabricas”, disse. A sugestdo
de Martins, que foi aprovada por Gue-
des, é a vinda para o pais de algum
grande player que fabrique a peca para
suprir a demanda.

O presidente-executivo da ABI-
MAQ, José Velloso, acrescentou, a ti-
tulo de informac?o, que o ministro das
Comunicagdes, Fabio Faria, estd tra-
tando desse tema de trazer uma fabri-
ca de semicondutores para o pais. “Ele
esteve recentemente na Coreia e pa-
rece que tem mais de 10 empresas no
radar”, contou Velloso.

GREVE DO PORTO DE SANTOS. Em re-
lacdo a crise no Porto de Santos, se-
gundo o ministro Guedes, o que esta
por tras desse imbrdglio é o desejo
de privatizar o porto antes que ele
deteriore completamente. “E uma
guerra de sobrevivéncia. Ocorreram
muitos desfalques nos fundos de
pensdo dos trabalhadores e acho que
isso vai acabar sendo resolvido com
parte do dinheiro da privatizacio
sendo usada para repor essas per-
das”, frisou o politico.

CREDITO. Durante o encontro, José
Velloso enfatizou a importancia do
crédito para toda a industria, agricul-
tura, servi¢os, comércio e para todo o
pais. “Exatamente hd um ano, uma
pesquisa que nds fizemos mostrou
que 76% das maquinas e equipamen-
tos comprados no Brasil eram adqui-
ridos com recursos proprios. Agora, fi-
Zemos outra pesquisa e a situa¢do pio-
rou, hoje sdo 80%. Isso ndo existe em
nenhum lugar do mundo”.

Velloso também salientou o au-
mento dos spreads bancérios e das
taxas de juros que oneram demais o
crédito, principalmente para as pe-
quenas e médias empresas. “E preci-
so mudar a lei das TLPs (taxas de lon-
go prazo)”, assinalou.

DADOS CONJUNTURAIS DA INDUS-
TRIA. Segundo Velloso, a industria
teve crescimento de 31% nas expor-
tagdes e 37% no mercado interno, de
um ano para o outro. Para ele, a ex-
plicacdo é que o setor de mdquinas e
equipamentos compra maquindrio e
rapidamente aumenta a capacidade
produtiva. E, desde a crise fiscal de
2015, 0 setor caiu 40% e agora come-
caa crescer.

“As curvas de expectativa estdo
acima de 100%. No emprego, aumen-
tamos 15% o numero de vagas com
carteira assinada no setor este ano, o
que representas em torno de 75 mil
novos empregos. Para o ano que vem,
nds estamos prevendo um crescimen-
to de 10%, no entanto, o que pode pre-
judicar essa projecdo para 2022 ¢é a
questdo do crédito”, finalizou. m
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ABIMAQ incrementa relacionamentos
em missao empresarial prospectiva

Brasil-Emirados Arabes Unidos

A Expo, que esse ano aconteceu em Dubai, &€ um evento itinerante universal

que acontece em diferentes sedes em cada edi¢ao a cada cinco anos

articipar de uma missdo cujo objetivo seria

entender e captar melhores oportunida-

des de investimentos para os associados e
melhorar a interlocucdo com o governo, depu-
tados e outras liderancas empresariais foram os
principais elementos motivadores da participa-
¢do de José Velloso, presidente executivo da
ABIMAQ na maior missdo empresarial para o
mundo drabe.

O evento que comegou em primeiro de ou-
tubro deste ano e vai até 31 de marco de 2022,
reune 192 paises e atrai milhares de visitantes
de todo o mundo com o objetivo de explorar
ideias, inovagdes e avancos cientificos e tecno-
légicos. A missdo contou com a representacido
de praticamente todos os setores da CNI, que
coordenou a missdo brasileira, no periodo de 11
a20 de novembro. O setor de mdquinas e equi-
pamentos teve a participacdo de 21 liderancas,
representando 6% do total dos participantes.

Velloso participou do Invest in Brasil Forum
(Férum de Investimentos Brasil), evento que
aconteceu entre os dias 14 e 19 e teve como mis-
sdo a atra¢do de investimentos para o Brasil em
diversas dreas, em especial na industria que
contou com a presenca do Presidente da Repu-
blica Federativa do Brasil - Jair Messias Bolso-
naro, de oito ministros, presidente e diretoria
do BNDES (Banco Nacional de Desenvolvi-
mento) e de varios parlamentares, Senadores e
Deputados Federais.

Além de marcar o retorno de missdes de
promocdo ndo-virtuais, interrompidas pela
pandemia, a missdo ocorreu em meio a uma se-
mana de eventos que tiveram o Brasil como fo-
co no maior evento em curso no mundo. Paraa
CNI, o cendrio se mostrou estratégico para
apresentar seu trabalho de inteligéncia e pro-
mogio comercial para empresas de sua base e,
ainda, reforcar a defesa do conceito “industria
sustentavel”, trabalhado para a COP26.

g

\
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Da esquerda para a direita: Bruno Caldas Aranha - Diretor de

Crédito Produtivo e Socioambiental do BNDES; Fabio
Abrahao - Diretor de Concessdes e Privatizagoes do BNDES;
Gustavo Montezano - Presidente BNDES; José Velloso;
Bruno Laskowsky - Direto de Participa¢des, Mercado de
Capitais e Crédito Indireto do BNDES

e e it i |

ApexBrasil g

da CNI (ao lado), Augusto Pestana - presidente

da ApexBrasil, Carlos Melles — presidente do
SEBRAE, Hamad Buamim - presidente da Dubai
Chamber. Entre outros.

Nesse momento, Robson Andrade aproveitou pa-
ra destacar o papel estratégico da industria para de-
senvolvimento de um povo. De acordo com ele,
apostar no crescimento e fortalecimento da industria
¢ vital para o Brasil voltar a ter uma economia pros-
pera, para multiplicar emprego e renda.

E ele também ressaltou que a mudanca tecnol6-
gica e novos modelos de negécio trazem oportuni-
dades. Digitalizacdo, internet das coisas, comparti-
Ihamento, economias circular e de baixo carbono sdo
algumas das mudancas em curso. “a incorporagdo
dessas novas tecnologias possibilitard ganhos signi-
ficativos de produtividade, fundamentais para que a
industria brasileira alcance um novo patamar de
competitividade”, explicou.

Q bertura: Robson Braga de Andrade - presidente

» Palestra Magna: Michel Temer — Ex-presiden-
te do Brasil (ao lado).

Em seguida, teve uma sessao de varios “cases” de
investimentos exitosos no Brasil e em Dubai que se-
guiram at¢é o final do dia.
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» DIA15

o dia da Proclamac?o da Republica e coinci-

dindo com o Invest in Brasil Forum, a Expo
Dubeai fez diversas homenagens ao pais como has-
teamento da bandeira e a entonacgdo do Hino Na-
cional brasileiro @.

As apresentacdes do governo brasileiro em
busca de atragio de investimentos contaram com
o Embaixador Carlos Franca — Ministro de Rela-
cdes Exteriores, Robson Braga de Andrade, Ha-
mad Buamim e com o pronunciamento do presi-

Dia 15 de novembro, no Brasil, é comemorado

dente da Republica, Jair Bolsonaro. TN, N —— g f

» PAINEIS: ‘ = » Da esquerda para a direita: Ministro da

» Perspectivas da Economia Brasileira - Eco- i e ; Infraestrutura - Tarcisio de Freitas;
nomia brasileira e o novo ambiente de negdcios . = 7 Representante local; José Velloso - presidente
com Paulo Guedes - Ministro da Economia ®; ; N e executivo da ABIMAQ; Ministro de Minas e

———————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————— Energia - Bento Albuquerque

» Ambiente de Negdcios no Brasil - Oportu-
nidades de infraestrutura com Tarcisio de Freitas
— Ministro da Infraestrutura ©;

» DIA16 -
NETWORKING EMPRESARIAL

o terceiro dia houve um de-
N bate entre o Diretor de Edu-

cagdo e Tecnologia da CNI, o
Diretor de Negdcios da Apex-Bra-
sil, Representante da Camara de
Comércio Arabe-Brasileira e Re-
presentante da Dubai Chamber.
Havendo em seguida, seis painéis
setoriais.

As visitas técnicas iniciaram-se
no final deste dia e estenderam-se
até o dia 19.

Também estiveram presentes 0s
Deputados Federais da FPMAQ,
Newton Cardoso Jr., Marcel Van
Hatem e Marcelo Ramos.

Outra presenca importante, de
acordo com José Velloso, foi do vi-
ce-presidente do Senado, Senador
Veneziano Vital do Régo que acom-

» Panorama brasileiro do mercado de energia
- Oportunidades em Infraestrutura com Bento
Albuquerque - Ministro de Minas e Energia ©;

» Avangos da agricultura brasileira com Tereza
Cristina - Ministra da Agricultura, Pecudria e
Abastecimento @;

» Investimentos brasileiros em turismo -
Oportunidade para o mundo com Gilson Macha-
do Neto - Ministro do Turismo;

» Industria sustentavel com Robson Braga de
Andrade - Presidente da CNT;
~ » O papel do BNDES no desenvolvimento da
economia brasileira com Gustavo Montezano -
Presidente do BNDES;

» O Banco dos BRICS e as dreas de cooperagio
com Marcos Troyjo — Presidente do New Bank
Development (NDB);

» Augusto Pestana - Presidente da Apex-Bra- » Senadora Soraya Thronick, José Velloso e Senador | panhou todo o Férum.
sil, com palavras de encerramento. Roberto Rocha, relator da PEC 110.

—d
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ABIMAQ leva necessidade de investimento e altos custos
de financiamento ao 8° Congresso Brasileiro de Fertilizantes

José Velloso, presidente executivo da ABIMAQ, participou do terceiro painel, com o tema Logistica
e Infraestrutura como Desenvolvimento do Agro Brasileiro.

ciagdo Nacional para Difusio
de Adubos), o evento online
foi realizado em 23 de novembro.

“O Brasil hoje soma 1.247 empre-
sas fabricantes de mdquinas agrico-
las, setor que deve faturar este ano
cerca de R$ 40 bilhdes, com U$ 1 bi-
lhdo de exportacio, o que represen-
ta aproximadamente 14% da produ-
cdo total, enquanto o setor de md-
quinas como um todo produz hoje
R$ 220 bilhGes. N6s ndo temos gar-
galos e nds estamos com uma utili-
zagdo de nossas fdbricas na ordem
de 75%”, ou seja, € um setor que
tem uma participacdo muito grande
no consumo aparente brasileiro de
mdaquinas e equipamentos”, assim
Velloso iniciou a sua participacdo
no 3° painel do 8° Congresso Brasi-
leiro de Fertilizantes, promovido
pela ANDA.

“Uma questdo que trazemos
também ¢é o aumento da produtivi-
dade no campo, a questio da conec-
tividade, a necessidade de diminui-
cdo do custo para o trabalhador.
Qualquer grande mdquina hoje estd
ligada em rede, com internet das
coisas, inteligéncia artificial, e tra-
balhando em nuvem, e com isso, es-
sas tecnologias da industria 4.0 po-
dem até diminuir e melhorar a pro-
dutividade do uso do fertilizante e
do uso do adubo e de qualquer ou-
tro insumo que possa ser utilizado
na agricultura”, completou.

Velloso ressaltou ainda o fato de
o Brasil ainda estar muito deficiente
em termos de infraestrutura, e en-
fatizou que o Ministério da Infraes-
trutura vem trabalhando no cami-
nho certo no aumento dos leildes,
no aumento das concessoes publi-
cas, mas olhando o ranking mundial
de logistica, o Brasil ainda estd mui-
to aquém do que precisa chegar. Es-
tamos no caminho correto, estamos
fazendo a licdo de casa, mas ainda é
problema muito grave a questdo da
infraestrutura”, explicou.

Promovido pela ANDA (Asso-

ABERTURA. A abertura foi feita por
Eduardo de Souza Monteiro - Pre-
sidente do Conselho de Administra-
cdo da ANDA e Tereza Cristina —
Ministra da Agricultura, Pecudria e
Abastecimento. O evento contou
com trés painéis, sendo o primeiro:
Mercado Brasileiro e Mundial de
Fertilizantes com a coordenacio de

JOSE VELLOSO
[ [T Q

Corrine Ricard - Sénior VP e Presi-
dente da Mosaic Fertilizantes e a pa-
lestra de Alzbeta Klein - CEO e Di-
retora Geral da International Ferti-
lizer Association - IFA, Carlos Cogo
- Consultor em Agronegdcio - fun-
dador da Cogo Inteligéncia em
Agronegocio e Kauanna Navarro -
Jornalista especializada em agrone-
gbcios da Argus Media Brasil como
debatedores e William Waack - Jor-
nalista como moderador.

Na sequéncia, “A Economia no
Brasil e as Expectativas para o Agro-
negocio” contou com a palestra de
Marcos Jank — coordenador do Cen-
tro Insper Agro Global, e coordena-
¢do de Olaf Hektoen - presidente da
Yara Fertilizantes Brasil. Guilherme
Bastos Filho - Secretdrio de Politica
Agricola do Ministério da Agricultu-
ra, Pecudria e Abastecimento e Mar-
cello Brito, Presidente do Conselho
Diretor da ABAG — Associacdo Bra-
sileira do Agronegdcio.

O terceiro painel teve como tema
“Logistica e Infraestrutura como
Desenvolvimento do Agro Brasilei-
ro” com a coordenacdo de Lieven
Cooreman - CEO da EuroChem
Fertilizantes Tocantins, “participa-
cdo de José Velloso e do ex-Minis-
tro Roberto Rodrigues - coordena-
dor do FGA Agro como debatedores.

NECESSIDADE DE INVESTIMENTO.
Durante a realizacgo dos debates fi-
cou claro que o poder publico brasi-
leiro perdeu a capacidade de inves-
tir e Velloso enfatizou a necessidade
do Brasil ter um crescimento sus-
tentével. “Para isso — argumentou -
precisava ter um investimento na
Formagdo Bruta de Capital Fixo da
ordem de 23, 24 ou 25% do PIB to-

“Consideramos que
ndo tem nada mais
importante no Brasil hoje
do que uma reforma
tributaria que traga mais
justica tributaria entre
0S agentes econdmicos
e que traga simplificacao,
bem como seguranga
juridica, no entanto,
nos temos ainda alguns
nos gordios, principalmente
em taxa de investimento e
custo do crédito no Brasil,
que sdo muito altos”

» José Velloso,
presidente executivo da

ABIMAQ

dos os anos e sabemos que a FBCF
no Brasil despencou com a crise fis-
cal de 2015 e nés ficamos de 2015 a
2020 na faixa de 16% do PIB, o que
nao repde a depreciacdo dos ativos,
ou seja, o Brasil entrou numa zona
de sucateamento nesse periodo. A
partir dai comecou a subir e deve-
mos terminar o ano com uma Taxa
de 19% do PIB em investimentos.
Ainda ¢ uma taxa baixa para um pais

como o Brasil que quer crescer a ta-
xas de 3 a 4% ao ano”.

Em relacdo a infraestrutura, Vel-
loso considera que hd um consenso
que o Brasil precisaria investir de 4
a 5% do PIB nessa drea, enquanto
hoje o governo investe apenas 1,8%.
Assim, esse investimento, de acordo
com ele, precisaria ser feito pela ini-
ciativa privada, com atragdo de capi-
tal externo, com a ajuda do mercado
financeiro e debéntures para infra-
estrutura. “O nosso governo, 0s Nos-
sos investidores, eles jd atentaram
para isso, no entanto, os numeros
ainda s@o muito baixos”, explica.

De outro lado, de acordo com
Velloso, outro problema ¢ a questio
do financiamento para o investi-
mento no Brasil. Com os bancos pri-
vados, no mercado livre de investi-
mentos, quando o investidor vai
comprar uma maquina,e ele quer
um prazo de § a 10 anos para pagar
a maquina, o que ¢ uma coisa nor-
mal no mundo inteiro, no Brasil es-
tamos com taxas de juros de 18 a
20%. Imagine quem vai fazer um in-
vestimento para pagar esse valor. E
o problema ¢ a falta de concorrén-
cia, temos um mercado concentra-
do, com pouca concorréncia e sem
muitas opgdes para o investidor.

“Sé para se ter uma ideia - argu-
menta - 80% das mdquinas comer-
cializadas no Brasil em 2021 tiveram
a compra efetuada com capital pré-
prio. E esse se constitui um dos nds
gordios enfrentados pelo setor.
Concordo com o ministro Roberto
Rodrigues que o caminho importan-
te para resolver esse tipo de proble-
ma sdo as reformas, o Brasil tem ca-
minhado nos marcos regulatorios,
com chance de melhorar o Custo
Brasil. E nds temos que trabalhar
também a questfio da seguranca ju-
ridica, e as reformas”.

Dentro do debate ficou claro
que a Reforma Tributdria ¢ funda-
mental para o setor industrial.
“Consideramos que nio tem nada
mais importante no Brasil hoje do
que uma reforma tributdria que tra-
ga mais justica tributdria entre os
agentes econdmicos e que traga
simplifica¢do, bem como seguran-
ca juridica, no entanto, nés temos
ainda alguns nos gérdios, principal-
mente em taxa de investimento e
custo do crédito no Brasil, que sdo
muito altos”, concluiu. m
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ABIMAQ mantém um alto indice de satisfacao do seu associado

Pesquisa realizada no universo de
associadas da entidade, contou
com a participacao de 387
empresas do setor de maquinas e
equipamentos

m 2021, pelo terceiro ano consecutivo, a ABI-

MAQ (Associacgo Brasileira da Industria de Ma-

quinas e Equipamentos) realizou uma pesquisa
quantitativa de modo a dar voz as necessidades e su-
gestdes de seus associados e também avaliar o nivel
de satisfacdo com os servicos prestados.

Em parceria com uma empresa especializada em
pesquisa, foi utilizada a metodologia NPS (Net Pro-
moter Score), que avalia o grau de fidelidade de todos
os petfis de clientes. Trate-se de um modelo que se
tornou referéncia internacional em pesquisas de leal-
dade a marca.

Uma pontuacdo de NPS considerada excelente
varia entre 75 e 100. No ano de 2021, a ABIMAQ ob-
teve o total de 81 pontos, o que reflete a melhoria da
satisfacdo com a qualidade dos servigos, e um au-
mento de 9 pontos na comparagao Com o ano passa-
do (2020 - 72 pontos), superando amplamente o0s 56
pontos obtidos em 2019.

A andlise dos resultados divide os associados res-
pondentes em 3 categorias de acordo com as notas
usadas para avaliar a ABIMAQ: promotores, neutros
ou detratores. Foi alcancado um total de 82,7% de
promotores, ou seja, empresas que deram notas 9 ou

GRAU FIDELIDADE
M Detratores B Neutros M Promotores
1,9%

15,5%

NPS 2021

81

82,7%

NPS
2019

56

10. Paraa composi¢io do valor final, sdo desconside-
rados os detratores que representaram 1,9%. Por isso,
a associac¢do ficou com um NPS de 81.

O elevado indice de notas altas foi justificado por
alguns fatores, dentre os quais se destacam a repre-
sentatividade da entidade e a qualidade do atendi-
mento/equipe. Isso pode ser comprovado nos depoi-
mentos a seguir.

“Sdo varios motivos (para a nota alta), desde
atendimento pronto e eficiente, e disponibiliza-
cdo de informacdes e suporte, até a credibilidade
da entidade”.

“Através da associagdo ABIMAQ temos repre-
sentatividade perante aos diversos érgdos de rela-
cionamento (governamental, feiras e eventos, etc).
Também a ABIMAQ nos oferece informacdes de
qualidade através das assessorias e dos eventos rea-
lizados periodicamente”.

Essas foram apenas algumas das respostas dos
associados que participaram da pesquisa de atendi-
mento em 2021. Lariza Pio, gerente divisional de
marketing e eventos informou que “o indice de sa-
tisfagdo geral com a ABIMAQ também superou os
anos anteriores. A média das notas de que era de 8,2
em 2019, saltou para 8,8 em 2020 e atingiu seu maior
nivel em 2021, com total de 8,9”.

O NPS e o indice de satisfacio geral sugerem que
a associagdo estd em crescente no conceito dos as-
sociados, tanto em qualidade dos servicos prestados,
quanto em oferta. A ABIMAQ continua empenhada
em sustentar e ampliar a performance para os proxi-
mos anos, mantendo um grau elevado de exigéncia
e profissionalismo em todas as suas a¢des em prol
do setor e da industria brasileira.m

Conexao ABIMAQ: depoimentos ressaltam a importancia do associativismo

O encontro teve como
objetivo humanizar a
relacdo da ABIMAQ com
0s associados,
estreitando esse vinculo
em busca de solucao
para as principais
dificuldades enfrentadas
pelo setor.

k& relacdo entre a nossa em-
presa e a ABIMAQ soma

ais de 10 anos. No caso da

Volvo a empresa ndo seria nada se
ndo fosse esse programa estatistico
da ABIMAQ em que conseguimos de
fato conhecer um pouco mais o mer-
cado para programagdo das nossas
atividades. E extremamente relevante
para nés”, esse depoimento de Clau-
demir Beneli - Marketing Intelligence
Analyst da Volvo retrata uma postura
dos associados em relacdo ao papel
da ABIMAQ no dia a dia das empre-

sas no evento realizado sob a forma
virtual em 09 de novembro que con-
tou com a participacio de José Vello-
so, presidente executivo e diretores
da entidade.

Na oportunidade, Velloso desta-
cou a importancia desses encontros
e o trabalho que tem sido feito pela
casa no sentido de agregar servicos
prestados aos associados. “Temos fei-
to muito trabalho de inteligéncia de
mercado, ndo s6 mercado para ven-
der nossos produtos, mas também de
aquisicdo de insumos”, uma vez que
detectamos essa dificuldade no se-
tor”, explicou

Para Velloso, essa “conexdo” aju-
da na comunicagio e conhecimento
sobre os servicos e beneficios. “Nada
melhor do que aprender ou ter cién-
cia de algo pelo exemplo. Vamos con-
tinuar com a agenda desses encon-
tros para conectar os nossos associa-
dos”, destacou.

Lucas Lima - responsdvel pela
area de Marketing da empresa Plumes
ressaltou que a parceria com a ABI-
MAQ tem sido muito relevante para a
empresa. “Por estarmos nesse ecos-
sistema, a parceria tem sido muito va-

lorosa e acredito que outras empresas
de tecnologia também possam se be-
neficiar de uma ligacdo como ¢ a ofe-
recida pela ABIMAQ aos associados,
como no caso da Plumes”.

Thais Celant — Analista de expor-
tacdo na ROBOPAC Brasill - falou so-
bre a importancia do relacionamento
entre as empresas. “Nosso relaciona-
mento com a ABIMAQ sempre foi
muito proximo, a associagéio sempre
foi muito parceira e sempre nos auxi-
liou de uma forma que facilita a nossa
rotina comercial”.

Mariana Bacarin - Gerente Sr.
Global de Comunicacdo, Branding
e Public Affairs na Nidec Global
Appliance exp0s que a relacdo da
empresa com a ABIMAQ tem uma
parceria de mais de 15 anos. “Para
mim ¢ um claro indicador da rele-
vancia que vemos na associacéo e o
quanto ela agrega valor para o nos-
so negocio e para nossa drea de re-
lacdes institucionais”.

Petra Grieffenhagen - Gerente
Comercial na SKA, revelou que SKA
tem uma parceria com a ABIMAQ
em que todos os associados da enti-
dade tém 25% de desconto da com-

pra da licenca de solidworks.

Antonio Castro - Administrador
Pessoal na Sollus Mecanizacdo Agri-
cola Ltda., revelou que a empresa ¢
associada da ABIMAQ desde 2001.
“Sdo 20 anos trabalhando com a en-
tidade e eu gostaria de agradecer por
esse apoio e colaboracdo. Para nds
que somos do departamento pessoal
existe muita inseguranga e af é que
entra o trabalho da ABIMAQ, a
orientacdio de como fazer, entdo sou
grato por essa parceria”.

Armando Aquino - Diretor na
Varpe Comentou sobre a relacdo sa-
lutar que a empresa tem com as equi-
pes da ABIMAQ e os 13 anos de asso-
ciativismo. “E como se a entidade fi-
zesse parte da nossa empresa, iSso
motiva! Eu tenho sempre motivado
nossa estrutura”.

Velloso finalizou o encontro falan-
do sobre o respeito a igualdade de di-
reitos e equidade, conceito chave da
ABIMAQ frente aos colaboradores e
associados . “Aqui ndo tem carteirada
e nfo tem sobrenome, ndo tem em-
presa grande e nfio tem empresa pe-
quena. Aqui tem associado da ABI-
MAQ?”, finalizou.m
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Forum do Mercado Brasileiro de Energia da ABIMAQ
debateu oportunidades de fornecimento para a industria
de maquinas e equipamentos

O objetivo foi promover o desenvolvimento das cadeias industriais para a gerac¢ao, distribuicao e consumo
de energia com destaque para a transicao energética

A ABIMAQ trata de
todas as fontes de energia
e vem mostrando para
seus associados que esta
na dianteira quando se fala
no debate brasileiro
sobre as fontes energéticas
da nossa matriz”.

» Joseé Velloso,
presidente executivo da
ABIMAQ em inicio ao forum,
realizado em 24 de novembro,
em formato online.

» MARCOS PEREZ
Superintendente de Mercado
Interno da ABIMAQ disse
que este evento organizado
pela entidade tem como pro-
posito colocar no centro do
debate, o fornecimento de sis-
temas de maquinas e equipamen-
tos para toda a cadeia de geracdo de
energia desde a formac@o na sua base, a distri-
buigdo e o seu consumo.

» ALBERTO MACHADO
Diretor Executivo nas dreas de Pe-
tréleo, Gds Natural, Bioenergia,
Petroquimica e Hidrogénio da
ABIMAQ apresentou a visdo geral
do mercado energético e frisou
/ »  que hoje, 0o mundo estd numa fase
de transicgo entre energias derivadas
de combustiveis fosseis para combustiveis ou

energias renovaveis.

Alberto informou que o Brasil é o 6° produtor
mundial de uranio e em 2019 chegou a 72 posicio
no ranking mundial do Conselho Global de Energia
Edlica, sendo que até 2012 ocupava a 152 posi¢ao, is-
so sem considerar offshores em projeto. Alberto ex-
pos ainda, que o pafs ocupa a segunda posicdo em
produgio mundial de biocombustiveis com 21,375t.,
em primeiro lugar estd os EUA, com 38.088t.

De acordo com Alberto, o lixo também pode
ser uma fonte importante de energia. “O Brasil
produz 1 quilo de lixo por pessoa, chegando a

RANKING MUNDIAL DE ENERGIA

7 6 2°

Energia Uranio Bio-
Edlica combustiveis
ENERGIA RENOVAVEL

17%

Mundo Brasil

p

atingir 379 quilos por pessoa/ano. J4 os EUA pro-
duzem dois quilos por dia, chegando a 773 quilos
por pessoa/ano”, completou.

Segundo o site Wordmeter, atualizado em tem-
po real, os dados estatisticos mostram que o mundo
hoje tem 17% de energia renovavel e o Brasil estd na
faixa de quase 50%, o que coloca o pais numa con-
di¢do importante.

Para Alberto, a condicdo estd favordvel ao Brasil.
“Nos temos todas as oportunidades, todo o poten-
cial para entrarmos com o pé direito nesta transi-
cdo energética”.

» ESTELA TESTA

Presidente do SINDESAM, apre-
sentou a geracdo de energia por
meio de residuos sélidos e desta-
cou que o Brasil tem o dominio
desta tecnologia presente em di-
versos locais no mundo. Tendo co-
mo principal, a tecnologia de incinera-

cdo (tecnologia que pode ser utilizada para o pro-
cessamento de residuos como: lama, lixo hospitalar,
sucatas metalicas, residuos de producdo de alumi-
nio e outros metais).

Velloso lembrou que a ABIMAQ criou, no ano
passado, uma coalizdo com outras entidades de
classe representada por Estela, que estdo trabalhan-
do para acabar com os lixdes a céu aberto.

» MARCELO VENEROSO

Presidente do Conselho do Hi-
drogeénio, falou sobre a ener-
gia proveniente do elemento
quimico e afirmou que o Bra-
sil j4 entrou na era do hidroge-
nio e destacou ainda, que o HI-
DROGENIO VERDE (tecnologia
na producdo de energia 100% limpa), jd es-
td no Brasil ha muito tempo, mas somente final de
2020 e come¢o de 2021 0 assunto tomou corpo no
pais. “Estamos somente come¢ando, mas o poten-

cial é enorme! Tem muita coisa para vir”.

» ROBERTO VEIGA
Presidente do Conselho de Ener-
gia Edlica e do Grupo de Trabalho
de Energia Solar da ABIMAQ
completou o tema falando sobre
a integracfio da energia edlica e ‘
solar fotovoltaica na cadeia produ-
tiva do hidrogénio.
Veiga destacou a ligaco da energia ed-
lica, principalmente a offshore, na produgio do hi-
drogenio verde. Segundo Veiga, existe um movi-
mento muito grande no estado Ceara para desen-
volver essa tecnologia, e a oportunidade de entre-
lacar os dois setores ¢ alta, principalmente no Brasil.




Para Veiga, a oportunidade de entrelacar os dois se-
tores é muito grande, e deve tentar um processo de con-
teinerizacdo do hidrogénio para a exportacéo como fon-
te de geracdo de energia a paises que ndo possuem uma
matriz energética como a brasileira. “A matriz energé-
tica brasileira é quase que totalmente renovavel”, com-
pletou Veiga.

» IDARILHO NASCIMENTO
Presidente do Conselho de Oleo e Gas
da ABIMAQ), trouxe o conhecimento
sobre 6leo e gds e gds natural. Segun-
do ele, o mundo estd passando real-
mente por uma transicfo energética e
cada vez mais hd busca e necessidade de
uma matriz mais limpa com menor emis-
sdo de carbono e afirmou: “O Brasil tem uma matriz
energética em torno de 50% de fontes renovaveis”.

» BRUNO GALHARDO

Presidente da CSENO (Camara Setorial de
Equipamento Naval e Offshore), falou sobre
o0s equipamentos navais offshore presentes no
contexto de transicdo energética. A chance de

termos conversdes de embarcacdes e futuro o
préximo e que traga negécios para o Brasil e mui- =
to relevante. Segundo ele, a Marinha lancard em breve

o primeiro motor movido a energia nuclear. “Este é um co-
nhecimento nacional iniciado na drea militar e que tera re-
percussdo para diversos outros segmentos no futuro”, co-
locou Bruno.

» BRUNO RosAs
Presidente da CSMEPS, camara que trata
dos postos e servicos trouxe a visdo da
ABIMAQ nesta questdo do abastecimen-
to dos combustiveis. Segundo ele, um
dado de mercado mostra que hd uma ex-
pectativa que 21% dos veiculos vendidos no
Brasil em 2035 sejam 100% elétricos.

» REINALDO SARQUEZ

Presidente da CSMGG (Camara Setorial de
Motores e Grupos Geradores), colocou que 0s
grupos geradores s30 uma importante matriz
para complementar a disponibilidade geral de
energia do Brasil. “Creio que isso mostra o
qudo importante ¢ e ainda serd o nosso grupo
gerador”, completou.

» WAGNER SETTI
Presidente da CSPEP (Camara Setorial
de Projetos e Equipamentos Pesados),
trouxe ao debate, a divisdo da transicao
energética que segundo ele, é dividida
em 3D: Descarbonizacio (movimento de
transicdo de combustiveis fosseis para re-
novaveis), Descentralizacdo (levar a geracdo
mais préxima do consumidor), e a Digitaliza¢do (conjunto
de tecnologias digitais que facilitam a transicdo energética
e a torna mais inteligente). “Esses 3D’s fazem parte da
transicdo energética e valem para tudo que temos discuti-
do em termos de mercado de energia”, confirmou Setti.

Para Velloso, isso ¢ somente o pontapé inicial e a ABI-
MAQ dara continuidade a esse tema em 2022 com Nnovos
debates por sub-segmentos de fontes de energia por Ca-
maras Setoriais e Conselhos de Mercado. “A grande van-
tagem do pais e a dos associados da ABIMAQ ¢ que a en-
tidade estd presente em todas as fontes de energia, e tem
muito a colaborar com os associados para gerar oportuni-
dades de fornecimento de equipamentos”.m
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ABIMAQ promove webinar
sobre Usinagem Conectada

O objetivo foi ajudar a entender como o fabricante de
maquinas e equipamentos pode tornar a opera¢ao

mais eficiente.

tuito foi transmitido ao vivo pe-
lo canal da ABIMAQ no Youtube
no dia 19, e apresentado por Bruno
Gellert, vice-coordenador do Grupo
de Trabalho de Manufatura Avancada
da ABIMAQ e fundador da Peedustry.

A Usinagem Conectada ¢ usada
por empresas que usinam itens sob
demanda em baixo volume e que es-
tdo optando pela reducdo de suas
operagdes fabris. O evento trouxe al-
gumas solucdes digitais que ja estdo
presentes no dia a dia e que talvez
grande parte da populacdio ainda nido
tenha percebido, como os aplicati-
vos de restaurantes que teve um
grande aumento devido a pandemia
causada pelo novo Coronavirus. Ou-
tro exemplo sdo os aplicativos de
transportes. “A pandemia acelerou a
adocdo de ferramentas digitais”,
completou Bruno.

Bruno apresentou o grafico Smile
Curve “Curva do Sorriso” - processo
em que a manufatura agrega menos
valor ao produto. Esta ¢ uma inter-
pretacdo grafica proposta por uma
equipe de Tecnologia em meados da
década de 90 e que se espalhou por
varias indudstrias. “A manufatura se
tornou comodities ao longo dos anos
devido a melhoria do processo de
produgio”, acescentou.

Para Bruno, Usinagem conectada
¢ uma ferramenta digital que traz va-
lor para uma tendéncia com foco no
Core Business - “Negécio principal”.
Por este meio, muitas empresas estao

Evento online e totalmente gra-

“Aideia & uma ferramenta
digital para ndo precisar
gastar em processos
que agregam menos valor
para a empresa”

» Bruno Gellert

"

conseguindo melhorar, além da sua
produtividade, o seu faturamento.
Ainda de acordo com ele, entre as
caracteristicas dessa Usinagem Co-
nectada estdo: gestdo centralizada de
todas as etapas de compra e venda de
pecas usinadas; fim das disparidades
de orcamentos/cota¢des; ampliacdo
de carteira de pedidos, acompanha-
mento do projeto de ponta a ponta;
mais tempo para gerenciar a produ-
cdo e garantia de qualidade na pres-
tacdo de servico. “A ideia é uma fer-
ramenta digital para ndo precisar gas-
tar em processos que agregam menos
valor para a empresa”, finalizou. m

“CURVA DO SORRISO” OU SMILE CURVE

Alto A Pesquisa,
desenvolvimento
e inovagao

Design e
projetos

Valor agregado

Manufatura

Branding,
marketing
e vendas

-

Cadeia de valor

y

Mercado

Confira a tendéncia de otimizar e terceirizar a produgao
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Perspectivas do mercado de a¢o sao tratadas em
reuniao do conselho de metalurgia e mineragao

Visdo de mercado e as perspectivas de A¢os e Minério em 2022 foram debatidos no encontro que aconteceu
de forma online, no dia 17 de novembro.

lho de Metalurgia e Mineragdo iniciou a reu-

iflo fazendo uma homenagem pdéstuma ao Sr.

Xavier de Brito que faleceu em 06/11 e deixou um

grande legado na ABIMAQ onde foi fundador do
Conselho e atuou como conselheiro da entidade.

R}:odrigo Franceschini - presidente do Conse-

VISAO DO MERCADO. José Guerra - especialista de
precos da Platts, agéncia de precificacdo de com-
modities global, frisou a alta volatilidade de precos
do minério de ferro em que houve uma alta de pre-
cos sustentada no minério de ferro desde o segundo
trimestre de 2020 até o meio deste ano e chegou a
bater uma alta histérica no meio do caminho se-
guindo em queda apds essa alta por todo o segundo
semestre de 2021.

Segundo Guerra, essa queda efetiva pode ocor-
rer devido a entrada de importados, a demanda dos
portos, o imposto de importacdo e os volumes de
materiais parados nos portos.

Carlos Jorge Loureiro - (INDA - Instituto Na-
cional dos Distribuidores de A¢o), enfatizou que
os importadores que possuem material parado
nos portos, por um lado estio sendo penalizados
pelo custo desta armazenagem, mas que por ou-
tro lado os precos das usinas em relacdo aos gran-
deslotes, j4 cafram cerca de 15% em relagéo ao pi-
co. “Atualmente n#o existe nenhum produto pla-
no comum que as usinas nfo estejam com sobra
para entrega”, concluiu.

Loureiro salientou também que o mercado de
aco plano comum teve seu preco derrubado em tor-
no de 25% a menos em comparacgo a 3 ou 4 meses
atrds e que materiais parados nos portos significa
que o mercado estd sobre forte pressdo de precos,
impedindo o importador de aco de nacionalizar este
material, pois isto aumenta o seu custo.

PERSPECTIVAS DE AGOS E MINERIO EM 2022. Car-
los Homero Dornelles - (Dornelles Consultoria),
iniciou sua apresentacdo com uma reflexdo, e levan-
tou a questdo: serei otimista para 0 ano que vem ou
serei pessimista para o que nés vemos?

CAMATRU

S L}
Carlos Trubbianelli

1] 0
,
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Dornelles explicou que no Brasil, os precos do
aco deste ano mantém tendéncia de queda, redu-
¢do do consumo de aco, recomposi¢do de esto-
ques dos distribuidores e importacdes de produ-
tos siderudrgicos acima dos registros dos ultimos
trés anos.

Na China, o governo estd impondo forte redu-
cdo da produgdo do aco com o objetivo de reduzir
producdo e consumo de carvio. Existe controle de
energia elétrica, definiu que a prioridade no uso
do carvdo € para geracdo de energia e tem reducdo
interna de demanda de aco no pais comecou a re-
duzir os precos localmente no pais asidtico.

Nos EUA, os pregos estdo subindo fortemente
desde o 2° semestre/2020, nas ultimas semanas

e

houve uma estabilidade que podera se reverter em
pequena queda e caso os precos das China confir-
mem tendencia de aumento podera reverter a es-
tabilidade tempordria.

Assim como nos EUA, os paises da Europa es-
tdo com menor ritmo de producgo industrial tam-
bém afetada pela falta de chips, provocando redu-
¢do no consumo de aco e queda de precos.

“Nés ndo temos certeza de como se compor-
tard a economia no ano de 2022, mas nds temos
uma certeza de que um grande nimero de paises
estd fortemente endividado como Brasil, EUA, Ca-
nadd, Europa... e isso traz problemas, pois nfo sa-
bemos exatamente como vao se comportar as eco-
nomias de cada pais”, destacou Dornelles. m

ABIMAQ lamenta o falecimento de Au-

gusto Paulo Xavier de Brito no dia 06
de novembro, aos 87 anos.

Xavier de Brito, como era carinhosamen-
te conhecido atuou na ABIMAQ como Con-

Nota de pesar

selheiro e foi 0 primeiro presidente do Con-
selho de Metalurgia e Mineracao da entidade
por sete anos consecutivos. Também foi pre-
sidente da Prensas Schuler durante 22 anos.

Aindustria perde um grande nome que

fez parte de toda uma histéria e Xavier,
com certeza deixara saudades a quem te-
ve 0 privilégio de conviver com ele.

A ABIMAQ expressa suas condoléncias
a familia e amigos. m
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Rodrigo Franceschini é reeleito
presidente da CSCM para o biénio

2021/2023

Engenheiro Naval e MSc pela USP, MBA em Economia pela FIPE e especializagao por
Harvard (OPM-Key Executive), Rodrigo atua em Bens de Capital desde 1998 e é
atualmente CEO da SEMCO TECNOLOGIA EM PROCESSOS LTDA. Em entrevista ao
Informagq, ele ressalta a importancia do trabalho conjunto com as associadas da CSCM
para fortalecer a cadeia de Cimento e Minerag¢ao. Confira a seguir:

Como analisa o atual momento do segmento de
Cimento e Minera¢ao?

O segmento de Mineracdo vive um bom mo-
mento, hd importantes projetos em andamento
€ previstos para os proximos anos. A valorizagdo
dos commodities vem fazendo com que inves-
timentos sejam retomados ndo s6 nos ja tradi-
cionais segmentos de minério de ferro e ouro,
mas também outros minérios como niquel, zin-
co, cobre, vanadio, niébio e outros. O governo
federal, através do MME, determinou e publi-
cou em 2021 a lista dos minerais considerados
estratégicos para o Brasil, onde constam tam-
bém a grafita, o potdssio, terras raras, e varios
outros. Esta diversificacdo é fundamental para
que o setor consiga se perenizar equilibrando
os picos e vales que cada um pode sofrer ao lon-
go do tempo. Em 2020 o valor da producgo mi-
neral brasileira cresceu 36%, e nos primeiros 8
meses de 2021 houve crescimento de 112% sobre
mesmo periodo de 2020. A questdo cambial
também exerceu forte pressdo positiva para as
exportacgdes do setor. O segmento de Cimento
vem se recuperando também, e desde 2020
mostra um crescimento modesto, mas conti-
nuo, reflexo imediato da atual recuperacgo e re-
tomada da construcgo civil e obras de infraes-
trutura. Ressalvadas as eventuais turbuléncias
que podem acontecer em 2022 durante a cam-
panha eleitoral, acreditamos que ambos os seg-
mentos terdo um bom futuro pela frente.

Quais principais desafios para o setor?

O setor de equipamentos para Cimento e Mine-
ragdo tem varios desafios, dentre eles podemos
citar a sazonalidade nos investimentos dos
clientes, a concorréncia com equipamentos im-
portados e as dificuldades estruturais do Brasil,
tais como a complexidade e cargas tributdrias,
burocracias etc. O setor também tem o desafio
de acompanhar as novas demandas das minera-
doras no que tange ao aumento de eficiéncia em
seus processos, bem como a possibilidade de
operacdo e monitoramento remoto, digitaliza-
cdo e eletrificaciio de processos, e a constante
busca por equipamentos que propiciem uma mi-
neracdo mais sustentdvel, com menos utilizagdo
de recursos hidricos e energéticos, bem como o
tratamento de rejeitos de forma segura.

Como a camara pretende atuar para enfrentar es-
ses obstaculos?
As empresas que integram a Camara tendem a

continuar investindo em tecnologia e desen-
volvimento de novos equipamentos e proces-
sos. A automatizacdo e o uso de ferramentas
para monitoramento e controle remoto tam-
bém se tornaram fundamentais e diferenciais
para os fornecimentos e relacionamento com
os clientes. A Camara pretende também se an-
tecipar aos movimentos do mercado, este ¢ o
motivo de estarmos sempre convidando os
clientes, as engenharias e outras entidades do
setor para nossas reunides regulares.

Quais sdo as perspectivas para préximo ano e
para biénio 2021-2023?

As perspectivas para os proximos anos sio
muito boas, hd varios projetos anunciados, em
andamento e previstos para iniciar entre 2021
e 2025. O total de investimentos previstos se-
gundo o IBRAM pode chegar a quase 40 bi-
lhdes de dolares, onde aprox. 47% ja estd em
execucdo e os demais 53% estdo programados.
Este montante vem crescendo desde 2019,
apds termos passado por um hiato bastante
profundo no segmento de mineracdo. Obvia-
mente apenas parte destes numeros serdo di-
recionados a mdquinas e equipamentos, ¢ di-
ficil saber exatamente, mas estima-se algo en-
tre 15% e 25%, o que ja ¢ também um nimero
bastante expressivo. H4 investimentos previs-
tos nas grandes mineradoras (ex: VALE, An-
gloAmerican, Anglogold, etc) e também nas de
porte médio e pequeno. H4 um forte anseio e
movimento de abertura de capitais de minera-
doras brasileiras na Bolsa de Valores do Brasil,
e também em bolsas no exterior. Isto é um fe-
nomeno importantissimo e que tem o poten-
cial de movimentar o mercado de forma mais
acelerada e agressiva. Neste més teremos tam-
bém o resultado alcangado pelo Grupo de Tra-
balho da Mineracgdo no congresso, que fard
uma atualizac8o nas regras e no cédigo de mi-
neracdo vigente. Espera-se que muitas destas
atualizacOes poderdo ser benéficas ao setor,
garantindo maior viabilidade e seguranca juri-
dica para as mineradoras e para os investido-
res, reduzindo burocracias, garantindo as
questdes ambientais e, de alguma forma, com-
batendo mineracdes e garimpos ilegais. A ABI-
MAQ deu sua colaboracgio ao GT através de
participacéio em audiéncia publica no inicio de
novembro. Ou seja, a Mineracgo atravessa um
novo ciclo virtuoso de crescimento, a Recupe-
racdo economica mundial pés-pandemia e a

reducgio emissdes carbono devem puxar con-
sumo de alguns minerais. Quem estiver prepa-
rado para isso, se fortalecerd muito.

Quais agdes pretende realizar no biénio
2021-2023 em prol das associadas?

Tem um plano de trabalho?

Sim, j4 haviamos tracado um plano de traba-
lho no inicio da primeira gestdo, este plano
vem sendo cumprido dentro do possivel (a
pandemia atrapalhou um pouco, pois previa-
mos a realizacdo de um workshop, que infeliz-
mente nio pode ser realizado) e nossa ideia
portanto ¢ de manté-lo e reforcd-lo. As reu-
nides no formato online favoreceram a maior
participacdo dos associados e também de con-
vidados. Manteremos a participacdo de clien-
tes e entidades do setor em nossas reunides,
estreitando lacos e trazendo informacdes es-
tratégicas para os associados, buscaremos for-
mas de divulgacdo de tecnologias de nossas
associadas por meio de Workshops e partici-
pacdo institucional em feiras e eventos do se-
tor. Manteremos participacdo em féruns do
setor além da ABIMAQ. Tudo isto integra as
associadas ao mercado, provendo informa-
¢Oes estratégicas e dando maior visibilidade
aos nossos associados, fortalecendo a imagem
da ABIMAQ perante a sociedade.

Como avalia a gestao anterior?

Acredito que tivemos bons momentos e inicia-
tivas neste tltimo periodo, o indice de partici-
pacdo nas reunides aumentou e continua au-
mentando. Tivemos o ingresso de novos asso-
ciados, conseguimos projetar o nome da ABI-
MAQ e da Camara para além de nossas fron-
teiras, mais especificamente junto as préprias
mineradoras e cimenteiras, midia,-engenharias
integradoras, institutos de pesquisa, e outras
entidades de classe correlatas. Tivemos a par-
ticipac@o de mais de 10 destas entidades cita-
das em nossas reunides neste periodo.

Fique a vontade se quiser acrescentar alguma
informagao nao perguntada.

Esta gestdo ainda tem muitas atividades e
ideias para implantar em prol do segmento,
para isso precisamos do engajamento de mais
empresas e profissionais nas atividades. Quan-
to mais colaborarem na organizagdo e nas ini-
ciativas, mais resultados positivos revertere-
mos para as associadas e para o setor. m
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Rogerio Bosco e reeleito presidente da

CSMF para o biénio 2021/2023

Gerente de Relagdes Institucionais e Governamentais nas Industrias Romi S/A, Rogério é formado em
Administracao de Empresas, pos-graduado em Gestao Estratégica de Empresas pela Facamp.

Presidente reeleito da CSMF.

Em entrevista ao Informag, ele ressalta a importancia do trabalho conjunto com as associadas da
CSMEF para fortalecer a cadeia de Ferramenta e Sistemas Integrados de Manufatura. Confira a seguir:

Como analisa o atual momento do segmento

de Ferramenta e Sistemas Integrados

de Manufatura?

Embora tenhamos a incerteza politica e fiscal,
juros em elevacdo e uma pressdo sobre os
custos, o ano de 2021 continua indicando um
ambiente favoravel aos investimentos, com
os empresarios buscando por maior produti-
vidade e preservacdo da competitividade,
além das oportunidades diante de um Real
mais desvalorizado.

De modo geral, o cendrio no mercado do-
meéstico € positivo e os fabricantes de Mdqui-
nas-Ferramenta e sistemas integrados de ma-
nufatura devem encerrar o exercicio de 2021
com forte recuperacio.

No mercado externo, percebemos uma re-
cuperacao gradual dos pedidos por mdquinas
desde o final de 2020 com destaque para os
paises do Mercosul e Europa.

Quais principais desafios para o setor?

» Manter um cendrio de estimulo ao investi-
mento de maquinas na busca de melhorar a
produtividade e competitividade do Brasil;

» Insistir nas reformas estruturantes e buscar
aisonomia na competitividade entre a indus-
tria de mdquinas nacional e importada;

» Eliminar gargalos na cadeia de suprimentos;

» Batalhar para que as linhas de financiamen-
tos oferecidas pelo BNDES, como o FINA-

ME, por exemplo, sejam discutidas e voltem
a ser linhas competitivas no financiamento
de méquinas.

Como a camara pretende atuar para enfrentar
esses obstaculos?

A Casa sempre deu todo apoio e suporte téc-
nico para as Camaras buscarem oportunida-
des e ferramentas na busca por solugdes rapi-
das e eficientes. Um exemplo recente foi a for-
te mobilizacdo na busca de alternativas para o
fornecimento de aco devido aos abusivos au-
mentos de precos praticados pelas siderurgi-
cas locais.

Nos desafios institucionais, podemos con-
tar com a forte atuagdo do Executivo da ABI-
MAQ, suportada também pela FPM - Frente
Parlamentar de Mdquinas, assim como um ti-
me de profissionais muitos sintonizado com
todas as demandas do setor como um todo.

Quais sao as perspectivas para préximo ano e
para biénio 2021-2023?

Apesar de termos elei¢do Presidencial em
2022, 0 que pode trazer certa volatilidade para
a economia, tudo indica que serd um bom ano;
com a continuidade do crescimento, embora
menor que 2021, mas ainda serd um ano de
muitas oportunidades para o setor.

Quais ac¢des pretende realizar no biénio 2021-

2023 em prol das associadas? Tem um plano de

trabalho?

» Buscar maior valor da CSMF com a¢des vol-
tadas a: Retomada das Feiras FEIMEC e EX-
POMAFE; A¢des de Defesa Comercial; fo-
mentar negécios entre os associados da
CSMF; Negdcios sustentaveis;

» Acesso a novas tecnologias: Subsidiar o exe-
cutivo da ABIMAQ na busca de maior com-
petitividade para a industria de méaquinas e
com isso atrair novos associados e estimular
a participagdo ativa dos associados nas acoes
da CSMF.

Como avalia a gestdo anterior?

Uma gestdo com muitos desafios, boa parte
durante o periodo de pandemia, mas consegui-
mos, com o apoio de todos os demais direto-
res, concluir a gestdo com sucesso.

Fazer gestdo a distancia foi um desafio
enorme para manter o espirito de comunidade
entre os associados. Embora tenhamos a faci-
lidade de ndo precisar se deslocar até a enti-
dade, ter um melhor aproveitamento do tem-
po podendo participar em diversas reunides
num unico dia, o fato de néo ter o bate papo
no café, o olho no olho, o aperto de maos, faz
muita falta.

Mas felizmente o grupo se manteve unido,
estd mais forte e conseguimos avancar em va-
rios temas. m

No més de novembro, a
ABIMAQ reconduziu
ocupantes das
diretorias conforme
cargos ao lado:

Rodovidrios - Comércio e

» Conselho de Energia Edlica
Onshore e Offshore da
ABIMAQ

Reconduz para o cargo de

Coordenador, 0 Senhor

Roberto Veiga, da empresa

associada Goldwind

Equipamentos e Solugbes em

Energia Renovavel Ltda.

Designa para 0 cargo de

Coordenador Adjunto, o

Senhor Sérgio Stefano

Guerreiro, da empresa

associada Thyssenkrupp

Brasil Ltda.

» GT-EM - Grupo de Trabalho
de Estruturas Modulares
da ABIMAQ

Reconduz para o cargo de

Coordenador o Senhor

Eduardo Gianini, da empresa

Rentank Macrogalpdes

Industria e Comércio de

Coberturas Ltda.

Designa para o0 cargo de
Coordenadores Adjuntos os
Senhores:

» Valter Souza Baldaia FiXx,
da empresa Implementos

Servicos Ltda.

» Arthur Lavieri, da empresa
Topico Locacgoes de Galpdes
e Equipamentos para
Industrias S.A.

» Ademir Vinhoti, da empresa
Alternativa Locacao de
Galpoes Lonados Ltda. - EPP.
» Sebastido Luis da Silva,
da empresa Kopron do Brasil
Comeércio e Industria de
Equipamentos de

Logistica Ltda. m
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Hector Trabucco é eleito presidente da
CSMEPS para o biénio 2021/2023

Executivo sénior com mais de 25 anos de experiéncia no mercado de energia e equipamentos, Hector
passou por empresas como Exxonmobil, Danaher, Gilbarco Veeder-Root e ocupa a VP para américa
latina da Dover Fueling Solutions detendora de grandes marcas como Wayne, OPW, Fairbanks,

Progauge, Tokheim.

Em entrevista ao Informag, ele ressalta a importancia do trabalho conjunto com as associadas da
CSMEPS para fortalecer a cadeia de Equipamentos para Postos de Servigos e Solugoes de

Abastecimento. Confira a seguir:

Como analisa o atual momento do
segmento de Equipamentos para
Postos de Servigos e Solugdes de
Abastecimento?

Este ano temos um momento muito
importante onde novos requerimen-
tos e legislacOes precisam ser adapta-
dos, demandando atencdo e cuidado
com os prazos e determinacdes. Além
disso, ¢ notdrio a mudanca da dina-
mica do mercado onde as Distribui-
doras de Petroéleo também passam a
delegar a escolha dos equipamentos
para o dono do negdcio.

Quais principais desafios para o setor?
A combinag¢io do aumento dos pre-
cos dos combustiveis e da baixa da
margem comercial tem trazido um
desafio muito grande para susten-
tabilidade dos negocios da indus-
tria. Além disso, podemos observar

desafios no processo de adaptacdo
as novas legislacdes devido a ne-
cessidade de desenvolvimento de
solucdes e tecnologias que aten-
dam aos novos requerimentos; com
as novas demandas legislativas e
tecnoldgicas serd necessdrio tam-
bém um grau de especializacdo adi-
cional para as empresas prestado-
ras de servicos.

Como a camara pretende atuar para
enfrentar esses obstaculos?

A camara pretende incentivar a cola-
boragido entre os fabricantes, forne-
cedores, prestadores de servicos e en-
tidades associativas, para atender de
forma mais adequada o nosso merca-
do. Nossa meta é conseguir aumentar
a diversidade de empresas atuantes
dentro da cAmara para garantir uma
visdo 360 graus do setor.

Quais sao as perspectivas para proxi-
mo ano e para biénio 2021-2023?

O reeleito presidente da CSMEPS,
Hector Trabucco, afirma que “A re-
tomada da economia pés-pande-
mia vai gerar uma reestruturagdo
do mercado e adaptacdo das em-
presas a esta nova realidade pds-
pandémica. Em concomitancia, as
fontes de energia alternativas se-
guem ganhando espaco principal-
mente pelo aumento da conscién-
cia ambiental que as empresas es-
tdo impulsionando.”

Quais a¢des pretende realizar no
biénio 2021- 2023 em prol das asso-
ciadas? Tem um plano de trabalho?
Temos uma longa jornada de adap-
tacOes ap0s a pandemia de COVID-
19 que nos colocou no centro de
uma crise de saude publica que mu-

dou totalmente a nossa realidade,
todavia, j& foi colocado em préatica
meu primeiro projeto para o biénio
de 2021-2023, 0 aumento no nimero
de vice-presidentes a fim de gerar
maior protagonismo de segmentos
da nossa industria, sdo eles: Instru-
mentos de medicdo de abastecimen-
to; Tanques; Sasc; Equipamentos de
Lavagem e Beleza Automotiva; Au-
tomagdo; Servigos; Equipamentos
de lubrificagdo; Sistemas de medi-
¢do e monitoramento dos tanques.

Como avalia a gestao anterior?
Avalio que foi uma abertura de por-
tas para consolidar as estratégias do
setor e construir o alicerce para a
entrada de novos parceiros e suprir
os Orgdos regulamentadores de in-
formacdo para as novas necessida-
des do setor.m

ABIMAQ realizou ultimo encontro de 2021 com as unidades regionais

evento aconteceu
0 no dia o5 de novem-

bro com as regionais
de Santa Catarina, Parana
e Rio Grande do Sul, via
plataforma ZOOM e con-
tou com a presenca dos
diretores das respectivas
unidades e também com a
presenca de José Velloso —
presidente executivo da
ABIMAQ.

Na oportunidade fo-
ram debatidos os temas:
reforma tributaria, crise
hidrica, escassez de mio
de obra especializada,
prorrogacdo da desonera-

cdo e demais temas de importancia para a in-
dustria de maquinas e equipamentos.

Marc Boadas - diretor da Unidade do Rio
Grande do Sul disse que devido ao momento
atual de pandemia, a tecnologia permitiu que o

encontro acontecesse e reunisse mais de 100
pessoas. “Essa ades?o € reflexo do trabalho que
vem sendo feito por todos os executivos da ABI-
MAQ. Minha expectativa ¢ que tenhamos um
evento muito bom”, declarou Boadas.

Massami Murakami —
diretor da Unidade re-
gional do Parand refor-
cou a disponibilidade da
unidade para qualquer
demanda.

Marcelo Schlachter —
diretor da Unidade Re-
gional de Santa Catarina
agradeceu a oportunida-
de e ressaltou a seguran-
ca frente a entidade
quanto a quantidade de
informacoes e dados que
sdo passados para os as-
sociados. “Isso realmente
¢ muito importante para
quem entende que asso-

ciativismo faz parte de um crescimento conti-
nuo”, concluiu.

José Velloso agradeceu por mais um encon-
tro com os associados e finalizou: “Espero en-
contra-los ano que vem”!
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FINANCIAMENTOS

Open Banking e Canal MPME:
novas oportunidades com o BNDES

ABIMAQ realiza webinar com o objetivo de esclarecer o que € o Open
Banking e como vai funcionar no sistema brasileiro de crédito

(¥ BNDES (Banco Nacional de A volvedores, fintechs e outras organiza-
Desenvolvimento Econdmico i 4 B N DES ¢Oes. Atualmente 135 institui¢oes parti-

e Social), sempre foi uma ins-

tituicdo muito importante para o setor de maquinas
e equipamentos. Se olharmos I para trds, em nossas
estatisticas, antes da criacdo do PSI (Programa de
Sustentacdo e Investimento), em 2009, 0 BNDES te-
ve uma participacio de 25% a 30% na comercializa-
¢do de maquinas e equipamentos fabricadas no Bra-
sil”, assim José Velloso, presidente executivo da ABI-
MAQ, abriu o0 Webinar realizado no dia 05 de novem-
bro e que contou com as presengas de Giselle Rezen-
de - gerente do Departamento de Financiamento da
ABIMAQ, Renata Alvim - Gerente de mercado da
area de planejamento estratégico e coordenadora do
Squad Open Banking e Rodrigo Hallak - Gerente res-
ponsavel pela plataforma Canal MPME do BNDES.

Velloso salientou ainda que depois do PSI essa
participacdo tem caido muito e de acordo com uma
pesquisa realizada pela ABIMAQ em setembro, mos-
trou que apenas 9,8% das maquinas comercializadas
sdo financiadas pelo FINAME (Financiamento de
Midquinas e Equipamentos).

Para o presidente executivo, a pesquisa mostrou
também que hoje, 80% das maquinas comercializa-
das no Brasil, sdo vendidas através de crédito dado
pelo fabricante, ou seja, consumindo seu capital de
giro, o que nfo é bom porque estd comprometendo
seus investimentos necessarios na produgio e no de-
senvolvimento tecnologico.

Renata explica que o Open Banking ¢ uma das
principais iniciativas do Banco Central para atender
ao objetivo de aumentar a competicdo e a eficiéncia
do setor financeiro, gera novo dinamismo ao sistema
bancdrio através da possibilidade de compartilha-
mento de dados dos clientes entre as institui¢des fi-
nanceiras dando outra dimensdo ao chamado “ban-
king as a service” (sistema bancdrio como servico).

O que potencializa esse movimento ao abrir es-
paco para maior colaboragiio entre bancos, desen-

cipam do Open Banking Brasil.
» Destacou ainda os beneficios:
» Novos modelos de negdcio;
» Consumidor no centro;
» Portabilidade de relacionamento entre instituicGes;
» Inclusdo de segmentos desassistidos;
» Maior transparéncia;
» Controle sobre suas financas

Rodrigo Hallak explicou que o Canal MPME
(Micro, Pequenas e Médias Empresas), ¢ um “hub”
de servicos com solucdes préprias e de mais de 70
parceiros com objetivo de facilitar o acesso, iniciando
o processo de financiamento ou de aproximagéo com
outros servicos, para auxiliar os clientes no desen-
volvimento de seus negocios. A plataforma busca
ainda satisfazer a necessidade de crédito, educaggo
financeira e ferramentas de gestdo.

A plataforma estd no ar desde 2017 e ja gerou qua-
se Rp2 bilhdes de créditos e mais de 13 mil operagdes.
Seu principal objetivo é promover maior acesso das
micro, pequenas e médias empresas a crédito e a re-
ducdo de custos por meio da ampliacdo de canais e
promogdo de concorréncia bancdria. “O Canal
MPME ¢ um ambiente que gera valor para novos pu-
blicos e impulsiona para antigos parceiros”.

O Canal MPME apresenta diversas vantagens ao
empresario, sendo as principais:

» Agilidade na solicitacdo do financiamento, uma vez
que o BNDES efetua a verificacio cadastral prévia
e que a solicitacdo pode ser encaminhada a mais de
um parceiro de crédito ao mesmo tempo;

» Transparéncia e facilidade no processo de solicita-
cdo e de acompanhamento;

» Acesso a novas instituicdes — agentes financeiros
credenciados do BNDES e fintechs de crédito, di-
retamente do seu computador ou celular;

» Aumento da chance de concesso do crédito;

FLUXO OPEN BANKING - FLUXO DO
PROCESSOQ E DADOS COMPARTILHAVEIS

1. Consentimento

Vocé escolhe a instituicdo de origem dos
dados, quais dados serdo compartilhados
e 0 prazo do consentimento

2. Redirecionamento
(Da instituicdo que recebera seus dados
para a instituicdo de origem dos dados)

3. Autenticacao
4. Confirmacgao

5. Redirecionamento
(Da instituicdo de origem dos dados para a
instituicdo que recebera os dados)

6. Efetivacao

CANAL MPME - COMO FUNCIONA O PEDIDO
DE CREDITQ?

1. Informe sua necessidade de crédito
» crédito para o dia a dia
» projeto de investimento
» microcrédito até R$ 20 mil
» caminhdes
» Onibus
» tratores colheitadeiras e
pulverizadores
» outras maquinas e equipamentos

2. Cadastre-se e complete sua proposta

3 Conheca opc¢des que combinam com
seu perfil

4. Encaminhe seu pedido

Linha de Financiamento
a Exportacao:
BNDES EXIM Automatico

ara expandir a capacidade exportadora
Pdas empresas brasileiras, o BNDES

atua em duas frentes: apoiando a pro-
ducdo de bens e servicos destinados ao mer-
cado externo (pré-embarque) e financiando
a comercializac@o desses produtos no exte-
rior (pés-embarque).

A linha BNDES Exim Automatico ¢é vol-
tada ao financiamento a exportacido de bens
brasileiros no exterior, através de bancos
estrangeiros, como mdquinas, equipamen-
tos, Onibus, caminhdes, entre outros, devem
ser credenciados no FINAME. As operacdes
sdo feitas por meio de desconto de carta de
crédito emitida pelos bancos estrangeiros.

Devido aos entraves relacionados a risco
em alguns paises, a Linha estava operando
com restri¢gdes. Agora, o BNDES a reativou
nos seguintes paises e bancos:

PAIS BANCO

Equador Pichincha; Guayaquil;
Internacional; Produbanco;
Bolivariano; Del Pacifico

Bolivia Banco Nacional da Bolivia (BNB]
Costa Rica Banco da Costa Rica (BCR]
Nicaragua Lafise Bancentro

Paraguai  Atlas

Peru Pichincha Peru
Uruguai [tau Uruguay; BBVA Uruguay;
Scotiabank Uruguay

Para acesso a lista completa dos bancos
habilitados cligque https:/tinyurl.com/2asbs3vj

DETALHES DA LINHA:

O custo para o importador sera: Libor +
Spread BNDES (0,4% a.a, a1,35%a.a.), de acordo
com a classificacgio de risco OCDE do pais do
banco emissor. Ressalta-se que a taxa é fixa por
todo o periodo de financiamento.

O prazo de financiamento ao importador vai
de1a7anos e a participacdo do BNDES ¢ de até
100% do valor da exportagfo, limitado até US$
10 milhdes por pedido de financiamento, no IN-
COTERM negociado

VANTAGENS AO EXPORTADOR:

» Poder oferecer prazo de até 7 anos para os im-
portadores de diversos paises da América La-
tinae Afn'ca;

» Receber pagamento a vista, apos o embarque;

» N#o assumir risco comercial e/ou politico da
operagao.

Para acessar link com informagGes adicionatis,

clique em https://tinyurl.com/2scxm73s m

» SAIBA MAIS

O Departamento de Financiamentos da ABIMAQ
presta com exclusividade aos Associados,

todo suporte e orientagdo necessaria pelo e-mail
defi@abimag.org.br ou telefone (11) 5582-6361
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Seminario traz estrategias
e tendéncias do Marketing
Digital para 2022

Webinar em formato interativo trouxe dicas de
tecnologias e as mudancgas para o proximo ano.

Lk s tecnologias de ESG (envi-
ronmental, social and cor-
porate governance), com

foco em sustentabilidade vao ditar

os rumos do mercado nos préximos
anos, por meio de ferramentas como
plataformas de negociacdo de crédi-
tos de carbono, equipamentos de fil-
tragem ao ar, tecnologias de recicla-

gem, producdo de energia limpa e

economia circular e solucdes inteli-

gentes para problemas como a gestao
de residuos tecnoldgicos, residuos
quimicos e baterias”. Assim Rafael

Rez, fundador da agéncia de SEO &

Conteudo Web Estratégica e da Nova

Escola de Marketing abriu o evento

online realizado pela ABIMAQ em 17

de novembro apresentando as Ten-

déncias que ele vivenciou na edicido

2021 do Web Summit Portugal.

REAL-TIME DATA. Discorrendo sobre
Dados em tempo real, Rafael disse ser
possivel monitorar desde ataques ci-
bernéticos ao transito nas metrépo-
les. “Uma aplicacdo muito importante
para a industria seria conseguir com-
preender os processos de producdo,
logistico, e de estoque em tempo real
para que seja possivel ter o menor es-
toque, mas ndo parar o processo de
produgio”, explicou Rafael.

SUBSCRIPTION EVERYTHING. Assina-
tura de tudo, esse é o termo que cha-
mou bastante a atencdo de Rafael
quanto as questdes do cotidiano,
visto que essa tecnologia de strea-
ming e plataformas de videos vem
ganhando uma escala mundial desde
2015, assim como iméveis de tempo-
rada e moradia, e equipamentos de
alta tecnologia. O estrategista de
marketing digital levantou uma ques-
tdo: as mdquinas industriais se en-

TREINAMENTOS ABIMAQ

= ]

¥/,

Uma aplicagdao muito importante para a industria seria
conseguir compreender 0s processos de producao,

logistico, e de estoque em tempo real para
que seja possivel ter o menor estoque, mas
nao parar 0 processo de producao.

» Rafael Rez, fundador da agéncia de SEO &

Conteudo Web Estratégica e da Nova

Escola de Marketing

"

FLUXO FUNIL

Topo do funil

Fundo do funil

caixam no servigo por assinatura?

Em resposta, Lariza Pio - Ge-
rente de Marketing da ABIMAQ,
disse que o setor de méquinas e
equipamentos tem hoje um modelo
de conexdo com as pessoas que pre-
cisam, por exemplo, de uma usina-
gem adicional. Neste caso, o servico
¢ feito em outra empresa do mesmo
setor, utilizando o tempo ocioso do
equipamento na fabrica.

Para Rafael, este é um modelo de
negdécio que eventualmente poderd
ser explorado por mais fabricantes.

Aprendizado
descoberta

Reconhecimento
do problema

Considerac¢ao da
solugao

Decisao de
compra

“A tendéncia é que chegue a mais
mercados, a mais tipos de negdcios,
¢ algo que futuramente se tornara
parte da rotina”, completou.

FEEDBACK, SUPORTE E PESQUISA.
Rafael abordou ainda as questdes
de tecnologia que ajudam a medir
e monitorar a experiéncia do
cliente, como ferramentas de inte-
racdo, sistemas integrados de aten-
dimento, plataformas de feedback,
recursos interativos de pesquisa de
experiéncia e coleta de dados de sa-

tisfac@o dos clientes. “Isso terd um
impacto muito grande para os pro-
fissionais de marketing nos proxi-
mos anos. Teremos mais recursos,
mais ferramentas e mais custos”,
acrescentou.

0 QUE MUDA NO MARKETING DIGITAL
EM 20227 Para Rafael, o ideal é parar
de trabalhar com o marketing focado
Unica e exclusivamente no branding
(marca), e trabalhar com o marketing
focado no Custo de Aquisi¢cdo do
Cliente (CAC).

O objetivo do marketing conti-
nua sendo otimizar a jornada do
cliente aplicando o modelo do funil
de vendas para explorar os dois
grandes mundos na internet: redes
sociais - ambiente visivel e palpavel,
e os Sites de buscas - Google, Siri,
Alexa e Youtube.

TENDENCIAS PARA 2022. Rafael ava-
lia que o posicionamento da marca,
sua proposta unica de valor, e poder
de gerar buscas, sdo todas ferramen-
tas importantes para o Marketing
Digital em 2022. Ele finaliza refor-
cando que ndo existe férmula pronta
e ha necessidade de realizar varias
acdes para ndo criar dependéncia de
um unico canal.

Ele enfatiza que o video conti-
nuard dominando o cendrio com ca-
nais no Youtube, demonstracdes de
produtos, webinars, lives e cases e
uma dica importante ¢ aumentar o
foco em canais proprietdrios como
sites, blogs, e-mail marketing, webi-
nars e eventos.

“K isso o que eu acho que fard a
diferenca daqui para frente. Isso foi
o que eu trouxe do Web Summit e o
que eu agrego com os profissionais
da area”, finalizou. m

:_V » Confira abaixo a programacao de treinamentos disponiveis para o més de
dezembro de 2021.

» Site: www.abimag.org.br/cursos » Tel.: (11) 55682-6321/5703 » E-mail: capacitacao@abimag.org.br

06209 de dezembro - ONLINE - NR12 - Gest&o para
Fabricantes e Usuarios - Foco Administrativo/Técnico

06 de dezembro - ONLINE - Técnicas de Lideranga para
profissionais de Chao de Fabrica

13 a16 de dezembro - ONLINE - Como obter a
Marcacéo/ Autodeclaracéo CE/ para maquinas

conforme diretivas europeias. m
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Inovagao é fi
condutor de
transformacoes
tecnolog|cas

e digitalizacao -
da industria

Em sua 15° edi¢cao, o ABIMAQ Inova 2021 teve
como principal premissa a transformacgao da
industria com solugdes inovadoras e reuniu
empresas, que compartilnaram suas
experiencias e tecnologias

N novembro de 2021,

importantes
apresentacoes relacionadas a
inovacao, industria 4.0 e I0T
foram apresentadas no evento,
que € o principal forum de inovacgao da industria de maquinas e
equipamentos realizado pela ABIMAQ. Os encontros foram
novamente realizados no Industria Xperience, plataforma online de
negaocios da industria que retne marcas
expositoras e visitantes compradores das
feiras EXPOMAFE e FEIMEC.
O diretor executivo de Tecnologia da
associagao, Jodo Alfredo Delgado (foto a0
lado), introduziu os painéis nos trés dias de

evento. Acompanhe os detalhamentos dos
dias de palestras:

os dias 16,17 e 18 de
¢ ABIMAQ

==

™
[

s

PALESTRA 01 » SMART MANUFACTURING: CONECTANDO A INDUSTRIA
NA ERA DIGITAL

Com mediacao do professor da UFRGS, Néstor Fabian Ayala @, os espe-
cialistas Marco Tanaka @, Diretor de Inovacao da Prodwin; Jeferson Martins
®, Gerente Executivo de Manufatura da TOTVS e Marcio Migliavacca @, CEO
da REXFORT, apresentaram solucdes de conectividade, discussdes sobre es-
tratégias de industria 4.0 e desafios do processo de digitalizacao.

Segundo Marcio, surgirdo mais desafios, principalmente com o bG. “Tere-
mos que desalocar toda a computagao que acontece dentro da maquina e
alocar em nuvem. E também temos um grande caminho a percorrer para evo-
luir na experiéncia de usuario”, disse.

Para Tanaka, as organizagdes precisam construir plataformas e nao ape-
nas produtos.“E preciso pensar ndo s6 na captura dos dados, mas como esses
dados estarao integrados a outros sistemas. Os dados devem ser convertidos
em ativos, transformando-se em informagdes valiosas”

Em sua palestra, Martins reforgou a necessidade de se investir ampla-
mente na digitalizacao. “no Brasil, nos sabemos que, historicamente, a industria
vem passando por inumeros obstaculos por questdes de reformas que preci-
sam ser feitas para se avangar na propria gestao”.

PALESTRA 02 » INTELIGENCIA ARTIFICIAL APLICADA NA INDUSTRIA

Alejandro Frank @, professor da UFRGS, encaminhou o painel, que contou
com as participages de: Diego Mariano ®, CEO BirminD (Grupo WEG); Daniel
Rodrigues Bello ®, IoT Sales Manager da Intel; e Adriano Cardoso @, Gerente
Comercial da Dismotor.

Adriano Cardoso descreveu que a Dismotor (assisténcia técnica exclusiva
da WEG]) tem como objetivo levar para os clientes uma solugéo simples e mo-
derna, que atenda as suas necessidades dos nossos clientes. “A Weg iniciou
0 uso de um sensor que faz todas as medidas e gera dados gue sao armaze-
nados em nuvem, e podem ser acessados no computador ou smartphone”.

De acordo com Daniel Rodrigues, a inteligéncia artificial é justamente a evo-
lugao da computacédo. “A industria sempre busca eficiéncia e, com certeza, a I1A
€ a nova fronteira para se conseguir essa eficiéncia e buscar competitividade”

Diego Mariano relatou que a realidade do ch&o de fabrica é muito mais
complexa do que plugar um equipamento e disponibilizar os dados na nuvem.
“Para a industria nacional, € importante que a gente tenha versatilidade, por-
que o parque industrial é diverso”.
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PALESTRA 01 » GESTAO E CULTURA PARA INOVAGAO

0 Gerente de Negdcios do Centro de Inovacdo CESAR, Wallison Coutinho @,
iniciou os trabalhos e intermediou as conversas entre 0s palestrantes: Bibiana
Sasso ®, Gerente de RH Américas da Hyva Brasil; Danielle Zeitune Totti ®, Head
Planejamento Estratégico Global e Inovagao da Votorantim Cimentos; e Cintia Dal
Vesco O, Gerente de Marketing da Stara, que analisaram os desafios da industria
para construir uma cultura inovadora.

“N&o existe inovacao que ndo esteja conectada com a estratégia do negacio.
E necessario um alinhamento de conceitos em relagdo aos executivos para que
eles entendam o que é inovacao”, frisou Danielle.

Na opinido de Bibiana, quando se fala de estratégia, tem que se falar sobre
pessoas. As pessoas tém que estar no centro da estratégia. “O RH tem que ser
protagonista na transformacgéo digital das organizagdes”.

“Para evoluir constantemente, temos que inovar muito”, enfatizou Cintia. Ela
reportou que 48,85% do faturamento atual da Stara vem de produtos langados
nos ultimos 3 anos.

PALESTRA 02 » OPEN INNOVATION: ACELERANDO A INOVAGAQ

Conduzido pelo CEO da Spin Capital, Beny Fard @, o painel teve as presencas de:
Veronica Bersani ®, Gerente de Negocios do Centro de Inovagdo CESAR; Bruno Er-
linger®, Head de Inovacéo e Negdcios da State; e Fernando Matsunaga @, Head
de Inovacao Aberta da Bosch. Os convidados procuraram desmistificar e discutir 0s
principais desafios para implementar a inovagao aberta na industria.

“A Bosch tem mais de 130 anos. Nos ultimos anos, ela se designou a meta de ser
uma empresa AlQT, uma mescla de internet das coisas e inteligéncia artificial. Esse é
o futuro daquilo que estamos construindo”, ressaltou Fernando.

Sobre a State, Bruno detalhou que o centro de inovacao independente “ajuda em-
presas em sua jornada de inovagao aberta e transformagao cultural, posicionamento
no ecossistema de inovagao e conexao com diversos temas e comunidades”.

Em relagdo ao porto digital de Recife (PE), Verdnica descreveu que é um dos maio-
res parques tecnoldgicos a céu aberto do mundo. “Como diferencial, somos design
driven, cocriamos solugdes centradas nas pessoas com uma mentalidade de experi-
mentagao, construindo conhecimento em todas as etapas do ciclo de inovacao”

18 - NOVEMBRO

PALESTRA 01 » PROFISSIONAIS PARA UMA NOVA INDUSTRIA

A discussao abrangeu os novos profissionais, a falta de mao de obra e de-
safios para as empresas. O professor da UFRGS, Néstor Fabian Ayala @, foi o
condutor das apresentacoes, que contaram com Alexandre Gewehr ®, T| Ma-
nager da AGCO, e Andressa Schneider ®, Co-Founder da 99Jobs.

“Em pesquisas com empresas mais maduras, fica claro que a tecnologia so-
zinha ndo é nada. Ela vem na verdade para tirar o melhor das pessoas, para que
se cologuem as pessoas para desenvolverem atividades que agreguem mais
valor”, reportou Alexandre.

Andressa explicou sobre o “employer branding”, que é a “venda” de sua marca
empregadora. “Hoje as empresas se preocupam muito com estratégias de mar-
keting para atrais clientes, porém, ndo dao atengao para a atracdo dos colabo-
radores. O EB trabalha com 0s signos que servirdo para mostrar a empresa aos
futuros contratados da forma mais transparente possivel”.

PALESTRA 01 » DIVERSIDADE E INCLUSAO NA INDUSTRIA EM
TRANSFORMAGAOQ

Para destacar as boas praticas e desafios da inclusdo nas industrias, foram
convidadas as especialistas Camila Ribeiro @, Consultora de RH da Votorantim
Energia, e Camila Berteli ®, Gerente de Atracdo e Engajamento da Nexa Resources
(Grupo Votorantim).

“Ha pouco tempo, 0 mundo corporativo entendeu que diversidade e inclusao
vao muito além de questdes relacionadas a ética e engajamento. Pesquisas recen-
tes comprovam que as empresas mais diversas tém o maior potencial de inovagao,
criatividade, e consequentemente impactos positivos nos negdcios de um modo
geral, incluindo os resultados financeiros. A industria vem impulsionando a¢des para
empresas mais diversas, porém ainda enfrenta grandes desafios, principalmente
quando se fala de vieses e da cultura que essas industrias foram adquirindo ao lon-
go do tempo”, iniciou Camila Ribeiro.

Camila Berteli argumentou sobre os desafios que tem enfrentado na Nexa Re-
sources.“A drea de RH tem que repensar seu papel na organizagao e ser uma faci-
litadora de uma cultura de transformacéao. Na Nexa, temos um trabalho muito forte
de reposicionamento da nossa cultura para poder potencializar nossa inovacao.
N&o tem programa de inclusdo sem intengdo. A empresa precisa se organizar para
debater 0 tema e fazer as corregoes efetivas”.
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16 - NOVEMBRO

PAINEL 01 » O FUTURO
INTELIGENTE ALEM DA
INOVACAO

INDUSTRIA

omplementando as Palestras do

ABIMAQ Inova, foram ainda

apresentados os seguintes
painéis no ambito da Plataforma
Industria Xperience:

Em sua prelegéo, o Estudioso
de inovacao e Economia Digital da
DMT Palestras, Gil Giardelli, detalhou
varios processos ligados ao futuro preditivo, ao
que estd por vir para a humanidade. “Sao tempos de equi-
pes multiculturais, codesign e pensamento matematico.
Tempos de pluridisciplinares, pessoas, proposito e proto-
tipagem rapida. Nosso futuro sera fantastico so que tera
turbuléncias. Para desenvolver uma industria é preciso
gue todas as ciéncias estejam juntas”.

PAINEL 02 » SEGURO CYBER

Marcelo Benevides @, Diretor Comercial,
e Marcio Caran @, Diretor, ambos da 4FX -
MDS Partner, falaram sobre a importancia do
seguro cyber. Eles demonstraram os riscos
gue as empresas estao expostas ante 0 novo
cendrio de atagues cibernéticos, bem como
mencionaram a nova legislagao da LGPD.

“N&o importa o tamanho da empresa ou
a atividade que ela exerca, muitos falam que
S0 vao existir invasdes nas megacorpora-
¢0es, mas existem varios cases de empresas

PAINEL 03 » WHAT'S NEXT IN 5G

Ligado ao Instituto Maua de Tecnolo-
gia e a0 Senai, 0 palestrante, professor,
futurista e fisico, Mauro Andreassa ©,
conversou com o Vice-Presidente da Qual-
comm, Francisco Soares ® , sobre as ino-
vacoes que serao desenvolvidas com o bG.
“Vamos ser grandemente impactados
pelo 5G”, apontou Francisco. “Dentro de
um pargue industrial, ele trara um grande
suporte para a inteligéncia artificial e es- <
tara muito associado as atividades dentro 9
das redes privadas”.

relativamente pequenas que estio sofrendo o
mesmo tipo de ameaga das grandes”, sinali-
zou Marcio.
“A LGPD entrou em vigor em agosto de
2020. Ela determina quais empresas deverao
ter a obrigacao de estar em compliance com a
lei, caso contrario existira uma penalizacao pa-
ra essas empresas. A multa é bem menor do
que 0 risco que hoje as empresas estao ex-
postas. O seguro é muito mais abrangente do
gue uma multa governamental”, completou

17 - NOVEMBRO

PAINEL 01 » IMPORTI\NCIA DA INTERFACE
CEREBRO-MAQUINA

PAINEL 02 » EVOLUCAO DE INTERFACES DE
EQUIPAMENTOS DE SOLDAGEM MANUAL

Humberto Pacelle, Gerente de
Produtos - América do Sul da
ESAB, com mediacao do professor
Mauro Andreassa, pormenorizou

A possibilidade de integragéo
de ferramentas digitais com o
cérebro abre uma nova perspec-
tiva de solucdes baseadas em

interface cérebro-maquina. De
acordo com Edgard Morya, Coor-
denador de Pesquisas do Instituto
Santos Dumont, a industria 5.0 vai exi-

“Vao comegar a treinar os futuros profissionais que in-
tegram a inteligéncia humana com os sistemas, facili-

gir a integracao ainda maior entre sistemas e pessoas.

a evolucao dos equipamentos de

soldagem guanto aos seus paingéis

e interfaces com os soldadores.
“Ha muitas décadas, nds tinhamos

geradores muito pesados, grandes, de dificil desloca-

mento. As interfaces eram extremamente arcaicas. Com

o0 tempo, foram surgindo escalas, telas numeéricas, pai-

iy
K

tando a vida das pessoas”. néis um pouco mais intuitivos, displays de LCD, de TFT
até chegar hoje em dia ao controle por meio de um celu-

lar” detalhou Humberto.

PAINEL 03 » DEBATE Mediado por Pedro Teixeira @, reporter do Portal
SOBRE ENERGIA CanalEnergia, 0 painel abordou 0 panorama de inova-
RENOVAVEL COM ¢80 no ambiente das fontes renovaveis. Os palestran-
SIEMENS GAMESA, tes foram: Maximilian Valvassoura ®, Especialista de
BLUESOL E LACTEC novos negocios da Siemenes Gamesa; Alexandre Ca-

liari ®, Gerente Comercial da LACTEC; e Fernando Bar-
ros @, Diretor Comercial da Blue Sol.

Em termos inovagéao nas edlicas, Maximilian des-
tacou 0 avanco na fabricagao de pas e a digitalizagao
dos geradores, com informacdo em tempo real. “Do
ponto de vista de solugdes, vemos agora no Brasil 0
crescimento e a habilitacdo dos sistemas hibridos, onde
conseguimos reunir varias fontes renovaveis de energia e
também a descarbonizagao de varias cadeias”.

PAINEL 03 » COMO AS INDUSTRIAS
EM CRESCIMENTO PODEM INOVAR
DIARIAMENTE

Como inovar num cenario com
um amplo leque de tecnologias disrup-
tivas em desenvolvimento? Esse foi o
ponto de partida para a apresentacao
de Raphael Galdino @, Professor de
Engenharia da INSPER, com media-
¢ao do também professor de enge-
nharia da INSPER, Carlos Valente @.

Segundo Galdino, a inovagao traz
diferencial competitivo e necessidade de
atualizacao constante. Por outro lado, ha a es-
colha e o risco de ndo se inovar. “Isso pode acarretar o de-
saparecimento da proposta de valor da empresa”.

Sobre o0 Lactec, Alexandre disse: “Estamos realizando es-

tudos de edlicas offshore no Brasil. J& € uma realidade
no exterior, mas no Brasil necessitamos conhecer um
pouco mais, tropicalizar solucdes, conhecer 0s as-
pectos construtivos para a instalagdo desses aero-
geradores em oceanos, por exemplo”.
“A BlueSol € um dos principais players dentro da
energia fotovoltaica”, assinalou Fernando. “A energia
fotovoltaica hoje passa por uma constante transfor-
macao. Os modulos estdo cada vez mais eficientes
(tamanho e peso), hoje existem células de varios
materiais, células organicas, de polimero fino, ma-
ledveis. Tudo isso ajuda para que o projeto faga sen-
tido para o cliente”.
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PAINEL 04 » POR QUE AS DECISOES
DE CHAO DE FABRICA SAO
SEMPRE TARDIAS?

Ao comentar sobre as aplica-
cdes da inteligéncia artificial
nos controles de processos
colocam o time na empresa a
frente do tempo real, 0 CEO da
Dataprophet, Frans Cronje @,
apontou que umas das refle-
x0es interessantes é que a énfase
no desenvolvimento de dados na manufatura
esta ainda muito focada em um regime reati-
vo. “Acreditamos que esta forma de pensar
em resolver 0s problemas nao € a correta. E
melhor agir antes que este erro acon-
tega, para evitar que ele ocorra”.

Jeanlis Brito Zanatta ®
apresentou um estudo de ca-
so de desenvolvimento de
blocos de motor para a fundi-

4o Atlantis Foundries, na Afri-

ca do Sul. “Foi um processo ex-
tremamente complexo com varias
etapas, em que foram trabalhadas 37 varia-
veis. Nao sdo mais feitas analises individuais,
¢ feito um investimento para melhorar a esta-
bilidade dos resultados”.
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PAINEL 01 » INOVAGAOQ: CONCEITO, ATITUDE E IDENTIDADE

Segundo Clévis de Barros, professor e palestrante da DMT palestras, “nada
que passa pela sua cabeca rigorosamente permanece igual ao segundo ante-
rior. Falar sobre mudanca é falar da realidade. Existem mudancgas que vocé
provoca. A inovagéao, por exemplo, & aquela mudanca que vocé implementou.
Contudo, o aperfeigopamento € uma forma particular de inovacao tipica da na-

tureza livre, auténoma e soberana do homem”.

PAINEL 02 » ANALISE DA RETOMADA: MERCADO DE
MAQUINAS-FERRAMENTAS NO POS-PANDEMIA

Manuel Niggli @, responsavel pelas acdes internacionais das
feiras FEIMEC e EXPOMAF, intermediou o assunto com especialis-
tas do mercado internacional da AMT sobre 0s impactos e apren-
dizados da pandemia nos principais mercados do mundo.

Para Edward Christopher ®, Vice-Presidente de Global Servi-
ces da AMT, “uma coisa que estamos vendo, e é a primeira vez em
40 anos, sdo os setores aeroespacial e automotivo representando
apenas 20% do mercado. Isso reflete uma oportunidade muito boa”.

Ja Achilles Arbex ©, Gerente Geral da AMT do Brasil, salientou as
licoes aprendidas com a pandemia. “A cadeia de suprimentos é ex-
tremamente estratégica para qualquer pais, mas nos ultimos anos
ela ndo recebeu a atengao apropriada dos paises. Uma segunda
licdo foi que a manufatura é a chave para a seguranca nacional
de qualquer pais. Novos modelos de negdcios sempre aparecem,
especialmente em momentos como o0 da pandemia. Neste ponto,
manufatura como um servigo e manufatura sobre demanda se prova-
ram um instrumento para voltar ao normal. E outra licdo importante: os niveis de automacao e tec-
nologia de transformagao crescem em momentos de recessao ou de adversidades e as empresas
tém que se ajustar o mais rapido possivel”.

PAINEL 03 » COMO VENDER PARA A EUROPA NESTE MOMENTO DE NOVAS OPORTUNIDADES

Em uma sociedade globalizada, exportar significa recursos e reputacao. Contudo, adquirir esta
reputacdo exige conhecimento do mercado para o qual se planeja exportar, bem como entender as
especificagdes exigidas.

Na visdo de Daniel Afonso, Chefe de Operagdes da empresa TRC, “é possivel produzir equipa-

mentos e maquinas no Brasil e vender na Europa. Nao é um bicho de sete cabecas.
Muitos dos nossos clientes estédo fazendo isso hoje”, contou Afonso.

No tocante ao padrao europeu, a marcagao CE que dificulta a exportacao
para algumas empresas brasileiros, Afonso esclareceu que quando a Unido
Europeia foi criada, um grupo de paises juntou-se para criar um acordo de
comeércio, com a meta de ter melhores formas de comercializar. “Esse padrao

surgiu como forma de harmonizar as regras técnicas e garantir a qualidade
dos produtos”.

PAINEL 04 » LUBRIFICANTES INDUSTRIAIS: COMO AUMENTAR A PRODUTIVIDADE

Tarcizo Filho @, Gerente Nacional de Vendas da Petro-
nas abriu as discussdes e contou sobre a histdria e 0s
projetos para o futuro da Petronas. Em seguida, Jodo
Luis Amaral Sant'anna ®, Assistente Técnico da Petro-
nas comentou sobre 0 Servico e as possibilidades de ga-
nho de desempenho para 0s produtos.

Fundada em 2008, a Petronas Lubricants International é

uma empresa originada na Malasia, especializada em lubrificantes
automotivos e industriais de alta qualidade. “A PLI esta entre os 10 maiores players globais de lu-
brificantes. Como novidade, temos o langamento de uma linha de fluidos para veiculos elétricos na
Europa. Em pouco tempo, vamos trazer para o Brasil”

Sobre otimizagédo de desempenho, Jodo Luis descreveu que “existem situagdes em que vocé
usa um lubrificante de maior tecnologia, com uma caracteristica inovadora. Mesmo com um custo
inicial superior, ele vai proporcionar ganhos especificos para os clientes, como aumento de vida Util
do lubrificante e do prdprio equipamento, ganho de produtividade, diminuigdo de horas ociosas e
do descarte e também economia de energia”.
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Feiras internacionais na Colémbia e nos Estados Unidos marcam
a retomada das a¢oes presenciais do BMS

Colombiatex e IPPE abrem a temporada de feiras internacionais em
2022. Apos hiato de 2 anos, Brazil Machinery Solutions retoma o

calendario de a¢0es presenciais.

ma das acdes mais lembradas
U quando o assunto ¢é o progra-

ma Brazil Machinery Solu-
tions, a participaco em feiras inter-
nacionais torna-se uma possibilida-
de ap6s um intervalo de quase 2 anos. As restricdes
impostas pela pandemia de Covid-19 trouxeram di-
versos ajustes no calenddrio de a¢des, com edi¢des
voltadas aos mais diferentes setores sendo cance-
ladas ou postergadas. Os bons resultados da vaci-
nacdo contra a Covid-19, no Brasil e em alguns ou-
tros paises, trouxeram um cendrio de maior nor-
malidade e que se aproxima daquele anterior a pan-
demia. Com a adocgo de medidas sanitarias, vaci-
nacdo em massa e reformulacgdo das edi¢des, as fei-
ras internacionais voltaram a ser uma alternativa
factivel para a promoc&o comercial internacional.
Colombia e Estados Unidos serdo os dois primeiros
destinos das empresas que optaram por expor nas
feiras Colombiatex e IPPE 2022.

A Colombiatex ¢ uma feira realizada anualmen-
te e conta com a tradicional participacdo do BMS.
A edigdo de 2022 reunird expositores de insumos,
mdquinas e equipamentos e produtos quimicos pa-
ra o setor textil e de vestudrio. Realizada no mais
importante centro regional para a industria téxtil,
na cidade de Medellin, a feira é tradicionalmente
tida como o marco da abertura da agenda de negd-

"><, Brazil

Machinery Solutions

Para o BMS, a feira é um impor-
tante espaco de participagdo para
marcas nacionais e internacionais e
representa, para as empresas brasilei-
ras, parte da jornada de maior parti-
cipacdo internacional no continente. Entre os dias
25 e 27 de janeiro de 2022, 8 empresas brasileiras
fabricantes de tecnologia e de maquinas para a in-
dustria téxtil participardo com o BMS da feira.

A International Production of Processing Expo
(IPPE 2022) acontece concomitantemente a feira
Colombiatex. Sediada em Atlanta, a participacdo do
BMS contemplard a presenca de 5 empresas fabri-
cantes de maquinas e equipamentos voltados para
a industria alimenticia e refrigeracdo industrial. A
participacio dessas empresas no maior evento da
industria de processamento de carnes e alimentos
balanceados do mercado norte-americano marca a
importancia do Brasil como fabricante de tecnolo-
gia para o setor.

Realizada anualmente, a IPPE ¢ bastante repre-
sentativa e retne cerca de 1.300 expositores de
aproximadamente 150 paises, recebendo mais de
30 mil visitantes e possibilitando que as empresas
participantes tenham contato estratégico ndo sé
com o mercado americano como também com
compradores qualificados da América Latina. As
inscri¢des para participaciio nas duas feiras por

COLOMBIATEX
DE LAS AMERICAS

» Entre os dias 25 e 27 de
janeiro de 2022, a
Colombiatex reunira
expositores de insumos,
maquinas e equipamentos
e produtos quimicos para 0
setor téxtil e de vestuario,
contando com a
participacao de 8 empresas
brasileiras.

EE INTERNATIONAL
=

PRODUCTION & PROCESSING EXPO

» A International Production
of Processing Expo (IPPE
2022) acontece em Atlanta
e contara com b
fabricantes brasileiras de
maquinas e equipamentos
voltados para a industria
alimenticia e refrigeracéo
industrial.

cios na América Latina.

meio do BMS j4 estdo encerradas. m

Ministérios da Economia e
das Relacoes Exteriores anunciam ™.

reducao de 10% na aliquota da TEC

Medida tem carater unilateral
e antecipa tomada de decisao
no Mercosul

Gecex n° 269/2021 do Comité-Executivo de
Gestao da Camara de Comércio Exterior (Ge-
cex/Camex), responsavel por reduzir temporaria-
mente em 10% as aliquotas do Imposto de Impor-
tacdo de aproximadamente 87% do universo tari-
fario da Tarifa Externa Comum (TEC) do Mercosul
- até 31/12/2022. Os itens tarifarios com aliquota de
imposto de importagdo de 2% na TEC tiveram suas
aliquotas zeradas.
Com a adocgo da medida, o Governo brasileiro
antecipou-se as negociacdes para a abertura comer-

Foi publicada, dia 5 de novembro, a Resolugio

cial em curso no Mercosul, estabelecendo a reducio
das aliquotas de imposto de importacdo antes da
aprovagdo da proposta pelos paises do Bloco. Segun-
do o governo, a antecipacio ndo representou um
rompimento com o Mercosul, uma vez que jd have-
ria consenso entre os membros sobre a questdo ta-
rifaria. Permanece sob discussio, no entanto, o tema
da flexibilidade negociadora, o que justificaria a au-
séncia de decisdo conjunta, até o momento, e a ne-
cessidade de antecipar a medida unilateralmente.
A aprovacdo da reduc@o se deu sob a justifica-
tiva de mitigacdio das consequéncias economicas
negativas causadas pela pandemia de Covid-19, so-
bretudo o aumento da inflac8o e seus efeitos sobre
as camadas mais vulneraveis da populacio. Foram
excluidos do processo os produtos sujeitos a regi-
mes especiais no ambito do Mercosul, o que abran-
ge os setores de calcados, vestudrio, ldcteos, brin-
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quedos e produtos automotivos (veiculos e auto-
pecas com imposto de importacdo superior a 14%).

Apos sentir os efeitos da reducio nas aliquotas
de importacdo promovida pela Resolucdo n°
173/2021, 0 setor de mdquinas e equipamentos tem
a expectativa de que a nova reducéo, de carater ho-
rizontal, tenha o potencial de trazer ganhos de
competitividade para suas empresas devido a re-
ducdo das aliquotas do imposto de importacio afe-
tar matérias-primas e insumos. Por outro lado, a
reducdo de 10% nas aliquotas para bens de capital
(BK) e bens de informdtica e telecomunicagdes
(BIT), que antes abrangia cerca de 60% dos itens
do setor de maquinas e equipamentos, passou a ser
aplicavel, com poucas exceg¢des, a totalidade dos
produtos do segmento. Os BKs e BITs afetados pe-
la reducéo anterior ndo foram sujeitos a uma redu-
cdo adicional.m
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ABIMAQ participa da nova
edicao do “Dialogos com
Autoridades Publicas”

Os agentes da Receita Federal da
7° Regiao foram alertados sobre
fraudes nas importacoes de
maquinas e equipamentos

omo parte de sua estra-
Ctégia de apoio aos di-

versos setores da in-
ddstria ao combate as
praticas ilegais de comércio
exterior, a Federagdo das In-
dustrias do Estado de Sdo
Paulo (FIESP) promove nos por-
tos brasileiros o encontro entre as autoridades da
Receita Federal do Brasil e entidades de classe, 6rgdos
publicos, representantes de empresas e escritorios
de advocacia, denominado pela prépria federacdo
como “Didlogos com Autoridades Publicas”.

O projeto tem como objetivo principal prover
aos servidores publicos da Receita Federal e outros
orgdos de fiscalizacdo informacgdes que colaborem
para a identificacio de produtos piratas e praticas
desleais que prejudiquem a industria e o comércio
brasileiros. Geralmente é aberto com apresentagdes
da Receita Federal, que expde aos participantes si-
tuacdes enfrentadas diariamente por sua equipe, as-
sim como as a¢Oes do érgdo voltadas para a dimi-
nuicdo de fraudes nas importagdes. Em seguida as
entidades representativas e empresas tém a oportu-
nidade de apresentar seus principais problemas com
a concorreéncia desleal de produtos estrangeiros, en-
tre eles, a falsificacdo e o subfaturamento de merca-
dorias. O novo ciclo deste projeto no Biénio 2021-
2022 prevé a realizacio de 10 eventos junto a
unidades aduaneiras da Receita Federal das regides
com maior incidéncia de ilicitos nas importacdes.

A ABIMAQ, representada pelo Departamento de
Mercado Externo (DEME), participou como expo-
sitora do primeiro evento deste ciclo do Projeto, que
ocorreu no dia o1 de dezembro. O primeiro evento
do novo ciclo do programa foi realizado junto a 72
Regifio Fiscal (ES e RJ) com a presenca de auditores
fiscais e analistas da Alfandega do Porto de Vitdria,
Alfandega do Aeroporto Internacional do Gale#io, Al-
fandega do Porto do Rio de Janeiro, Alfdindega do
Porto de Itaguai e da Coordenagio Especial de Ges-
tdo de Riscos Aduaneiros (Corad).

A ABIMAQ apresentou aos agentes da Receita
Federal os problemas de classificagdo incorreta de-
tectados nas importacdes de maquinas e equipamen-
tos, que, de formailicita e desleal, barateiam os custos
desses equipamentos estrangeiros no mercado do-
méstico, e causam grandes prejuizos a industria bra-
sileira. Foram expostas também as dificuldades en-
frentadas pelas empresas do setor com relacdo a
fraudes nas importacdes de maquinas e equipamen-
tos por meio do regime de ex-tarifario.

Além das apresentacdes, ¢ disponibilizado aos
auditores um material informativo que contém dados
do setor, que pode ser utilizado para consultas futu-
ras, além de informacdes para contato caso os audi-
tores necessitem do auxilio da ABIMAQ para identi-
ficar fraudes ou confirmar informagGes técnicas de
determinado equipamento.m

Receita Liquida do setor de maquinas
e equipamentos tem variagcao positiva
em 25,4% no acumulado (jan-out)

» QUADRO GERAL

A receita liquida de maquinas e equipamentos
registrou queda na margem, tanto na compara-
¢do mensal como interanual. Pela primeira vez
apos 15 meses consecutivos de crescimento se
observou queda na comparacdo interanual (-
2,29%) em razdo, exclusivamente, da relativa piora
no mercado doméstico, que encolheu 3,3% no pe-
riodo. As exportacdes continuam registrando
crescimento importante (32%).

Com este resultado, no ano (jan-out) a indus-
tria brasileira de mdquinas e equipamentos pas-
sou a acumular crescimento de 25,4%, ante 29,5%
até o més de setembro.

As exportacdes de mdquinas e equipamentos,
ainda que tenham registrado queda na ponta (-
10,5%), vém em trajetdria continua e intensa de
recuperacio na comparagfo com o ano de 2020.
Em outubro, frente a0 mesmo més do ano ante-
rior, o incremento das vendas externas foi de
31,6%, sétimo seguido neste tipo de comparacéo,
elevando o resultado acumulado no ano para
crescimento de 31,1%. Em outubro de 2021 o va-
lor acumulado das exportagdes representaram
23,4% da receita de vendas do setor.

Nas importacdes de maquinas e equipamen-
tos houve queda no més de outubro (-2,0%) na
comparacio com o meés de setembro, mas cres-
cimento na comparacdo interanual (43,5%). As-
sim, no ano, o crescimento acumulado subiu de
22% até o més de setembro para 24% em outubro
de 2021. Quase 70% do aumento observado nas
importacdes, na comparacdo interanual (+43,5%),
foi relacionado a aquisicdo de mdquinas para a
industria de transformacdo e componentes para
bens de capital. A importacdes de 2021, de forma
geral, vem oscilando em patamar préximo ao ob-
servado antes da pandemia da Covid-19, mas ain-
da distante do pico de 2013.

Em outubro o consumo aparente de maqui-
nas equipamentos caiu 2,7% em relacdo ao més
de setembro. No periodo houve queda na aquisi-
¢do de bens produzidos localmente (6%). Nas
importacoes medidas em dolares houve queda de
2%, mas, em reais, crescimento de 1,5%. No pe-
riodo o real desvalorizou 4,9% frente ao ddlar. No
ano (jan-out), o crescimento de 18,2% teve in-
fluéncia positiva tanto da producio local quanto
das importacoes. Mas a aquisicdo de bens locais
predominou. Elevando sua participacgo para 55%
contra 49% no mesmo periodo de 2020.

» NUCI, PEDIDOS e EMPREGOS

Durante o més de outubro de 2021 houve no-
vo recuou no nivel de utilizacdo da capacidade
instalada da industria brasileira de mdquinas e
equipamentos, desta vez de 1,1 p.p, o segundo se-
guido em 2021, e atingiu 82,5%. A carteira de pe-
dido, medida em nimero de semanas para aten-
dimento, também registrou queda na compara-
¢do com set21 (-2,6%, mas em relacdio ao més de
outubro de 2020 se encontra 17% acima. Contri-
buiu para essa melhora o incremento da carteira
do setor fabricante de maquinas para infraestru-
tura e industria de base, que passou de 18,1 sema-
nas para 28,0.

O més de outubro de 2021 registrou cresci-
mento de 0,4% no numero de pessoas emprega-
das na industria de maquinas e equipamentos na-
cional. Com esse resultado o setor passou a em-
pregar 367.337 pessoas. Em 2021 o setor empre-
gou 42 mil pessoas a mais. Em 31 de dezembro de
2020, havia 325 mil pessoas empregadas no setor.
Parte importante deste acréscimo se deu em ra-
zdo da melhor performance do agronegécio que
alavancou setores fabricantes de maquinas e im-
plementos agricolas, mas também em setores re-
lacionados a logistica e construcdo civil.m

260 _
%0 |
220 |
20,0

180 |
160 |
14,0 |
120 |
10,0 |
80

DESEMPENHO MENSAL - RECEITA LiQUIPA
PERIODOS SELECIONADOS - EM R$ BILHOES

—o— MEDIA 2010-2013 —+— MEDIA 2016-2017

2019 -e- 2020 —=- 2021

6,0 T T T

» 2021 = -23,1% contra a média de 2010-2013

A94 - ¢ eunjod — opezijin Jojeje(q ‘ejoN "0viIgy/3320 -e1uod




ABIMAQ

22 | INFORMAQ | Ano XXIlIl - n° 261 - Dezembro de 2021 S

Engenheiro, com especializagio nas dreas de macroeconomia, administragdo de empresas e

REFLEXAO 2 SAM U EL HANAN | finangas, empresdrio e foi vice-governador do Amazonas (1999-2002)

UM MANICOMIO TRIBUTARIO
CHAMADO BRASIL

para voltar a se desenvolver e propiciar

uma vida digna aos seus 213 milhdes de
habitantes, talvez a mais urgente seja a tribu-
taria. Isso porque, ao optar por tributar forte-
mente o consumo, e ndo a renda/capital, o Pais
escolheu o caminho errado. Essa sinuosa es-
trada arrecadadora nio ¢ nada segura e sacri-
fica o bolso dos mais pobres. Representa a ace-
leracdo das desigualdades ladeira abaixo.

Hoje a tributacdo sobre o consumo respon-
de por 41% a 44% do total da arrecadagio tri-
butdria. Praticamente metade disso advém da
tributacdo sobre a renda: de 21% a 23%. Nos
Estados Unidos, a maior economia do mundo,
ocorre exatamente o inverso: a tributacdo so-
bre a renda responde por 44% da arrecadacio
total e apenas 18% sdo resultado do consumo.
No Japdo, essa relacdo ¢ de 49% para 19%. Ou-
tros paises de economia forte também adotam
tributac@o maior sobre a renda do que sobre o
consumo, como Holanda, Reino Unido, Itdlia
e Canada.

Esta é uma das origens do aprofundamento
das desigualdades sociais brasileiras, uma ver-
dadeira fabrica de pobreza. Basta conferir a in-
cidéncia de tributos em alguns géneros de pro-
dutos de primeira necessidade: 24,02% na dgua
encanada tratada por concessiondria, 48,28%
na energia elétrica, 30,15% na linha de telefone
celular, 22,79% no 6leo comestivel, 26,80% na
carne de frango, 16,30% no macarrdo. Uma ge-
ladeira tem 46,21% em impostos no preco final.
Uma vassoura, 34,27%.

Programas de distribuicdo de vale-gés e de
absorvente higiénico néo seriam necessarios
se o governo federal simplesmente reduzisse
os tributos sobre esses produtos - hoje de

D as vdrias reformas que o Brasil precisa

34,04% € 34,48%, respectivamente -, tornando-
os mais acessiveis a populacdo de baixa renda.

O atual sistema tributdrio, injusto e regres-
sivo, é responsdvel - juntamente com outras
causas - pela situacdo de pentiria da maioria da
populacéo brasileira. Como exemplo, um tra-
balhador com remuneraciio mensal de dois sa-
larios-minimos, devolve todo més aos governos
federal, estadual e municipal no minimo R$
386,82 em tributos. Esse calculo envolve as ali-

¥

Essa carga tributaria
e um fardo pesado
para o trabalhador

carregar.

Em 2020, o total de
iImpostos pagos
anualmente por um
brasileiro correspondia
ao rendimento de
151 dias de seu trabalho.
O que significa dizer que
nossos cidadaos
trabalham cinco dos
12 meses do ano apenas
para pagar impostos.

quotas sobre dgua, energia elétrica, gas de co-
zinha, alimentac&o basica, telefone celular, pro-
dutos de higiene e limpeza, vestudrio, material
escolar e medicamentos. Nesse calculo bésico,
28,27% dos rendimentos desse trabalhador véo,
compulsoriamente, para os cofres publicos.

Essa carga tributdria ¢ um fardo pesado pa-
ra o trabalhador carregar. Em 2020, o total de
impostos pagos anualmente por um brasileiro
correspondia ao rendimento de 151 dias de seu
trabalho. O que significa dizer que nossos ci-
dadios trabalham cinco dos 12 meses do ano
apenas para pagar impostos.

E preciso rever também a questo dos gas-
tos tributdrios, que somam nada menos do
que 15% do total arrecadado. Somente os gas-
tos tributdrios da Unido representam 3,91% do
PIB nacional.

Como agravante, temos a irresponsabilida-
de na concessio de beneficios fiscais, com
muita generosidade e sem prazo determinado,
sem regressividade ao longo do tempo e sem
nenhum mecanismo de avaliacdo pratica que
se tornou comum ao longo do tempo, soman-
do, por mais de uma década renuncia de R$
287 bilhdes/ano pela Unido (Fonte: SRF/LDO’s
e CONFAZ), e mais R$ 50 bilhdes/ano pelos es-
tados, neste caso, o correspondente a 0,72% do
PIB nacional. Tudo isso em tolerado descum-
primento a legislagdo brasileira (Constitui¢do
Federal de 1988 e Leis Complementares).

Esse quadro deixa claro que o Brasil se
transformou em um manicomio tributério. O
Pais estd preso em sua prépria camisa-de-for-
¢a, o que impede seu desenvolvimento. E a
conta dessa loucura quem paga ¢ a populagio,
especialmente a mais pobre, justamente a mais
necessitada. m
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